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p.giacomini@kairosmediagroup.it - پائولا جاکومینی

سال 2025 سالی همراه با بهبود برای صنایع سرامیک ایتالیا و اسپانیا 
بود.

 Confindustria پایان سال منتشرشده توسط اولیه  آمار  ایتالیا،  در 
Ceramica نشان می‌دهد تولید کاشی با رشد 5 درصدی به حدود 388 

میلیون مترمربع رسیده است؛ آن هم پس از یک دوره دو ساله که حجم 
تولید در حدود 370 میلیون مترمربع تقریباً بدون تغییر باقی مانده بود.

فروش نیز به روند صعودی خود ادامه داد، هرچند با سرعتی محدود، و 
به 386 میلیون مترمربع رسید )2+ درصد نسبت به 2024(.

فروش داخلی تقریباً ثابت ماند )85 میلیون مترمربع؛ 0.8+ درصد(، 
در حالی که صادرات عملکرد پویاتری داشت و به حدود 300 میلیون 
مختلف  بازارهای  عملکرد  هرچند  درصد(،   +2.4( رسید  مترمربع 

متفاوت بود.
در بازارهای اصلی اتحادیه اروپا، روند بهبود به دلیل شرایط ضعیف 
به‌ویژه  ساخت‌وساز،  بخش  در  سرمایه‌گذاری  کاهش  و  اقتصادی 
در فرانسه و آلمان، کندتر بود؛ در حالی که رشد در اروپای شرقی 

محسوس‌تر بود.
بازار آمریکا نیز عملکرد بسیار خوبی داشت و جایگاه خود را به‌عنوان 
سومین بازار صادراتی بزرگ کاشی ایتالیا تثبیت کرد. خاورمیانه نیز 
عملکرد مطلوبی داشت و کشورهای حوزه خلیج فارس همچنان از 

مهم‌ترین مقاصد صادراتی باقی ماندند.
وضعیت اسپانیا نیز الگوی مشابهی را دنبال کرد.

بر اساس آمار اولیه منتشرشده توسط Ascer، حجم تولید به 427 
میلیون مترمربع رسید )2.7+ درصد(، در حالی که گردش مالی کل به 

4.834 میلیارد یورو افزایش یافت )1+ درصد(.
این نتیجه حاصل عملکرد هم‌زمان بازار داخلی به ارزش 1.350 میلیارد 
یورو )3.1+ درصد( و صادراتی تقریباً ثابت نسبت به 2024 به ارزش 

3.484 میلیارد یورو )0.2+ درصد( بود.

51 درصد کل درآمد صادراتی اسپانیا از اروپا به دست آمد؛ منطقه‌ای 
که هفت بازار از ده بازار اصلی اسپانیا را در خود جای داده است: فرانسه، 

بریتانیا، ایتالیا، آلمان، پرتغال، یونان و بلژیک.
پس از آن، آمریکای شمالی قرار دارد که 16 درصد ارزش صادرات 
را به خود اختصاص می‌دهد. در این منطقه، ایالات متحده همچنان 
بزرگ‌ترین بازار خارجی صنعت کاشی اسپانیا باقی ماند و فروش آن به 

465 میلیون یورو رسید )1- درصد نسبت به 2024(.
در خاورمیانه، که 12 درصد ارزش صادرات را شامل می‌شود، اسرائیل 
با رشد 17 درصدی فروش، در سال 2025 به پنجمین بازار خارجی 

بزرگ اسپانیا تبدیل شد.
ایتالیا و اسپانیا در سال 2025 همچنان بازیگران اصلی بازار آمریکا 
باقی ماندند و با وجود کاهش کلی بازار، موفق شدند فروش خود را 

افزایش دهند.
آمار US Dept. of Commerce )به‌روزرسانی‌شده تا ماه نوامبر( که 
توسط TCNA منتشر شده است، افزایش بیشتر سهم بازار این دو 
کشور را هم از نظر حجم و هم از نظر ارزش نسبت به سایر کشورهای 

صادرکننده به آمریکا تأیید می‌کند.
اسپانیا همچنان بزرگ‌ترین صادرکننده از نظر حجم باقی ماند و 21.4 
درصد واردات آمریکا را در اختیار داشت؛ پس از آن ایتالیا با سهم 17.7 

درصدی قرار گرفت.
با این حال، ایتالیا همچنان رهبر بلامنازع از نظر ارزش باقی ماند و 31.5 
درصد واردات آمریکا )ارزش CIF به‌علاوه حقوق گمرکی( را به خود 

اختصاص داد؛ در حالی که سهم اسپانیا 28 درصد بود.
نمایشگاه Coverings در لاس‌وگاس بهترین فرصت برای ارزیابی روند 
بازار در سال جاری خواهد بود؛ در عین حال که نگاه‌ها به خاورمیانه 
دوخته شده است، زیرا این درگیری‌ها بدون تردید بر صنعت و بازار 

جهانی سرامیک تأثیر خواهند گذاشت. ◼
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اخبـار جهـاناخبـار جهـان

معیارهـای جدیـد ETS اتحادیـه اروپا 
رقابت‌پذیـری و حضـور بین‌المللـی 
صنعـت سـرامیک اروپـا را تضعیـف 
کرده و بقـای این صنعـت را در معرض 

خطـر قـرار می‌دهـد.
بـا نزدیـک شـدن فرآینـد بازنگـری 
 EU Emissions Trading سیسـتم
System و)ETS( بـرای دوره -2026

حسـاس،  مرحلـه‌ای  بـه   2030
پیش‌نویـس اصلاحـات کـه در اواخـر 
 European توسـط  مـارس  مـاه 
Commission منتشـر شـد، بـرای 

تولیدکنندگان کاشی سرامیک ایتالیا 
 Coverings و اسپانیا که در نمایشـگاه
داشـتند،  حضـور   Las Vegas در 
همچـون یـک شـوک ناگهانـی بـود.

 ،Brussels در تاریـخ 25 مـارس در
هیئت‌هایـی از دو سیسـتم صنعتـی 
اصلـی سـرامیک اروپـا بـه رهبـری 
 Confindustria و   ASCER

نهادهـای  بـا  همـراه   ،Ceramica

Emilia- منطقـه‌ای مربوطـه یعنـی
 Generalitat و Romagna Region

Valenciana ، توانسـته بودند حمایت 

گسـترده و فراگیـر از سـوی گروه‌های 
اصلی European Parliament برای 
پیشنهادهای مطرح‌شده در مانیفست 
 For the Future of European“
مشـترک  به‌طـور  کـه   ”Ceramics

توسـط این دو منطقـه امضا شـده بود، 
بـه دسـت آورنـد.

به‌طـور  سـند  ایـن  کـه  حالـی  در 
کامـل مشـروعیت و ضـرورت اهـداف 
زیسـت‌محیطی اتحادیـه اروپـا را بـه 
بـر خطـرات  رسـمیت می‌شناسـد، 
واقعی بـرای پایـداری صنعتی صنعت 
سـرامیک اروپـا تأکیـد می‌کنـد، در 
صورتی کـه چارچـوب مقرراتی جدید 
همچنـان رویکـردی را دنبـال کند که 
ویژگی‌های خاص فنـاوری و بـازار این 

صنعـت را در نظـر نگیـرد.

در حال حاضر، تمامی این پیشـنهادها 
بـه  و  شـده  رد  درخواسـت‌ها  و 
شـده‌اند،  بازگردانـده  ارائه‌دهنـدگان 
تصمیمی که تولیدکنندگان ایتالیایی 
از  و اسـپانیایی آن را کاماًل »جـدا 
واقعیت صنعتـی« توصیـف می‌کنند 
و معتقدنـد که ایـن تصمیـم منجر به 
ایجاد اثرات بسـیار تنبیهی بر صنعتی 
خواهد شـد کـه هم‌اکنـون نیـز تحت 
فشـار شـدید هزینه‌هـا، به‌ویـژه در 

حـوزه انـرژی، قـرار دارد.
بحرانی‌تریـن جنبـه این به‌روزرسـانی 
معیارهایـی  بازنگـری  بـه  مقرراتـی 
مربـوط می‌شـود کـه بـرای تخصیص 
بـه   CO2 رایـگان  سـهمیه‌های 
شـرکت‌هایی کـه در معـرض خطـر 
دارنـد  قـرار   carbon leakage

)ماننـد صنعـت سـرامیک( اسـتفاده 
می‌شـود. آنچـه مـورد چالـش قـرار 
 ETS گرفته، فرض ضمنـی در اصالح
اسـت، یعنـی این‌کـه فناوری‌هایی که 
امکان کاهش شدیدتر انتشـار را فراهم 
می‌کنند، از قبل در دسـترس هستند، 
در حالـی کـه در واقـع چنین نیسـت.

غیـر  به‌وضـوح  جدیـد  معیارهـای 
واقع‌بینانـه هسـتند، زیـرا بـه عملکرد 
سـایر  در  کارخانه‌هایـی  انـرژی 
بخش‌هـای صنعتـی اشـاره دارنـد که 
تنهـا از طریـق فناوری‌هایـی قابـل 
دسـتیابی هسـتند کـه بـرای تولیـد 
سـرامیک قابـل کاربرد نیسـتند، برای 
 biomass مثال، اسـتفاده گسـترده از

انـرژی. منبـع  به‌عنـوان 
بنابرایـن، اعمـال ایـن معیارهـا منجر 
سـهمیه‌های  بیشـتر  کاهـش  بـه 
نتیجـه  در  و  شـد  خواهـد  رایـگان 
بـرای   ETS بـا هزینه‌هـای مرتبـط 
انتشـارهایی افزایـش می‌یابـد کـه در 
حال حاضـر، به دلیل نبـود راهکارهای 
فنـاوری جایگزیـن قابـل اسـتفاده در 
مقیـاس گسـترده - ماننـد هیـدروژن 
تجدیدپذیـر، برقی‌سـازی فرآیندهای 
حرارتـی یـا دسترسـی بـه حامل‌های 

قابـل   - کربن‌زدایی‌شـده  انـرژی 
کاهـش بیشـتر نیسـتند.

سیسـتم ETS کـه بـرای تشـویق بـه 
کربن‌زدایـی طراحـی شـده اسـت، در 
عمل بـه یک »مالیـات تولیـد« تبدیل 
شـده اسـت، با قیمت‌هـای کربـن که 
توسط بازاری بسـیار مالی‌شده تعیین 
در   tCO2/€5-15 از  و  می‌شـوند 
سـال 2018 بـه t/€74-77 در آوریـل 
2026 افزایـش یافته‌انـد )بـا اوج بیش 
از t/€100 در سـال 2023 و t/€92 در 
ژانویـه امسـال(، بـدون آن‌کـه به‌طـور 
همزمان ابزارهـای صنعتـی لازم برای 

حمایـت از ایـن گـذار تقویت شـوند.
در ایـن شـرایط، کاهش سـهمیه‌های 
رایـگان ناشـی از اعمـال معیارهـای 
جدیـد ETS )کـه حـدود 32% کمتـر 
 2025-2021 دوره  بـه  نسـبت 
بـرآورد شـده اسـت( باعـث خواهـد 
شـد هزینه‌هـای ETS بـه سـطوحی 
برسـند که عماًل در ایتالیـا و اسـپانیا 

هسـتند. غیرقابل‌تحمـل 
برای صنعت کاشـی سـرامیک ایتالیا، 
به‌طـور   ETS سـالانه  هزینه‌هـای 
متوسـط از حـدود €130 میلیـون در 
 200-180€ بـه  دوره 2025-2021 
پنج‌سـاله 2026- دوره  در  میلیـون 
2030 افزایـش خواهد یافت و سـپس 
از سـال 2031 به بعد به حـدود 225€ 

میلیـون خواهد رسـید.

تولید اروپا در معرض خطر
عظیمـی  اقتصـادی  تأثیـر  چنیـن 

پیامدهایـی بسـیار فراتـر از کاهـش 
مستقیم سـود شـرکت‌های سرامیک 

داشـت. خواهـد 
در سـطح صنعتی، ایـن وضعیت پیش 
از هر چیز بـه تضعیف سـرمایه‌گذاری 
در نوآوری محصـول و فرآیند )از جمله 
نوآوری‌های مرتبط با پایـداری( منجر 
می‌شـود. ایـن امـر بـه نوبـه خود بـه از 
دسـت رفتـن رقابت‌پذیـری و خـروج 
بین‌المللـی  بازارهـای  از  تدریجـی 
خواهد انجامیـد، بازارهایـی که همین 
حـالا نیـز بسـیار رقابتـی هسـتند و 
کـه  غیراروپایـی  بازیگـران  توسـط 
اغلـب از دامپینـگ زیسـت‌محیطی و 
اجتماعی بهـره می‌برند، مـورد چالش 

قـرار گرفته‌انـد.
کاهـش  کـه  اسـت  بدیهـی 
به‌ویـژه  و  )فعلـی  سـرمایه‌گذاری‌ها 
آینـده( و کاهـش تولیـد، کل زنجیـره 
تأمیـن بالادسـتی صنعت سـرامیک، 
و  ماشـین‌آلات  تولیدکننـدگان  از 
تجهیـزات گرفتـه تـا تأمین‌کنندگان 
لعـاب و مـواد اولیـه، را نیز تحـت تأثیر 
قرار خواهد داد؛ زنجیره‌ای کـه از ارکان 
 Sassuolo اساسی مناطق سـرامیکی
می‌شـود. محسـوب   Castellón و 

یـک عـدد ایـن موضـوع را روشـن 
می‌کنـد: در سـال 2024، در برابـر 
هزینه تخمینی ETS به میـزان 120€ 
میلیـون، صنعـت کاشـی سـرامیک 
فناورانـه  سـرمایه‌گذاری‌های  ایتالیـا 
خـود را بیـش از €80 میلیـون کاهش 

داد.

سرامیک اروپا بهای پایداری 
ناپایدار را می‌پردازد
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اخبـار جهـاناخبـار جهـان

 ،4 شماره  کارخانه  توسعه  برای 
دوم  خط  یک   Sacmi شرکت 
+Continua، یک درایر و یک کوره 

سیستم‌های  همراه  به   Maestro

پیشرفته لجستیکی شامل استکرهای 
اتوماتیک، LGV و سیستم رهگیری 

دیجیتال تأمین کرده است.
سـه سـال پس از راه‌انـدازی کارخانه 
شـماره 4 کـه بـه تولیـد کاشـی‌ها 
ســایز  پرسـالنی  اســلب‌های  و 
شـرکت دارد،  اختصـاص  بـزرگ 

Porcelanosa توسعه این مجموعه 

 Sacmi را با استفاده از فناوری‌های
تکمیل کرده است. اکنون یک خط 
شده  راه‌اندازی  جدید  کامل  تولید 
که سرمایه‌گذاری اولیه را هم از نظر 
ظرفیت و هم از نظر توسعه فناوری دو 

برابر کرده است.
این پروژه شامل یک خط فرمینگ 
از   PCR2180 کامپکتور  به  مجهز 
خانواده +Continua، یک خشک‌کن 
چندلایه E7P200 و یک کوره نسل 
جدید FMA217 Maestro است. با 
این توسعه، Porcelanosa ظرفیت 
 1,300,000 از  را  کارخانه  تولید 
 2,400,000 بـه  فعلـی  متـرمربع 

مترمربع افزایش داده است.
نصب خط سوم باعث شده مساحت 

کل کارخانه شماره 4 به بیش از 48 
هزار مترمربع برسد. علاوه بر 36 هزار 
مترمربع اشغال‌شده توسط دو خط 
نخست، حدود 12 هزار مترمربع دیگر 
نیز از انبار مجاور که مرکز لجستیکی 
به  داده،  در خود جای  را  شماره 2 

مجموعه اضافه شده است.
افزایش  موجب  تنها  توسعه  این 
حجم تولید نشده، بلکه سیستم‌های 
لجستیک  و  حمل‌ونقل  اتوماسیون 
نیـز   Sacmi توسـط  تأمین‌شـده 
را  بیشتری  صنعتی  انعطاف‌پذیری 
برای Porcelanosa فراهم کرده‌اند. 
مجموعه این راهکارها امکان می‌دهد 
بیشتری  با سرعت  تولید  تنظیمات 
با روندهای بازار تطبیق پیدا کند و 
شرکت واکنش مؤثرتری به نیازهای 

بازار نشان دهد.
که   Continua+ فناوری  بر  علاوه 
به‌عنوان مرجع جهانی تولید اسلب 
می‌شود،  شناخته  ساب‌سایز  و 
حوزه  در  بزرگ  گامی  پروژه  این 
اتوماسیون کارخانه و لجستیک برای 
می‌شود.  محسوب   Porcelanosa

هم‌زمان با توسعه کارخانه، Sacmi با 
همکاری Porcelanosa یک پروژه 
جامع اتوماسیون برای جابه‌جایی و 
انبارش محصولات پخت‌شده طراحی 
ارسال  انعطاف‌پذیر  کنترل  تا  کرد 
واحدهای  یا  و  انبار  به  محصولات 

تکمیلی تضمین شود.
پنـج دســتگاه  Sacmi همچنیـن 

LGV با پیکربندی ویژه تأمین کرده 

به  نیاز  بدون  را  اسلب‌ها  قادرند  که 
ساپورت، در هر نقطه‌ای از کارخانه تا 
ارتفاع 7 متر انبار و ذخیره‌سازی کنند.

این شرکت همچنین سیستم جدید 
رهگیری و نظارت کارخانه را طراحی 
و اجرا کرده است. هر اسلبی که از 
کد  یک  با  می‌شود  خارج  کارخانه 
Data Matrix علامت‌گذاری شده و 

بدون توجه به نوع فرآیند یا بازفرآوری 
رهگیری  مداوم  به‌صورت  موردنیاز، 
می‌شود. این سیستم امکان ردیابی 
تمامی مراحل تولید را فراهم کرده 
بخش‌های  در  را  رهگیری  تداوم  و 
عملیات  از  پس  و  انبارش  مختلف 

سورتینگ تضمین می‌کند.
بار   Sacmi پروژه،  این  اجرای  با 
یکی  به‌عنوان  را  خود  جایگاه  دیگر 
از شرکای کلیدی صنعت سرامیک 
به‌عنوان  چه  است؛  کرده  تثبیت 
تأمین‌کننده راهکارهای کامل تولید 
اسلب و ساب‌سایز و چه به‌عنوان یکی 
پیشرفته  پیشگامان سیستم‌های  از 
کنترل  از  کارخانه‌ای،  لجستیک 
مواد  جابه‌جایی  و  جریان  خودکار 
.ID-Tiles گرفته تا رهگیری دیجیتال

از  یکی  همچنان   Porcelanosa

اهداف کلیدی خود را دنبال می‌کند: 
تولید سطوح پرسلان با ابعاد بزرگ 
و   XTONE مجموعه‌های  برای 
برای  خاص  به‌طور  که   XLIGHT

حوزه‌های طراحی داخلی و معماری 

در نظر گرفته شده‌اند. از زمان افتتاح 
در سال Plant 4 ،2023 به‌عنوان یک 
دارایی استراتژیک عمل کرده که رشد 
این محصولات را در بازارهای داخلی و 

بین‌المللی هدایت می‌کند.
تولید سوم، دامنه  راه‌اندازی خط  با 
 XTONE و   XLIGHT راهکارهای 
بیش از پیش گسترش یافته است. 
اکنون  کارخانه  این  ویژه،  به‌طور 
قادر به تولید سطوح با ضخامت 3 
میلی‌متر است که عمدتاً برای پوشش 
سطوح مبلمان در نظر گرفته شده‌اند، 
ابعاد  با  کف  کاشی‌های  همچنین 
160×160 سانتی‌متر. این محصولات 
افزوده  موجود  مجموعه  به  جدید 
می‌شوند که شامل ضخامت‌های 6، 
12، 20 و 30 میلی‌متر و فرمت‌های 
 120×270 ،120×120 ،120×59.6

و 320×160 سانتی‌متر است.
با بهره‌گیری از ماشین‌آلات پیشرفته
سیســتم‌های پیشـــرفته‌ترین  و 
طراحـی سـه‌بعدی، فرآینـد تولیـد 
اختصاصـی فناوری‌هــای  شــامل 
Cometو، جمله  از   Porcelanosa 

Coreو، Eclipseو، Lumenو، Orion و 

 Titan است. این راهکارها با ترکیب 

تکنیک‌های  و  منتخب  اولیه  مواد 
فوق-  بافت‌هایی  تولیــد،  نـوآورانه 
‌واقع‌گرایانه ایجاد می‌کنند؛ رویکردی 
 Porcelanosa Group جایگاه  که 
را به‌عنوان رهبر نوآوری در صنعت 

سرامیک تثبیت می‌کند.

Porcelanosa  با اسـتفاده 
از فنـاوری Sacmi کارخانـه 
تولید اسـلب و کاشـی سایز 

بزرگ خـود را توسـعه داد
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این سند نخستین گام در مسیر ایجاد 
یک فرآیند گزارش‌دهی ساختاریافته 
زیست‌محیطی،  فعالیت‌های  برای 
اجتماعی و حاکمیتی )ESG( شرکت 

محسوب می‌شود.
شـرکت تولیدکننـده رولرهای نسـوز 
Novaref مسـتقر در ورونـا، با انتشـار 

نخسـتین گـزارش پایـداری خـود بر 
فرآینـد   ،VSME اسـتاندارد اسـاس 
سـاختاریافته‌ای را بـرای گزارش‌دهی 
و  کـرده  آغـاز   ESG فعالیت‌هـای 
را  سـازمانی‌ای  ابزارهـای  و  رویه‌هـا 
کـه سـال‌ها بخشـی از عملیـات ایـن 
شـرکت بوده‌انـد، به‌صـورت رسـمی 

تدویـن کـرده اسـت.
ایـن سـند، مدیرعامـل  در مقدمـه 
 Marco Gramigna شـرکت 
توضیـح می‌دهـد کـه ایـن گـزارش 
صرفـاً یـک هـدف نهایـی نیسـت، 
در  عطـف  نقطـه  نخسـتین  بلکـه 
نقشـه راه ESG شـرکت بـه شـمار 
می‌رود؛ مسـیری کـه در سـال 2025 

اهمیت‌سـنجی  تحلیـل  انجـام  بـا 
آغـــاز   )Materiality Analysis(
پایـداری  تـا مسـائل کلیـدی  شـد 
شـوند؛  اولویت‌بنـدی  و  شناسـایی 
به‌ویـژه موضوعـات مرتبط بـا مصرف 
انـرژی، زیـرا تولیـد ایـن محصـول به 
سـیکل‌های پخـت تـا دمـای 1700 

دارد. نیـاز  سـانتی‌گراد  درجـه 
از جملـه اقداماتـی که تاکنون توسـط 
بـه  می‌تـوان  شـده  انجـام  شـرکت 
ممیـزی انـرژی فرآیندهـای تولیـد، 
پایـش سیسـتماتیک مصـرف انـرژی 
با تمرکز ویـژه بـر تأسیسـات حرارتی، 
سیستم‌های هوای فشـرده و تجهیزات 
جانبـی، و همچنیـن تحلیـل عملکرد 
شناسـایی  بـرای  تجهیـزات  انـرژی 
بهــره‌وری  ارتقــای  فرصت‌هــای 
اشـاره کـرد. در ادامـه، ایـن فعالیت‌هـا 
از ارزیابـی بهینه‌سـازی فرآیندهـای 
حرارتی، امکان اسـتفاده از فناوری‌های 
سیســتم‌های  ماننــد  کم‌انتشـــار 
مدیریـت خـودکار کـوره و تقویـت 
مسـتمر سیسـتم‌های مدیریت انرژی 

پشـتیبانی خواهنـد کـرد.

طراحـی محصـول نیز یکـی دیگـر از 
عناصر کلیدی اسـتراتژیک محسـوب 
 Novaref می‌شـود. رولرهـای نسـوز
به‌گونه‌ای مهندسـی شـده‌اند که دوام 
بـالا و پایـداری ابعـادی قابل‌توجهـی 
داشـته باشـند؛ ویژگی‌ای کـه موجب 
کاهـش دفعـات تعویـض و تضمیـن 
تـداوم عملکـرد کوره‌هـای مشـتریان 
مزایـای  رویکـرد  ایـن  می‌شـود. 
غیرمسـتقیمی بـرای بهـره‌وری کلی 
فرآینـد پخـت بـه همـراه دارد و دامنه 
تأثیـر پایـداری را فراتـر از عملیـات 
داخلـی شـرکت گسـترش می‌دهـد.

شـرکت Novaref در سـال 1987 

در منطقـه Colognola ai Colli در 
اسـتان ورونا تأسـیس شـد و دارای 56 
کارمنـد اسـت. ایـن شـرکت از سـال 
2009 از طریـق شـعبه فـروش خـود 
Novaref Iberia در Onda اسـپانیا 

فعالیـت می‌کنـد و در سـال 2025 
 Novaref نیـز تولیـد را در کارخانـه
Ceramic Rollers PVT در منطقـه 

Bharuch ایالـت Gujarat هنـد آغاز 

کـرده اسـت.

Novaref  نخستین گزارش
پایداری خود را منتشر کرد

و   Gardenia Orchidea ادغـام 
Ariana منجـر بـه ایجـاد یـک برنـد 

جدید اختصاصی برای بازار مسـکونی 
پریمیـوم شـده اسـت.

 Gardenia& برند جدیـد ABK گروه
مفهـوم  محوریـت  بـا  را   Ariana

)جاودانگـی   »Italian Timeless«
ایتالیایـی( معرفـی کـرده اسـت.

ترکیـب  بـا  جدیـد  برنـد  ایـن 
زیبایی‌شناسـی کلاسـیک و ظریـف 
Gardenia Orchidea )که در سـال 

2020 توسـط گروه خریداری شـد( با 
نوآوری‌هـای متریالـی و پژوهش‌های 
فناورانـه Ariana )یکـی از برندهـای 
گـروه ABK از سـال 2000(، بـا هدف 

گسـترش سـبد محصولات پرسالن 
اسـلب و سـرامیک پرسالنی گـروه، 
مجموعـه‌ای متمایـز و جامـع ارائـه 

می‌دهـد.
 Gardenia& کاتالـوگ  نخسـتین 
Ariana شـامل مجموعه‌ای گسـترده 

عمدتـاً  کـه  اسـت  انعطاف‌پذیـر  و 
بـازار مسـکونی میـان‌رده تا لوکـس را 
هدف قـرار می‌دهـد و تمرکـز ویژه‌ای 
بـر فضـای حمـام دارد؛ فضایـی کـه 
رفـاه،  بـرای  پناهگاهـی  به‌عنـوان 
آسـایش و هویـت زیبایی‌شـناختی 

طراحـی شـده اسـت.
 ،Gardenia&Ariana بـر  عالوه 
گـروه ABK مالـک برندهـای ABKو، 
 Materia و Flaviker ،وABKStone

نیـز هسـت. 

گـروه ABK بـه دلیـل تعهـد دیرینـه 
خـود بـه نـوآوری فناورانـه شـناخته 
مـواد  و طـی سـال‌ها  اسـت  شـده 
را  متعـددی  نوآورانـه  سـرامیکی 
پیشـگامانه معرفـی کـرده اسـت، از 
و  FullBody3Dو  سـطوح  جملـه 
 3Dtech ، FullVein3D فناوری‌هـای

.P.TECH و 
ایـن گـروه محصـولات خـود را در 
بیـش از 100 کشـور توزیـع می‌کند و 
بیش از 600 نفـر را در اسـتخدام دارد. 
در سـال 2024، درآمـد تلفیقـی آن از  

194 یـورو میلیـون فراتـر رفت.

 ،Gardenia&Ariana
ABK برند جدید گروه
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در صنعـت سـرامیک امـروز، مـرز 
خلـق  و  فناورانـه  نـوآوری  میـان 
کمرنگ‌تــر  روزبـــه‌روز  هنـــری 
از   Projecta شـرکت  می‌شـود. 
گـروه B&T Group نقشـی کلیدی 
و  می‌کنـد  ایفـا  تحـول  ایـن  در 
 ”3D Emotions“ مفهـــوم  بــا 
اسـتانداردهای جدیـدی را تعریـف 

اسـت.  کـرده 
ایـن شـرکت کـه یکـی از رهبـران 
جهانـی در چـاپ دیجیتـال بـرای 
ســاختارها و افکت‌هــای سـطحی 
محسـوب می‌شـود، فراتر از تزئینات 
امـکان  و  کـرده  حرکـت  سـاده 
پیچیـده،  گرافیک‌هـای  ایجـاد 
تیـراژ محـدود  در  سفارشی‌سـازی 
بسـیار  تولیـدی  انعطاف‌پذیـری  و 
بالاتر نسـبت به روش‌های سـنتی را 

فراهـم کـرده اسـت.
یعنـی  امسـال  شـاخص  محصـول 
تـــازه‌ای  قابلیت‌هـــای   Multifix

را بـرای متریال‌هــای ســرامیکی 
ایجـاد کـرده اسـت. ایـن فنـاوری 
مـاژولار، اعمـال چسـب و گریـت را 

با سیسـتمی از فیکسـاتورها ترکیب 
می‌کند کـه می‌تواننـد ظاهـر نهایی 
محصـول را تغییـر دهنـد؛ از جملـه 
افکت‌هـای مـات، بـراق یـا رنگـی و 
همچنیـن ایجـاد جلوه‌های لمسـی 

. عمیـق
ایـن سیسـتم از حداکثـر هشـت بار 
فیکسـاتور و دو بار چسـب پشتیبانی 
آن،  اصلـی  قـوت  نقطـه  می‌کنـد. 
انعطاف‌پذیـرش  بسـیار  طراحـی 
اسـت؛ به‌گونـه‌ای کـه یک دسـتگاه 
ابتـدای  در  هـم  می‌توانـد  واحـد 
خـط لعـاب و هـم در انتهـای آن 
نصـب شـود و حداکثـر دقـت چـاپ 
را بـرای تمامی ابعـاد، از 70 تـا 200 

کنـد. تضمیـن  سـانتی‌متر، 
سیسـتم Dryfix چندمنظوره‌تریـن 
دیجیتـال  اعمـال  بـرای  راهـکار 
چسـب و گریت محسـوب می‌شـود. 
ایـن سیسـتم هـم بـرای تزئینـات و 
هـم بـرای پوشـش کامـل سـطوح 
و  اسـت  ایـده‌آل  بـالا  دشـارژ  بـا 
تعـادل کاملـی میـان جلـوه بصـری 
ایجـاد  عملیاتـی  صرفه‌جویـی   و 

می‌کند.
تمامـی پارامترهـا از طریـق نرم‌افزار 
مدیریت می‌شـوند و همیـن موضوع 

و  دقـت  سیسـتم  می‌شـود  باعـث 
اعمـال  در  بی‌نظیـری  یکنواختـی 
بهینه‌سـازی  باشـد.  داشـته  مـواد 
مصـرف  طریـق  از  نیـز  هزینه‌هـا 
بازیابـی  سیسـتم  چسـب،  پاییـن 
مؤثـر گریـت و کاهـش اسـتهلاک 
لپاتـو حاصـل می‌شـود. ابزارهـای 

عالوه بـر ایـن، در راسـتای الزامـات 
روز پایـداری، DRYFIX بـه دلیـل 
سـازگاری کامـل بـا مـواد پایه‌آبـی، 
میـزان انتشـار آلاینده‌ها را به‌شـدت 

می‌دهـد. کاهـش 
سیسـتم EFFECTA کـه طراحـی 
فشـرده و نصـب آسـانی در خـط 
تولیـد دارد، افکت‌هـای آب‌گریـز را 

بـا حداکثـر دقـت و دشـارژ بـالا، بـه 
لطـف هدهـای چـاپ Seiko، اعمال 

. می‌کنـد
این سیسـتم می‌تواند پیـش از چاپ 
دیجیتـال نصـب شـود تـا بافت‌های 
دیجیتـال سـه‌بعدی ایجـاد کنـد، یا 
پـس از چاپ بـرای ایجـاد افکت‌های 
ماننـد  متریالـی  و  بـراق  مـات، 
افکت‌هـای نفوذی یـا فرورفتـه مورد 

اسـتفاده قـرار گیـرد.
EFFECTA به‌طـور کامـل بـا سـایر 

چاپگرهـا همگام‌سـازی می‌شـود و 
بـا مـواد پایه‌آبـی نیز سـازگار اسـت 
و در عیـن اشـغال فضـای کـم، دقت 

بسـیار بالایـی را ارائـه می‌دهـد.

فنـــاوری از   Projecta 
 3D Emotions رونمایـی 

کرد
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Dry Check راهکار جدیدی است 

که میزان رطوبت کاشی را مستقیماً 
روی خط تولید و به‌صورت لحظه‌ای 
اندازه‌گیری می‌کند و دقت مطلق را با 
عملکرد غیرتهاجمی ترکیب می‌کند.

جزئیاتی  هر  سرامیک،  تولید  در 
اهمیت دارد. این موضوع به‌ویژه در 
مورد کنترل رطوبت صدق می‌کند؛ 
تضمین  برای  حیاتی  بسیار  عاملی 
و  ضایعات  کاهش  پایدار،  کیفیت 

بهینه‌سازی مصرف انرژی.
برای  دقیقاً   Dry-Check سیستم 
پاسخ به این نیازها توسعه یافته و یک 
راهکار نوآورانه، قابل‌اعتماد و کاملًا 
ارتقای  با هدف  اتوماتیک است که 
کنترل فرآیند تولید به سطحی بالاتر 

طراحی شده است.
فناوری  از  استفاده  با   Dry-Check

رطوبت  میزان   TDR اختصاصی 

کاشی‌ها را مستقیماً روی خط تولید 
اندازه‌گیری می‌کند و در عین حال 
دقت مطلق را با عملکرد غیرتهاجمی 
ترکیب می‌سازد. نتیجه این فرآیند، 
داده‌های  از  مداومی  جریان  تولید 
امکان  که  است  لحظه‌ای  و  دقیق 
مداخله سریع را فراهم کرده، از بروز 
عیوب جلوگیری می‌کند و پایداری 

کلی تولید را بهبود می‌بخشد.
اختلال  ایجاد  بدون   Dry-Check

خطوط  با  به‌راحتی  عملیات،  در 
می‌شود.  یکپارچه  موجود  تولید 
این سیستم به‌صورت خودکار عمل 
اتوماتیک،  مداوم  پایش  و  می‌کند 
مدیریت هوشمند داده‌ها، یکپارچگی 
و تشخیص  نظارتی  با سیستم‌های 
می‌آورد.  فراهم  را  خطاها  فوری 
نتیجه این ویژگی‌ها کاهش مداخلات 
بهبود  و  کنترل  افزایش  دستی، 

بهره‌وری است.
کنترل رطوبت به معنای کنترل و 
کاهش  نتیجه  در  و  کیفیت  بهبود 

 Dry-Check است.  هزینه‌ها 
کاهش  بیشتر محصول،  یکنواختی 
شکستگی‌ها و تغییرشکل‌ها، کاهش 
بهینه‌سازی  و  ضایعات  قابل‌توجه 
می‌کند.  تضمین  را  انرژی  مصرف 
ملموسی  و  واقعی  مزایای  این‌ها 
هستند که بازگشت سریع سرمایه را 

فراهم می‌کنند.
همچنین   Dry-Check سیستم 
برای  سفارشی  نسخه‌های  در 
 1800 تا  طول  با  اسلب‌هایی 
میلی‌متر نیز عرضه می‌شود تا کنترل 
کامل بر تمام سطح محصول تضمین 

شود.
Dry-Check که مقاوم، قابل‌اعتماد 

و کاربرپسند طراحی شده، برای کار 
در سخت‌ترین محیط‌های صنعتی 
ساخته شده است. این سیستم فراتر 
از یک ابزار اندازه‌گیری ساده بوده و 
برای  استراتژیک  ابزاری  به‌عنوان 
گذار به تولید هوشمندتر، کارآمدتر 

و کاملًا متصل عمل می‌کند.

افزایش  با   2026 سال  اوایل 
برای  سفارش‌های جدید  چشمگیر 
است؛  بوده  همراه   I-Nkfiller®

سیستم پرکن اتوماتیک جوهرهای 
که  چسب‌ها  و  سیالات  دیجیتال، 
در  و  یافته  توسعه   I-Tech توسط 
 Inter Ser توسط  جهانی  سطح 
سفارش‌ها  این  می‌شود.  توزیع 
برای  استفاده  مورد  چندین  شامل 
 I-Nkfiller® نخستین‌بار از فناوری
پیشرو  بین‌المللی  گروه‌های  توسط 
در صنعت سرامیک است، از جمله 
Prime Vietnam و)SCG Group(،و 

لهستان، Sanex در  Cersanit در 

 )Lasselsberger Group( رومانی
و NG Kütahya Seramik در ترکیه.

سطح  در  نصب   200 از  بیش  با 
جهانی، ®I-Nkfiller اکنون به‌طور 
بین‌المللی در  معیار  به یک  قطعی 
این  است.  تبدیل شده  بخش خود 
بنا   I-Tech تجربه  پایه  بر  موفقیت 
شده است؛ شرکتی که نخستین‌بار 
بیش از ده سال پیش این فناوری را 
توسعه داد و از آن زمان تاکنون، بر 
اساس بازخورد کاربران، آن را به‌طور 

مستمر بهینه‌سازی کرده است.
قابلیت  دلیل  به  که  سیستم  این 
شناخته  خود  عملیاتی  اطمینان 
فرآیند  یک  نه‌تنها  است،  شده 
از  قدیمی )پر کردن دستی جوهر 
خودکار  را  پلاستیکی(  قوطی‌های 
کاری  جریان  کل  بلکه  می‌کند، 
قابل‌توجهی  به‌طور  نیز  را  تولید 

بهینه‌سازی می‌کند.

توسط  که  قابل‌اندازه‌گیری  مزایای 
عبارت‌اند  شده‌اند  گزارش  کاربران 
از: بازگشت سرمایه اولیه در کمتر از 
درجه‌یک  تولید  افزایش  سال؛  یک 
طیف  یکنواختی  بهبود  به‌واسطه 
از  ناشی  عیوب  کاهش  رنگ؛ 
ته‌نشینی جوهر؛ کاهش توقف‌های 
تولید برای تمیزکاری هدهای چاپ 

و در نتیجه افزایش بهره‌وری.
مدیریتی  و  عملیاتی  مزایای  سایر 
شامل حذف خطای انسانی، کاهش 
کاهش  و  حمل‌ونقل  هزینه‌های 
کاهش  همچنین  و   ،CO2 انتشار 
اثرات زیست‌محیطی به دلیل حذف 
کاهش  و  پلاستیکی  قوطی‌های 

قابل‌توجه ضایعات است.

کنترل   Officine Smac
رطوبت کاشی را اتوماسیون 

کرد

سیسـتم  موفقیـت   ادامـه 
I-Nkfiller®

اخبـار جهـاناخبـار جهـان



15گزيده‌دنيای‌سراميک 1405/70   

world newsworld news

با وجود تداوم شرایط دشوار برای 
 Grupo اروپا،  سرامیک  صنعت 
نتایج  با  را   2025 سال   Pamesa

هم‌زمان  و  رساند  پایان  به  مثبت 
سرمایه‌گذاری‌های  گسترده  برنامه 
صنعتی و بهینه‌سازی انرژی خود را 

ادامه داد.
رهبری  به  اسپانیایی  گروه  این 
بزرگ‌ترین   ،Fernando Roig

تولیدکننده کاشی اروپا از نظر حجم 
تولید، سال را با درآمد تلفیقی 1.147 
میلیارد یورو به پایان رساند که نسبت 
را  درصدی  رشد 1  سال 2024  به 
نشان می‌دهد. سود پیش از مالیات 
از 114 میلیون یورو به 101 میلیون 
یورو کاهش یافت که معادل حاشیه 
سود 8.6 درصدی نسبت به فروش 
تحت  عمدتاً  گروه  سودآوری  است. 
با  مرتبط  هزینه‌های  افزایش  تأثیر 
مجوزهای انتشار CO2 و)ETS( قرار 
 12.7 از  سال  یک  طی  که  گرفت 
به 25.2 میلیون یورو  میلیون یورو 

افزایش یافت.

رشد  و  سرامیک  بخش  در  ثبات 
کسب‌وکارهای مکمل

هر   ،2025 دسامبر   31 تاریخ  تا 
مطابق  گروه  کسب‌وکار  واحد  سه 
هرچند  کردند،  عمل  پیش‌بینی‌ها 
از 80  بیش  متفاوت.  پویایی‌های  با 
اصلی  کسب‌وکار  از  درآمد  درصد 
سرامیک حاصل شد که فروش پایدار 
926 میلیون یورویی را حفظ کرد و 67 
درصد آن از صادرات به 162 کشور به 
دست آمد. میزان تولید به 90 میلیون 
مترمربع رسید که اندکی بیشتر از سال 

2024 بود.
دارد  انتـــظار   Fernando Roig

 2026 سال  در  صعودی  روند  این 
حجم  به‌طوری‌که  یابد،  ادامه  نیز 
تولید حدود 5 درصد و فروش بین 
کند.  پیدا  افزایش  درصد   5 تا   3
بخش  در   Grupo Pamesa

هشت  طریق  از  سرامیکی  کاشی 
Pamesa ،Navartiو، شامل   برند 
Prissmacerو، وTAUو،   ،Geotiles 

 Natucer و Ascale ،و Ecoceramic 
)که در اواخر ژوئیه 2025 خریداری 
ده  دارای  و  می‌کند  فعالیت  شد( 
کارخانه تولیدی، شش واحد اسپری 
‌درایینگ، سه مرکز پولیش و 11 هاب 

لجستیکی است.
بخش انرژی گروه در سال 2025 رشد 
قابل‌توجهی داشت و درآمد آن با رشد 
16 درصدی از 39 میلیون یورو به 45 
میلیون یورو رسید، در حالی که بخش 
مواد اولیه - که شامل مالکیت شش 
 - است  اسپانیا  در  استخراج  سایت 
افزایش فروش 6 درصدی را تجربه کرد 
و از 168 میلیون یورو به 177 میلیون 

یورو رسید.

برنامه سرمایه‌گذاری در حال توسعه 
مداوم

در سال Grupo Pamesa ،2025 به 
تقویت استراتژی سرمایه‌گذاری خود 
با تمرکز بر نوآوری، بهره‌وری و پایداری 
ادامه داد و مجموع سرمایه‌گذاری‌های 
سرمایه‌ای آن به 117 میلیون یورو 
شامل  کلیدی  پروژه‌های  رسید. 
جدید  پیوسته  پرس  دو  راه‌اندازی 

سومین  و   Almazora کارخانه  در 
کوره در واحد Ascale برای افزایش 
همچنین  و  گروه،  تولید  ظرفیت 
نصب چاپگر 24 نوار رنگی بود که در 
این  در  منحصربه‌فرد  نمونه‌ای  اروپا 
صنعت محسوب می‌شود. این پروژه‌ها 
همراه با سرمایه‌گذاری‌های جدید در 
شوروم  توسعه  معدنی،  فعالیت‌های 
Geotiles، افزایش ظرفیت تولید در 

 Natucer و ادغام Onda کارخانه‌های
در گروه انجام شدند.

برای سال 2026، برنامه سرمایه‌گذاری 
می‌کند  حفظ  را  روند  همین  گروه 
میلیون   120 معادل  بودجه‌ای  و 
یورو برای آن پیش‌بینی شده است. 
و  دفاتر  بازسازی  شامل  برنامه  این 
شوروم  توسعه  و   Natucer شوروم 
Ecoceramic )که هر دو در فوریه 

تکمیل شدند(، راه‌اندازی خشک‌کن 
جدید در کارخانه Natucer و یک 
خط جدید تولید اسلب و کاشی سایز 
در  سانتی‌متر   280×120 بزرگ 
Pamesa Porcelánico است. علاوه 

بر این، چندین سرمایه‌گذاری در حوزه 
پایداری نیز در دستور کار قرار دارد که 
همچنان یکی از ارکان اصلی استراتژی 
از  می‌شود.  محسوب   Pamesa

جمله مهم‌ترین پروژه‌ها در این حوزه 
می‌توان به اختصاص 15 میلیون یورو 
و  انرژی  صرفه‌جویی  اقدامات  برای 
درصد   100 کوره  نخستین  نصب 
الکتریکی در Ecoporcelánico در 
 Pamesa Net پروژه شاخص  کنار 

Zero اشاره کرد.

Pamesa Net Zero

با  که   Pamesa Net Zero پروژه 
خودتأمین-‌  کاملاً  سرمایه‌گذاری 
یورو  میلیون   74 ارزش  به  شده‌ای 
شرکت  همکاری  با  می‌شود،  اجرا 
Umbrella Global Energy در حال 

توسعه است. 
این پروژه شامل ایجاد یک پلتفرم 
 80 بر  مبتنی  یکپارچه  انرژی 
خورشیدی  انرژی  مگاوات‌پیک 
مگاوات‌ساعت   366 و  فتوولتائیک 
ذخیره‌سازی باتری است که ظرفیت 
انرژی تجدیدپذیر موجود را تکمیل 
خواهد کرد تا مجموع توان تولیدی 
و  برسد  مگاوات‌پیک   100 به 
هزار   113 معادل  سالانه‌ای  تولید 

مگاوات‌ساعت فراهم شود.

انرژی پاک، بازیافت و احیای معادن
محیط‌زیست  به  تعهد  راستای  در 
 Pamesa گروه  انرژی،  بهره‌وری  و 
ترویج  را  ضایعات«  »صفر  مدل 
کامل  بازیافت  شامل  که  می‌کند 
لجن و پسماندهای جامد حاصل از 
رقمی  است؛  تولیدی  فعالیت‌های 
لیتر فاضلاب و  معادل 1.4 میلیون 
بیش از 216 هزار تن ضایعات در سال. 
همچنین 7 درصد از تولیدات شامل 
مواد بازیافتی هستند و استفاده مجدد 
از پالت‌ها در تمامی کارخانه‌ها تشویق 

می‌شود.

Grupo Pamesa با تشدید 
خود،  سرمایه‌گذاری  برنامه 
درآمدی بیش از 1.14 میلیارد 

یورو ثبت کرد
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ایـن گـروه آلمانـی سـال مالـی را بـا 
درآمـد 1.447 میلیـارد یورو بـه پایان 
رسـاند کـه رشـد آن عمدتـاً ناشـی 
 Bathroom & بخـش  عملکـرد  از 

بـود.   Wellness

گـروه Villeroy & Boch در سـال 
مالـی 2025 درآمدی معـادل 1.447 
میلیـارد یـورو ثبـت کـرد که نسـبت 
بـه سـال قبـل 1.8 درصـد افزایـش 
نشـان می‌دهـد. سـود عملیاتی پیش 
از بهـره و مالیـات )EBIT( نیـز بـا رقم 
سـطحی  در  یـورو  میلیـون   97.8
پایـدار باقـی مانـد. بـا وجـود شـرایط 
دشـوار بـازار، این شـرکت چندملیتی 
مسـتقر در Mettlach سالی متمرکز 
بر بازآرایی اسـتراتژیک را پشـت سـر 
گذاشـت و عمدتـاً بـه لطـف ادغـام 
Ideal Standard بـه نتایـج مثبتـی 

دسـت یافـت.

 Bathroom & Wellness بخـش
محـرک اصلـی درآمد

 Bathroom & Wellness بخـش 
حـدود 78 درصـد از کل درآمـد گروه 
را بـه خـود اختصـاص داد و بـه رقـم 
1.1245 میلیـارد یـورو رسـید کـه با 
در نظر گرفتن اثـرات نرخ ارز، نسـبت 
بـه سـال 2024 رشـد 3.4 درصـدی 

داشـت. منطقـه اروپـا، خاورمیانـه و 
آفریقا ) ( عملکرد مثبتـی را ثبت کرد، 
در حالی که مناطق آسیا-اقیانوسیه و 

آمریـکا بـا کاهـش مواجه شـدند.
بیشـترین رشـد فـروش مربـوط بـه 
بخش شیرآلات، سیسـتم‌های دوش 
و چینی‌آلات بهداشـتی بـود که تحت 
 تأثیـر موفقیـت نوآوری‌هایـی نظیـر
آلومینیـوم  از  ساخته‌شـده   ALU+

بازیافتـی، فنـاوری جدید فلاشـینگ 
i.lifeو،  کالکشـن‌های  و   Vortex

Architectura و Antao قرار داشت. 

این بخـش سـال را بـا سـود عملیاتی 
)EBIT( معـادل 65.2 میلیـون یـورو 
به پایـان رسـاند کـه تقریباً در سـطح 

سـال قبـل باقـی ماند.

 Dining & بخـش  در  ثبـات 
L i f e s t y l e

نیـز   Dining & Lifestyle بخـش 
جایگاه خـود را در سـال 2025 حفظ 
کـرد و فـروش آن بـه 319.8 میلیون 
یورو رسـید که نسبت به سـال قبل 1 
درصد افزایش داشـت. سـود عملیاتی 
ایـن بخش نیـز بـا رقـم 32.6 میلیون 
یـورو نسـبت بـه سـال 2024 بهبـود 

یافـت.
عملکـرد قـوی سـه‌ماهه چهـارم و 
جدیـد  محصـولات  موفـق  عرضـه 
از جملـه کالکشـن Fleur در ایـن 
نتایج نقـش داشـتند. مناطق آسـیا-

اقیانوسـیه و آمریکا بهتریـن عملکرد 
را ثبـت کردنـد، در حالـی کـه منطقه 
EMEA کاهـش جزئـی را تجربه کرد. 

از نظـر کانال‌هـای فـروش، شـرکای 
خرده‌فروشـی فیزیکـی بـا رشـد 9.4 

درصـدی برجسـته بودنـد.

سرمایه‌گذاری‌ها
گـروه Villeroy & Boch در سـال 
یـورو  میلیـون  مبلـغ 45.8   2025
عمدتـاً  کـه  کـرد  سـرمایه‌گذاری 
صـرف نوسـازی تأسیسـات تولیـدی 
مالکیـت  تحـت  فروشـگاه‌های  و 
جـاری  سـال  بـرای  شـد.  شـرکت 
نیـز ایـن گـروه برنامـه دارد تا سـقف 
سـرمایه‌گذاری  یـورو  میلیـون   50
بـا  کـه  سـرمایه‌گذاری‌هایی  کنـد؛ 
هدف توسـعه اسـتراتژیک بیشـتر دو 
بخـش اصلـی شـرکت و همچنیـن 
 SAP پیاده‌سـازی نرم‌افـزار سـازمانی
شـد. خواهنـد  انجـام   S/4HANA

چشم‌انداز 2026
 2026 سـال  بـرای  پیش‌بینی‌هـا 
بـا  نیسـت.  امیدوارکننـده  چنـدان 
اقتصـاد  فعلـی  شـرایط  بـه  توجـه 
جهانی و تنش‌هـای ژئوپلیتیکـی - از 
جملـه درگیری‌هـا در منطقـه خلیج 
فـارس - Villeroy & Boch انتظـار 
دارد فـروش تلفیقی این گروه نسـبت 
بـه سـال 2025 بیـن 6 تـا 9 درصـد 
 )EBIT( کاهش یابد و سـود عملیاتـی
در بـازه 75 تـا 85 میلیـون یـورو قرار 

گیـرد.
اسـت  کـرده  اعالم  شـرکت  ایـن 
کـه در سـه فصـل نخسـت سـال 
و  خالـص  فـروش  کاهـش   2026
خواهـد  شـدیدتر  عملیاتـی  سـود 
فـروش  بـه  کـه  موضوعـی  بـود؛ 
کسـب‌وکار اروپـای شـمالی برندهای 
اول  از   Vatette و   Gustavsberg

اسـت. مرتبـط   2025 اکتبـر 

Villeroy & Boch با رشد 
1.8 درصدی، سال 2025 را با 

ثبات پشت سر گذاشت

اخبـار جهـاناخبـار جهـان
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اخبـار جهـاناخبـار جهـان

که  را  پروژه‌هایی  ویلا-رئال  شوروم 
با استفاده از جدیدترین محصولات 
رنگ  اسپانیایی  تولیدکننده  این 
توسعه یافته‌اند، به نمایش می‌گذارد؛ 
 Ever Look از جمله گرانول جدید

برای سطوح ضدلغزش.
بازسازی‌شده  به‌تازگی  شوروم  در 
در دفتر مرکزی خود در ویلا-رئال 
متخصص  شرکت  )کاستِیون(، 
جدیدترین   Vidres لعاب  و  فریت 
تزئین  برای  خود  محصولات 
رونمایی  را  سرامیکی  کاشی‌های 
ترکیب  با  شرکت  این  است.  کرده 
تحقیقات پیشگامانه، مواد نوآورانه و 
مجموعه‌ای  پیشرفته،  تکنیک‌های 
را  بافت‌ها  و  فینیش‌ها  از  گسترده 
مطابق با جدیدترین روندهای بازار 

توسعه داده است.

از جمله نکات بارز، برجستگی‌هایی 
جوهر  از  استفاده  با  که  هستند 
شده‌اند  ایجاد   Super-Rocker

طبیعی  جلوه  و  عمق  حس  و 
این  می‌دهند.  ارائه  بی‌سابقه‌ای 
کاربرد  با  ترکیب  در  برجستگی‌ها 
یک  گریت،  و  دیجیتال  چسب 
افکت سه‌بعدی منحصربه‌فرد ایجاد 
مجموعه  در  به‌ویژه  که  می‌کنند 
با افکت سنگ که در حال  سطوح 
شده‌اند،  گذاشته  نمایش  به  حاضر 

به‌خوبی قابل مشاهده است.
لعاب‌های  از   Croma مجموعه 
متالیک، بازتاب‌هایی شبیه به صدف 
گسترده‌ای  طیف  در  را  مرواریدی 
چندین  می‌کند.  ایجاد  رنگ‌ها  از 
طراحی کاشی در ابعاد کوچک که 
در این شوروم به نمایش درآمده‌اند 
لعاب‌ها  این  که  می‌دهند  نشان 
چگونه می‌توانند به‌طور قابل‌توجهی 

امکانات تزئینی را گسترش دهند.
ضدلغزش  مواد  همچنین   Vidres

و  لعاب‌ها  گرانول‌ها،  شامل  خود 
خطوط  از  دیجیتال  جوهرهای 
 Duragrip Kratosو،  Tecnokerو، 

گذاشته  نمایش  به  را   Grip-Ink و 
ارائه بر  علاوه  راهکارها  این  است. 

حـس لمسـی بسـیار مطلـوب، بـا 
اسـتانداردهای  سـخت‌گیرانه‌ترین 
مقـررات  توسـط  ‌شـده  تعییـن 
دارنـد. مطابقـت  نیـز  سـاختمانی 

اما مهم‌ترین محصول جدید معرفی 

Ever-  ،2026 سال  برای  ‌شده 
سبد  که  گرانول  یک  است؛   Look

را   Vidres ضدلغزش  محصولات 
گسترش می‌دهد. 

به  پاسخگویی  برای  محصول  این 
با  مصالح  برای  رو‌به‌رشد  تقاضای 
بیرونی  فضاهای  در  بالا  عملکرد 
توسعه یافته و به دلیل دوام و مقاومت 
گزینه‌ای  خود،  بی‌رقیب  سایشی 
عمرانی  پروژه‌های  برای  ایده‌آل 
عمومی و کاربردهای فضای خارجی 

محسوب می‌شود.

 The« با شعار Kale شرکت ترکیه‌ای
 Power of Scale, Engineered

to Perform« مجموعه گسترده‌ای 

از اسلب‌های پرسلانی با ضخامت 2 تا 
20 میلی‌متر را معرفی می‌کند.

Coverings 2026و  رویداد  در 
 2 تا  مارس   30 وگاس،  )لاس 
جدیدترین   Kale شرکت  آوریل(، 
حوزه  در  خود  نوآوری‌های 
برند  تحت  که  را  پرسلانی  سطوح 
یافته‌اند،  توسعه   Kalebodur

خواهد  نمایش  به   2863 غرفه  در 
گذاشت.

 The Power of Scale,« با شعار
 ،»Engineered to Perform

ضخامت  سبد  توسعه  بر  برند  این 
اسلب‌های خود تأکید خواهد کرد؛ 
از اسلب‌های فوق نازک 2 میلی‌متری 

برای کاربردهای سبک تا اسلب‌های 
 20 ضخامت  با  بالا  عملکرد  با 
میلی‌متر که برای کاربردهایی مانند 
آشپزخانه  کابینت  روی  صفحات 

طراحی شده‌اند.
و  بهره‌وری  دوام،  بر  تمرکز  با 
و  طراحی  در  انعطاف‌پذیری 
در  مستمر  سرمایه‌گذاری  با 
برای  تولید  پیشرفته  فناوری‌های 
کاشی‌های  کاربردهای  گسترش 
مجموعه   Kale شرکت  پرسلانی، 
را   Kalebodur محصولات  جامع 
ارائه خواهد کرد؛ محصولاتی که فراتر 
به‌عنوان  و  بوده  سطحی  زیبایی  از 
برای  مهندسی‌شده  متریال‌های 
پاسخگویی به نیازهای در حال تحول 

معماری طراحی شده‌اند.
فناوری‌های  نمونه‌های  از  یکی 
پیشرفته تولید این شرکت، فناوری 
بدنه  در  رگه‌های  با   V Intech

)through-body vein( است که 
با استفاده از چاپ دیجیتال، جزئیات 
طبیعی و رگه‌ها را با واقع‌گرایی بالا 
پرسلانی  اسلب‌های  سراسر  در 

بازتولید می‌کند.
 Kale محدوده گسترده محصولات 
پیوستگی طراحی  ایجاد  امکان  که 
داخلی و خارجی در پروژه‌ها را فراهم 
از   Coverings 2026 در  می‌کند، 
مانند  جدیدی  محصولات  طریق 

 Panorama Collection مجموعه
مجموعه‌ای  شد؛  خواهد  ارائه 
معماری  بزرگ  سطوح  برای  که 
طراحی شده و در ضخامت‌ها و ابعاد 
متنوع در دسترس است. همچنین 
فناوری  می‌توانند  بازدیدکنندگان 
 Mayfair اسلب‌های open-book

مانند  مختلفی  کاربردهای  در  را 
و  کابینت‌ها  درب  میزها،  قفسه‌ها، 

سطوح دیواری تجربه کنند.

Vidres شوروم جدید خود 
را افتتاح کرد

نمایشگاه  در   Kale حضور 
Coverings 2026
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ACIMAC، انجمـن تولیدکننـدگان 

ماشـین‌آلات سـرامیک ایتالیـا، نیـز 
نگرانـی شـدید خـود را نسـبت بـه 
رد  در  اروپایـی  نهادهـای  تصمیـم 
 ETS پیشـنهاد بازنگری در سیسـتم
کـه از سـوی انجمن‌هـای صنعـت 
سـرامیک اروپـا ارائه شـده بـود، ابراز 

کـرده اسـت. 
این تصمیم در شـرایطی اتخاذ شـده 
کـه کل زنجیـره تأمیـن بـا دوره‌ای از 
شـکنندگی جـدی مواجـه اسـت و 
می‌تواند ثبـات صنعتی و اشـتغال در 
خوشـه‌های سـرامیکی ایتالیا و اروپا، 
از تولیدکننـدگان کاشـی گرفتـه تـا 
سـازندگان ماشـین‌آلات، را بـه خطر 

بینـدازد.
 ACIMAC رئیس Paolo Lamberti

اظهار داشـت:
»رد ایـن پیشـنهاد اروپایـی، پیـام 
بسـیار منفـی بـه صنعتـی ارسـال 
می‌کند کـه همـواره سـرمایه‌گذاری 
کـرده، نـوآوری انجـام داده و بـه گذار 
صنعتـی باور داشـته اسـت. اکنـون با 
سیسـتمی از ETS مواجـه هسـتیم 
خـاص  فناورانـه  ویژگی‌هـای  کـه 
فرآیندهـای مـا را در نظـر نمی‌گیـرد 
و بقـای کل زنجیـره تأمیـن را در 

معـرض خطـر قـرار می‌دهـد. بـدون 
اقـدام فـوری، اروپا ممکن اسـت یکی 
از دارایی‌هـای اسـتراتژیک صنعتـی 
خـود را از دسـت بدهـد، در حالی که 
سـایر کشـورها تحـت چارچوب‌های 
مقرراتـی آسـان‌گیرانه‌تر همچنان به 
رشـد ادامه می‌دهنـد. مـا از نهادهای 
ایتالیایـی و اروپایـی می‌خواهیـم بـا 
 ETS قدرت از درخواسـت بازنگری در
حمایـت کننـد. اروپا تـوان از دسـت 
را  بیشـتری  دانـش صنعتـی  دادن 
نـدارد؛ زیـرا هر تخصصـی کـه از اروپا 
خـارج شـود، بخشـی از تـوان رقابتی 
اسـت که دیگر بـاز نخواهد گشـت.«

بعُـد صنعتـی  بـه  تنهـا  نگرانی‌هـا 
محـدود نمی‌شـود و ابعـاد منطقه‌ای 
را نیز دربـر می‌گیرد. خوشـه صنعتی 
سـرامیک ایتالیـا یکـی از مهم‌تریـن 
قطب‌هـای تولیـدی کشـور به شـمار 
مـی‌رود و حـدود 40 هـزار شـغل 
مسـتقیم و یک زنجیره تأمین بسـیار 

تخصصـی را شـامل می‌شـود. 
این صنعـت اکنـون بـا سـناریوهایی 
ماننـد انتقـال تولیـد بـه خـارج از 
کشـور و از دسـت رفتـن مهارت‌هایی 
روبه‌رو اسـت کـه بازیابی آن‌ها بسـیار 
دشـوار خواهد بـود. بـدون اصلاحات 
در سیسـتم ETS، خطـر واقعـی و 
شـرکت‌ها  تعـداد  کاهـش  جـدی 
و فرصت‌هـای شـغلی وجـود دارد؛ 

موضوعـی کـه پیامدهـای عمیقـی 
بـرای سـاختار صنعتـی و اجتماعـی 

مناطـق درگیـر خواهـد داشـت.
بـه گفتـه ACIMAC، سـاختار فعلی 
سیسـتم تجارت انتشـار آلاینده‌های 
 European( اروپــــا  اتحادیـــه 
 )Emissions Trading System

 Fit for 55 کـه بـا اقدامـات بسـته
فشـار  شـده،  نیـز  سـخت‌گیرانه‌تر 
نامتناسـبی بـر صنایـع انرژی‌بـر از 
جملـه سـرامیک و زنجیـره تأمیـن 
قیمـت  افزایـش  می‌کنـد.  وارد  آن 
مجوزهـای انتشـار CO2 و کاهـش 
تدریجی سـهمیه‌های رایـگان، منابع 
مالی ضـروری بـرای سـرمایه‌گذاری 
را تخلیـه می‌کنـد؛ آن هم درسـت در 
زمانی که شـرکت‌ها بایـد هزینه‌های 
نـوآوری فناورانـه و گـذار انـرژی را 

تأمیـن کننـد.
ایـن وضعیت بـا شـرایط ژئوپلیتیکی 

بسـیار بی‌ثبـات نیـز تشـدید شـده 
همچنـان  کـه  شـرایطی  اسـت؛ 
بـر تأمیـن انـرژی اروپـا فشـار وارد 
می‌کند و باعـث کند شـدن بازارهای 
نتیجـه  در  و  می‌شـود  بین‌المللـی 
چالش‌هـای عملیاتـی شـرکت‌های 

ایـن بخـش را افزایـش می‌دهـد.
طـی  ایتالیـا  سـرامیک  صنعـت 
سـال‌های اخیـر سـرمایه‌گذاری‌های 
قابل‌توجهـی در حـوزه بهـره‌وری و 
پایـداری انجـام داده اسـت. بـا ایـن 
حـال، افزایـش مسـتمر هزینه‌هـای 
فـوری  شـدن  کنـد  موجـب   ETS

برنامه‌هـای صنعتـی شـده و تـوان 
رقابتی کل سیستم اروپایی را تضعیف 
به‌طـور  کـه  وضعیتـی  می‌کنـد؛ 
ملموس خطر تقویـت تولیدکنندگان 
خـارج از اتحادیـه اروپـا را کـه تحـت 
فعالیـت آسـان‌گیرانه‌تری   قوانیـن 

 می‌کنند، افزایش می‌دهد.

Paolo Lamberti: بقای 
زنجیـره تأمیـن صنعتـی و 
جوامع محلی در خطر است

آنـلایــن
بخـوانیــد
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رباتیـک،  تـا  نرم‌افـزار  معمـاری  از 
 Sacmi راه‌انـدازی واحـد کسـب‌وکار
Intralogistics BU رویکـردی جدید 

در  اینترالوجسـتیک  مدیریـت  بـه 
صنعت سرامیک، بسـته‌بندی سخت 

و سـایر بخش‌هـا ارائـه می‌کنـد.
و  از دو سـال سـرمایه‌گذاری  پـس 
توسـعه میدانـی، Sacmi بـا ایجـاد 
 Sacmi جدیـد  کسـب‌وکار  واحـد 
Intralogistics گام قاطـع دیگری در 

نـوآوری صنعتی برداشـت. هـدف این 
پـروژه بازتعریـف الگوهـای مدیریـت 
اینترالوجسـتیک اسـت؛ نه‌تنهـا در 
بخش سـرامیک، بلکه در بسـته‌بندی 

سـخت و دیگـر صنایـع تولیـدی.
بـرای متمایـز شـدن از رقبـا در سـطح 
جدیـد  واحـد  ایـن  بین‌المللـی، 
راهکارهایـی بـا ارزش افـزوده بـالا و 
کـه  می‌دهـد  ارائـه  مشـتری‌محور 
بـر دیجیتالی‌سـازی زنجیـره تأمیـن 
سـازمانی تمرکـز دارنـد. این تحـول از 
طریـق ادغـام معماری‌هـای نرم‌افزاری 
رباتیـک،  راهکارهـای  و  پیشـرفته 
 digital هماهنگ‌شـده با مدل‌سـازی

می‌شـود. هدایـت   twin

اولین نصب این سیسـتم که اخیـراً در 
منطقه Friuli-Venezia Giulia برای 
یکی از بازیگـران اصلـی صنعت چوب 
افتتـاح شـد، آغـاز عملی تخصصـی را 
نشـان می‌دهـد کـه Sacmi پیش‌تـر 
آن را به‌صـورت داخلـی آزمایش کرده 
بـود. تا بهـار، انبـار جدیـد خـودکار در 
دفتر مرکـزی Sacmi در Imola برای 
پشـتیبانی از فعالیت‌هـای تولیـدی 

خـود شـرکت عملیاتی خواهد شـد.
 Sacmi آنچه رویکرد اینترالوجستیک
را منحصربه‌فـرد می‌کنـد، بیـش از 
هـر چیـز نقـش مرکـزی معمـاری 
اسـت.  فرآینـد  کنتـرل  و  نرم‌افـزار 

اینترالوجسـتیک دیگر به‌عنـوان یک 
ماشـین یـا یـک راهـکار کارخانـه‌ای 
منفرد دیده نمی‌شـود، بلکه پاسـخی 
راهبـردی بـه نیازهـای جریـان تولید 
و اطلاعـات در زمـان واقعـی اسـت: 
از تأمیـن مـواد اولیـه و محصـولات 
انبـارش محصـول  تـا  نیمه‌سـاخته 
سـفارش‌های  آماده‌سـازی  نهایـی، 

ارسـال و بارگیـری کامیـون.
ترکیـب فناوری‌هـای مختلـف بـرای 
بهینه‌سـازی فرآیندهـا و در عین حال 
ناکارآمدی‌هـا  و  هزینه‌هـا  کاهـش 
 Sacmi همـواره در قلـب مأموریـت
بـوده اسـت. ایـن شـرکت از طریـق 
شـبکه جهانی خـود، هـر روز بازخورد 
را  جهـان  سراسـر  در  مشـتریان 
جمـع‌آوری می‌کنـد تـا زمـان ورود به 
بازار را کاهـش دهد و رضایت شـرکا را 
با ارائـه ابزارهـای نوآورانه و پشـتیبانی 
شـرکت  دهـد.  افزایـش  مسـتمر 
همچنیـن قـادر اسـت راهکارهـا را از 
بخش‌های مختلـف تولیـدی تطبیق 

داده و سفارشی‌سـازی کنـد.
در صنعت سرامیک، اینترالوجستیک 
بـزرگ  اسـلب‌های  بـرای  به‌ویـژه 
حیاتی اسـت؛ از مدیریـت محصولات 
انبـارش محصـول  تـا  نیمه‌سـاخته 
نهایی و ترکیـب سـفارش‌ها. در اینجا 
نیز نقطه آغاز نـه یک ماشـین منفرد، 
نرم‌افـزار نظـارت و مدیریـت  بلکـه 

کارخانـه اسـت.
بـا افزونـه HERE SACMI و رهگیـری 
زمـان واقعـی )کـه بـه هـر اسـلب یک 
هویت دیجیتـال اختصـاص می‌دهد(، 
Sacmi رویکـردی کاماًل جدیـد بـه 

مدیریـت انبـار معرفـی کـرده اسـت. 
در حالـی کـه انبـار اصلی همچنـان به 
فرآینـد تولیـد خدمـت می‌کنـد، یک 
بخـش دوم به‌عنـوان بافـر پویـا عمـل 
می‌کنـد کـه بـرای انجـام سـریع‌تر و 
کارآمدتـر سـفارش‌ها طراحـی شـده 
اسـت. ایـن امـر از طریـق راهکارهـای 

 picking تازه‌توسـعه‌یافته مبتنـی بـر
 automatic sequencers و islands

کـه  راهکارهایـی  محقـق می‌شـود؛ 
یـا  دسـتی  بهـره‌وری سیسـتم‌های 
نیمه‌خـودکار را دو برابـر می‌کننـد و 
در عین حـال ردیابـی کامـل، کیفیت 
و سالمت هـر اسـلب جابه‌جا شـده را 

تضمیـن می‌کننـد.
پلتفـرم دیجیتـال اینترالوجسـتیک 
Sacmi، همـراه با کاربردهـای بینایی 

ماشـین و هـوش مصنوعـی، امـکان 
یکپارچه‌سـازی بی‌وقفـه هر سیسـتم 
خـودکار جابه‌جایـی مـواد را فراهـم 
منطـق  بـر  فرمـول  ایـن  می‌کنـد. 
»توزیع‌شـده و غیرمتمرکـز« متکـی 
اسـت کـه از طریـق رباتیک و وسـایل 
نقلیـه صنعتـی خـودران )LGVs و 

می‌شـود. اجـرا   )AMRs

بـا جداسـازی جریان‌های بیـن تولید 
و ارسـال، سیسـتم دیگـر وابسـته بـه 
یک فنـاوری واحـد نیسـت. در عوض، 
به‌صـورت  پیکربنـدی  مؤثرتریـن 
مـوردی و بر اسـاس اهداف مشـخص 
راهکارهایـی  از  و  می‌شـود  تعریـف 
بهره می‌گیـرد که پیش‌تـر در صنعت 
سـرامیک یـا سـایر بخش‌هـا بـه کار 

شـده‌اند. گرفتـه 

نرم‌افـزار،  از  اسـتفاده  طریـق  از 
وسـایل نقلیـه خـودران، رباتیـک و 
مصنوعـی،  بینایـی  سیسـتم‌های 
پاسـخی   Sacmi Intralogistics

جامع بـه مشـتریان ارائـه می‌دهد که 
پیشـرفته  شبیه‌سـازی‌های  شـامل 
digital twin بوده و بازگشـت سرمایه 

سـریع را ممکن می‌سـازد. ایـن واحد 
کسـب‌وکار جدیـد، پیشـنهاد گـروه 
را در حـوزه‌ای کلیـدی بـرای آینـده 
تکمیـل  اصلـی  کسـب‌وکارهای 
می‌کنـد و در عیـن حـال فرصت‌های 
رشـد جدیدی را در صنعت سـرامیک 

و فراتـر از آن می‌گشـاید.
واحد جدید اینترالوجسـتیک، مفهوم 
Easy Factory را تثبیـت می‌کنـد و 

راهکاری کاملاً یکپارچه و سرتاسـری 
بـرای کارخانه‌هـای سـرامیک ایجـاد 
به‌عنـوان  را   Sacmi و  می‌نمایـد 
تأمین‌کننـده واحـد خطـوط کامـل 
و turnkey، از مـواد اولیـه تـا ارسـال 
نهایـی، معرفـی می‌کنـد. ایـن تحول 
به‌ویژه بـرای بخش اسـلب‌های بزرگ 
اهمیـت دارد؛ جایی که محصـولات با 
ارزش افـزوده بـالا و نیازهـای خـاص، 
بـه راهکارهایـی پیشـگامانه فراتـر از 

لجسـتیک سـنتی نیـاز دارند.

در  سرمایه‌گذاری   Sacmi
افزایش  را  اینترالوجستیک 

می‌دهد
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VPM

VSB

VLB

تولیدکننده تخصصی انواع الک های ویبره مناســـب 

الک کـــردن لعـــاب دوغاب ســـرامیک، خـــاک و مواد 

 معدنی و خشک کن های پیشرفته صنعت سرامیک

محصول مشترک ایران-ایتالیا	 

A specialized manufacturer of various 

glaze, slurry, soil and mineral sieves. 

Advanced fast dryers for ceramics  industry

	 Joint product of Iran-Italy

Sieves, Screeners & Dryerمـــهند ســـرامیک

GRM
Tehran office:                       Mashhad office:  
Tel:  (+98) 21 2842 32 25      Tel:  (+98) 51 3245 32 25         
Fax:  (+98) 21 2842 36 56          Cell: (+98)  0915 245 7006

Yazd office:
Tel: (+98) 35 3526 45 40
Cell: (+98) 913 246 9432

w w w. m a h a n d c e r a m i c . c o m
mahand.ceramic 
@mahandvibre
09152457006

mahand.trd@gmail.com                                                  
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کنفرانس فنی Ceramica di Valore و)Ceramics of Value( که توسط 
 Acimac با همکاری CeramicWorldWeb و Ceramic World Review

برگزار شد، بار دیگر با حضور بیش از 200 شرکت‌کننده، 15 سخنران و 10 
ارائه تخصصی، به رویدادی بسیار مورد توجه برای این صنعت تبدیل شد. این 
رویداد که اکنون به سومین دوره خود رسیده است، در تاریخ 19 نوامبر در 
Modena ایتالیا برگزار شد و فضایی برای شبکه‌سازی و ارائه دیدگاه‌های 

فنی فراهم کرد و بار دیگر جایگاه خود را به‌عنوان یکی از مهم‌ترین محل‌های 
گردهمایی فعالان صنعت سرامیک، از تأمین‌کنندگان فناوری و مواد اولیه 

گرفته تا تولیدکنندگان کاشی، تثبیت کرد.
کنفرانس 2025 بار دیگر بر ارزش محصولات سرامیکی و راهکارهایی تمرکز 
داشت که فناوری‌ها و مواد می‌توانند از طریق آن‌ها سهمی ملموس در افزایش 

رقابت‌پذیری این محصولات ایفا کنند.
ارائه‌های فنی به چندین موضوع کلیدی در تولید کاشی سرامیکی پرداختند؛ از 
جمله زیبایی‌شناسی، پایداری، کیفیت فنی محصول و بهره‌وری فرایند، با هدف 

ایجاد کارخانه‌هایی هوشمندتر و با اثرات زیست‌محیطی کمتر.
Paolo Lamberti رئیس Acimac در سخنان افتتاحیه خود اظهار داشت: 

زیبایی‌شناسی،  از  بالایی  سطح  چنان  به  اکنون  سرامیک  تولید  »فناوری 
بهره‌وری و کارایی هزینه برای مشتریان رسیده است که دستیابی به جهش‌های 
بزرگ فناورانه جدید روزبه‌روز دشوارتر می‌شود. به همین دلیل ضروری است 
که بر بهبود فرایندها و نوآوری‌هایی تمرکز کنیم که واقعاً در بازار قابل مشاهده 
باشند و بتوانند تفاوت واقعی برای مشتریان ما ایجاد کنند. پاسخ به این چالش 

در بازار امروز مستلزم همکاری در کل زنجیره تأمین است تا یک گام جلوتر از 
رقبای خارجی باقی بمانیم.«

وب‌سـایت در  اسالید  فایـل  و  ویدئـو  به‌صـورت  همگـی  کـه  ارائه‌هـا 
CeramicWorldWeb.com در دسترس هستند، شامل موارد زیر بودند:

• شرکت LB Technology نتایج به‌دست‌آمده از فناوری آماده‌سازی بدنه 
خشک LB Hybrid را تشریح کرد و بر کاهش چشمگیر مصرف انرژی و آب و 

همچنین کیفیت بالای محصولات نیمه‌ساخته تأکید داشت.
• شرکت Smaltochimica مجموعه جدید افزودنی‌ها و محصولات دیجیتال 
Greentech خود را که با استفاده از مواد اولیه بازیابی‌شده از منابع تجدیدپذیر 

توسعه یافته‌اند، معرفی کرد.
• شرکت‌های BMR و Italvision مفهوم »کارخانه دیجیتال و پایدار« را تشریح 
کردند؛ جایی که مکانیک، الکترونیک و بینایی ماشین به‌طور کامل یکپارچه 
شده‌اند تا کنترل پیشرفته فرایند در سراسر خط تولید محقق شود و در نتیجه 

کیفیت و بهره‌وری افزایش یافته و ضایعات کاهش یابد.
شرکت‌های  دکوراسیون،  و  زیبایی‌شناسی  به  اختصاص‌یافته  بخش  در   •
و Sicer و Smalticeram جدیدترین مواد خود برای ایجاد   ،Colorobbia

 Hybrid سری Colorobbia .برجستگی‌ها و سطوح سه‌بعدی را ارائه کردند
با   Graffiti White جدید  جوهر  همچنین  و  آب  پایه  بر   Digital Aura

پوشش‌دهی بالا و خشک‌شدن سریع را معرفی کرد. شرکت Sicer جدیدترین 
پروژه خود با نام Rosso Cardinale را ارائه داد که از طریق استفاده ترکیبی از 

چندین ماده نوآورانه، ساختارهای سه‌بعدی ایجاد می‌کند.

NETWORKING AND TECHNICAL INSIGHTS 
AT CERAMICS OF VALUE 2025

شبکه‌سـازی و بینش‌های فنـی در 
CERAMICS OF VALUE 2025

With over 200 participants, 15 speakers and 10 presentations, the Ceramica di Valore (Ceramics of Value) technical confer-
ence organised by Ceramic World Review and CeramicWorldWeb in collaboration with Aci-mac once again proved to be an 
event of great interest for the sector. Now in its third edition, the event held on 19 November in Modena (Italy) provided an 
afternoon of networking and technical insights, re-affirming its role as a key meeting place for professionals from across the 
ceramic industry, from technolo-gy and material suppliers to tile manufacturers.
The 2025 conference focused once again on the value of ceramic products and the ways in which technolo-gies and materi-
als can make a tangible contribution to improving their competitiveness. 
The technical presentations addressed several key themes for ceramic tile production, including aesthetics, sustainability, 
product technical quality and process efficiency, with the aim of creating increasingly smart factories with a lower environ-
mental impact. 
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شرکت Smalticeram نیز تحقیقات مستمر خود را با هدف ترکیب عملکرد، 
پایداری، امکان‌پذیری و تکرارپذیری فرایند تولید تشریح کرد.

یکپارچه  کامل،  خط   Sacmi شرکت  تولید،  خطوط  فناوری  حوزه  در   •
و هوشمند دکوراسیون دیجیتال خود را معرفی کرد که قادر است به‌صورت 
هم‌افزا کاربرد جوهر، گریت و مواد ساختارساز را ترکیب کند و از زیرساختی 

برای رهگیری لحظه‌ای و مرکزدهی هم‌زمان قطعات بهره می‌برد. 
شرکت System Ceramics نیز بر راهکارهای خود برای غلبه بر چالش‌های 
چاپ دیجیتال تمرکز کرد و مشکلات متداول را به فرصت‌هایی برای بهبود 

تبدیل نمود.
• شرکت‌های I-Tech و Inter Ser دو سیستم خودکار توزیع لعاب و جوهر را 

معرفی کردند که موجب کاهش ضایعات و بهبود کیفیت می‌شوند.
مدیر   Stefano Lugli توسط  پایانی  سخنان  گذشته،  سال‌های  همانند 
بخش فنی و اقتصادی Acimac ارائه شد. وی مروری بر مهم‌ترین اقدامات 
hyper- پیش‌بینی‌شده در قانون بودجه جدید ایتالیا داشت و به‌ویژه بر طرح

amortisation برای حمایت از سرمایه‌گذاری در تجهیزات سرمایه‌ای مرتبط 

با Industry 4.0  و 5.0 تمرکز کرد. 

رویــدادرویــداد
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بیش از سی سال است که شرکت Arwana Ceramics یکی از موفق‌ترین 
نمونه‌های صنعت سرامیک در خاور دور به شمار می‌رود. این شرکت که در 
فوریه 1993 در اندونزی با چشم‌اندازی آینده‌نگرانه برای ترکیب رشد اقتصادی 
با نوآوری، خلاقیت و مسئولیت اجتماعی تأسیس شد، از سال 2001 در بورس 
حضور دارد و امروز بزرگ‌ترین تولیدکننده کاشی اندونزی و یکی از بزرگ‌ترین 

تولیدکنندگان جهان محسوب می‌شود.
از همان ابتدا، Arwana برای تمامی پروژه‌های توسعه خود فناوری ایتالیایی را 
انتخاب کرد؛ از جمله جدیدترین سرمایه‌گذاری این گروه که اکنون در مراحل 
پایانی تکمیل قرار دارد. این پروژه که هدف آن افزایش ظرفیت سالانه گروه از 
68 به 75 میلیون مترمربع تا سال 2026 از طریق افزودن 7 میلیون مترمربع 
دیگر پرسلان لعاب‌دار است، با بهره‌گیری از خطوط پیشرفته تولید و سیستم‌های 
اتوماسیون، ضمن تضمین کیفیت، بهره‌وری و پایداری، دامنه محصولات را نیز 

گسترش خواهد داد.
بنیان‌گذار و مدیرعامل گروه، Tandean Rustandy که خود را یک »کارآفرین 
بنیادین  ارزش‌های  چگونه  که  می‌دهد  توضیح  می‌کند،  توصیف  اجتماعی« 
مستحکم، تحقیق و توسعه مداوم و تعهد عمیق به جوامع محلی باعث شده‌اند 
Arwana نه تنها به مرجعی برای صنعت، بلکه به الگویی فرهنگی و اجتماعی 

برای کل منطقه تبدیل شود.

CWR: چه عواملی مسیر توسعه Arwana را طی این 33 سال فعالیت شکل 

داده‌اند؟
TANDEAN RUSTANDY: وقتی به گذشته نگاه می‌کنم، متوجه می‌شوم 

که مهم‌ترین نقطه قوت ما همیشه شفافیت چشم‌اندازمان بوده است. زمانی که 
شرکت را تأسیس کردم، اندونزی کشوری با منابع طبیعی فراوان بود، اما بخش 

بزرگی از جمعیت آن در فقر زندگی می‌کردند. همین موضوع باعث شد به فکر 
ایجاد شرکتی بیفتم که صرفاً سودمحور نباشد، بلکه نقش اجتماعی نیز ایفا کند و 

چیزی به جامعه و کشور بازگرداند.
از همان ابتدا هدف ما این بود که در سه حوزه »بهترین صنعت خود« باشیم؛ 
از  حفاظت  نخست  هستند.  ما  اصلی  اولویت‌های  هم  هنوز  که  حوزه‌هایی 
محیط‌زیست؛ زیرا کسب‌وکار ما وابستگی زیادی به منابع طبیعی دارد و بنابراین 

باید با کاهش اثرات زیست‌محیطی خود از طبیعت محافظت کنیم.
عامل دوم نوآوری است؛ برای حفظ رشد و غلبه بر چالش‌ها باید دائماً خود را 

بازآفرینی کنیم و ایده‌ها و فناوری‌های جدید ارائه دهیم.
عامل سوم تعهد ما به جامعه است؛ موضوعی که بیش از هر چیز به معنای ارائه 
خانواده‌های  برای  مقرون‌به‌صرفه حتی  عین حال  در  و  باکیفیت  محصولات 
کم‌درآمد است. با همین رویکرد، ما همواره روی بهترین فناوری‌های ایتالیایی 
سرمایه‌گذاری کرده‌ایم؛ فناوری‌هایی که مزیت دیگر آن‌ها کمک به رشد حرفه‌ای 

کارکنان ماست.
CWR: این چشم‌انداز باعث شده به بزرگ‌ترین گروه سرامیکی کشور خود 

تبدیل شوید. ساختار صنعتی Arwana امروز چگونه است؟
T. RUSTANDY: ما پنج کارخانه در نقاط مختلف اندونزی شامل Tangerang، و

Serang، و Grisic،و Organ Illir و Mojokerto داریم که بیش از 2,500 نفر 

در آن‌ها مشغول به کار هستند. ظرفیت نصب‌شده فعلی ما حدود 68 میلیون 
مترمربع است، اما با راه‌اندازی خطوط جدید تولید در سال 2026 این ظرفیت به 

75 میلیون مترمربع خواهد رسید.
حدود 99 درصد تولیدات ما در بازار داخلی به فروش می‌رسد؛ بازاری که در آن 
حضور تجاری بسیار گسترده‌ای داریم. به‌جای اتکا به توزیع‌کنندگان بزرگ، با 
شبکه‌ای متشکل از حدود 40 هزار خرده‌فروش محلی کوچک همکاری می‌کنیم 

ARWANA CERAMICS: 
GROWING RESPONSIBLY

:ARWANA CERAMICS
ــئولانه ــد مس رش

For more than thirty years, Arwana Ceramics has been one of the biggest success stories in the ceramic industry in the Far 
East. Founded in Indonesia in February 1993 with the farsighted mission of combining economic growth with innovation, cre-
ativity and social responsibility, the company has been listed on the stock exchange since 2001 and is now Indonesia’s top 
tile manufacturer and one of the largest producers anywhere in the world. 
From the very beginning, Arwana chose Italian technology for all its expansion projects, including the latest investment 
which is currently nearing completion. In this project, which aims to increase the group’s total annual capacity from 68 to 75 
million square metres by 2026 with the addition of a further 7 million square metres of glazed porcelain stoneware, the use 
of advanced production plants and automation will broaden the product range while ensuring quality, efficiency and sus-
tainability.

Milena Bernardi - m.bernardi@kairosmediagroup.it
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و از آن‌ها به روش‌های مختلف حمایت می‌کنیم. در مقابل، همین شبکه باعث 
شده حتی در دشوارترین دوره‌ها نیز سال‌به‌سال رشد کنیم.

CWR: شما سه برند Arwana، و UNO و Arna دارید. تفاوت آن‌ها چیست؟

T. RUSTANDY: وArwana برند اصلی ما برای کاشی‌های بدنه قرمز است. 

قرمز  بدنه  کاشی‌های  رده‌بالای  تا  میان‌رده  محصولات  نشان‌دهنده   UNO

رکتیفای‌شده است. Arna نیز برند اختصاصی ما برای پرسلان لعاب‌دار بدنه 
سفید است.

در حال حاضر، Arna تنها 13 درصد از کل تولید را تشکیل می‌دهد، اما با 
سرمایه‌گذاری فعلی ما و اضافه شدن 7 میلیون مترمربع ظرفیت جدید در سال، 

این سهم افزایش خواهد یافت.
CWR: ممکن است درباره این پروژه توضیح دهید؟

T. RUSTANDY: در این سرمایه‌گذاری نیز همکاری دیرینه خود را با شرکای 

ایتالیایی ادامه داده‌ایم. در کارخانه 4D واقع در Organ Illir در حال نصب 
 System توسط  تأمین‌شده  اتوماسیون  از سیستم‌های  گسترده‌ای  مجموعه 

Ceramics هستیم.

 SpeedWrap این مجموعه شامل سیستم جدید سورتینگ و بسته‌بندی به نام
است که آن را به‌صورت مشترک توسعه داده‌ایم و بنابراین نخستین شرکتی در 
جهان خواهیم بود که از آن استفاده می‌کند. این راهکار، بهره‌وری بسیار بالا )20 
هزار مترمربع در روز( را با انعطاف‌پذیری در نوع بسته‌بندی ترکیب می‌کند و 

موجب کاهش مصرف مقوا می‌شود.

شرکت System Ceramics همچنین سیستم کنترل کیفیت Qualitron را 
تأمین می‌کند؛ راهکاری که ما طی ده سال گذشته در سایر کارخانه‌ها نیز از آن 
استفاده کرده‌ایم. علاوه بر آن، چاپگرهای دیجیتال نیز توسط این شرکت تأمین 
می‌شوند؛ فناوری‌ای که به‌خوبی با آن آشنا هستیم، زیرا هم‌اکنون بیش از 15 

دستگاه از آن‌ها در خطوط تولید ما نصب شده است.
پرس‌های خط جدید توسط Sacmi تأمین می‌شوند. این کارخانه قرار است 
در سه‌ماهه نخست سال 2026 راه‌اندازی شود و امکان توسعه سبد ابعادی 
محصولات را با افزودن سایزهای 80×80 و 60×120 سانتی‌متر فراهم کند؛ در 

حالی که در حال حاضر بزرگ‌ترین سایز تولیدی ما 60×60 سانتی‌متر است.
CWR: همکاری نزدیک شما با فناوری ایتالیایی چگونه شکل گرفت؟

T. RUSTANDY: همه چیز از نخستین کارخانه ما آغاز شد؛ کارخانه‌ای که بیش 

از سی سال پیش کاملًا با ماشین‌آلات ایتالیایی ساخته شد و هنوز هم به‌طور 
کامل فعال است.

 System به‌ویژه  ایتالیایی،  شرکای  با  را  خود  همکاری  تاکنون  زمان  آن  از 
Ceramics و Sacmi ادامه داده‌ایم؛ شرکت‌هایی که بیش از هر چیز به دلیل 

خدمات پس از فروش بی‌نظیرشان متمایز هستند.
ما رابطه‌ای ویژه مبتنی بر اعتماد و تعهد متقابل با هر دو شرکت داریم. به لطف 
آن‌ها توانستم از برخی از بهترین کارخانه‌های مکزیک، آمریکای جنوبی و اروپا 
بازدید کنم؛ تجربیاتی که در یافتن راهکارهایی برای بهبود و افزایش بهره‌وری 

فرایندهای تولید از طریق اتوماسیون نقش اساسی داشتند.

مصــاحبـهمصــاحبـه

Tandean Rustandy, 
CEO of Arwana Ceramics 
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برای مثال، Qualitron به ما این امکان را می‌دهد که حتی در محصولاتی با 
قیمت تنها دو دلار به ازای هر مترمربع نیز سطح کیفیت تضمین‌شده را حفظ 

کنیم.
CWR: مدل صنعتی شما منحصربه‌فرد است و بر پایه کارخانه‌های باز با باغ‌ها و 

آبشارهای داخلی بنا شده است. دلیل این انتخاب چه بود؟
T. RUSTANDY: من معتقدم محیط کار باید سالم و محترمانه باشد. بنابراین، 

علاوه بر تضمین بالاترین استانداردهای نظافت، می‌خواستیم بخشی از طبیعت 
اطراف را نیز وارد کارخانه‌ها کنیم تا محیطی دلپذیرتر ایجاد شود.

در عین حال، می‌خواهیم کارخانه‌ها بخشی از جوامع میزبان خود باشند و اعتماد 
و شفافیت را نشان دهند؛ به همین دلیل هیچ حصار پیرامونی ندارند.

فعالیت‌های ما باید محرکی برای توسعه محلی نیز باشند؛ از حمایت از آموزش 
ایجاد  به  کمک  تا  گرفته  مهدکودک‌ها  و   playgroup طریق  از  کودکان 

کسب‌وکارهای کوچک محلی و توسعه زیرساخت‌ها.
یک شرکت نمی‌تواند در انزوا رشد کند. جهان به هم پیوسته است و آنچه امروز 
انجام می‌دهیم تنها زمانی معنا دارد که به بهبود جامعه، احترام به محیط‌زیست و 

ایجاد ارزش پایدار برای کارکنان و جوامع اطراف کمک کند.
CWR: نتایج مالی شما نیز اعتبار مدل کسب‌وکارتان را تأیید می‌کند.

T. RUSTANDY: همین‌طور است. در سال 2024 درآمدهای ما )2.6 تریلیون 

روپیه اندونزی، معادل حدود 131.5 میلیون یورو( نسبت به سال 2023 رشدی 
7.6 درصدی داشت و در 9 ماه نخست 2025 )2.1 تریلیون روپیه اندونزی( نیز 

افزایش 13.1 درصدی نسبت به دوره مشابه سال 2024 ثبت کردیم.

 ما همچنین سودآوری بسیار مطلوب خود را حفظ کردیم؛ به‌طوری‌که سود 
خالص در سال 2024 برابر با 16.2 درصد و EBITDA حدود 25 درصد فروش 

بود.
این نتایج برخلاف روند کلی صنعت سرامیک اندونزی است و به ما امکان داده 
سرمایه‌گذاری‌های خود را ادامه دهیم؛ به‌طور متوسط هر یک‌ونیم سال یک خط 

تولید جدید راه‌اندازی می‌کنیم.
در عین حال، چشم‌انداز بازار داخلی نیز مثبت است. سرانه GDP اندونزی در حال 

حاضر حدود 4,900 دلار است و سالانه حدود 5 درصد رشد می‌کند.
این کشور با کمبود شدید مسکن روبه‌رو است و دولت جدید برنامه ساخت سالانه 
سه میلیون واحد مسکونی را تدوین کرده است؛ برنامه‌ای که معادل تقاضای 

نظری حدود 180 میلیون مترمربع کاشی، عمدتاً بدنه قرمز، خواهد بود.
این بدان معناست که ظرفیت بسیار بزرگی برای رشد مصرف داخلی وجود دارد.

CWR: علاقه شما به آموزش باعث همکاری با دنیای دانشگاهی آمریکا نیز 

شده است. این همکاری شامل چه مواردی است؟
T. RUSTANDY: من عضو هیئت امنای University of Chicago هستم؛ یکی 

از برجسته‌ترین مؤسسات دانشگاهی جهان و سومین دانشگاه مهم دنیا از نظر 
تعداد برندگان جایزه نوبل.

این نقش را افتخاری بزرگ می‌دانم؛ نه فقط برای خودم، بلکه برای کشورم، به‌ویژه 
از این جهت که تنها عضو آسیایی این هیئت هستم.

باعث افتخار من است که از زمان آغاز دوره حضورم، تعداد دانشجویان اندونزیایی 
در این دانشگاه افزایش یافته است. ◼

مصــاحبـهمصــاحبـه
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بین سال‌های 2010 تا 2024، تجارت جهانی چینی بهداشتی با رشد 72 
درصدی از 2.16 میلیون تن به 3.72 میلیون تن رسید که معادل نرخ رشد 
مرکب سالانه 4 درصد است. پس از یک دهه رشد تقریباً مداوم، صادرات جهانی 
چینی بهداشتی در سال 2021 به اوج خود رسید )17.3+ درصد به دلیل رونق 
پس از پاندمی( و سپس طی دو سال بعد کاهش یافت. در سال 2024، بازار بار 
دیگر روندی صعودی پیدا کرد و با رشد 6.6 درصدی نسبت به 2023 همراه 

شد؛ رشدی که تقریباً به‌طور کامل ناشی از عملکرد چین بود.
با صادرات 2.68 میلیون تن در سال 2024 )15.4+ درصد نسبت به 2023(، 
سهم آسیا از صادرات جهانی چینی بهداشتی به 72 درصد رسید. این نتیجه 
تقریباً به‌طور کامل ناشی از عملکرد چین بود که صادرات آن به 2.17 میلیون 
تن رسید )19.7+ درصد نسبت به 2023(. این رقم که بالاترین سطح تاریخی 
چین محسوب می‌شود، 81 درصد صادرات آسیا و 58.4 درصد کل صادرات 

جهانی را شامل می‌شود.

هند، سومین صادرکننده بزرگ جهان، کاهش 4.6 درصدی را تجربه کرد )253 
هزار تن(، در حالی که صادرات تایلند نیز اندکی کاهش یافت )2.4- درصد(. در 

مقابل، صادرات ایران و ویتنام به‌ترتیب 22.2 درصد و 9.8 درصد افزایش یافت.
صادرات اتحادیه اروپا تقریباً در سطح سال 2023 باقی ماند و به 432 هزار تن 
رسید )0.3- درصد(. سه کشور اصلی صادرکننده منطقه شامل لهستان، آلمان 
و پرتغال که در مجموع نیمی از صادرات اتحادیه اروپا را تشکیل می‌دهند، 

همگی کاهش‌های محدودی بین 1.7- تا 2.4- درصد ثبت کردند.
پس از عملکرد مثبت در سال 2023، آمریکای شمالی )NAFTA( در سال 
2024 با افت شدید صادرات روبه‌رو شد و حجم صادرات آن به 276 هزار تن 
رسید )28.5- درصد(. این کاهش تقریباً به‌طور کامل ناشی از عملکرد مکزیک 
بود )253 هزار تن؛ 28- درصد( که با وجود این کاهش همچنان پس از چین، 

دومین صادرکننده بزرگ جهان )در کنار هند( باقی ماند.
کشورهای اروپایی خارج از اتحادیه اروپا نیز در سال 2024 کاهش صادرات را 

World sanitaryware exports and imports

صـادرات و واردات جهانـی چینی بهداشـتی

Between 2010 and 2024, global trade in ceramic sanitaryware grew by 72% from 2.16 million to 3.72 mil-lion tonnes, equiv-
alent to a compound annual growth rate of 4%. After a decade of almost consistently pos-itive growth, global sanitaryware 
exports peaked in 2021 (+17.3% due to the post-pandemic boom) before declining over the following two years. A fresh re-
covery came in 2024 with a +6.6% increase on 2023, driv-en almost exclusively by the performance of China.

Luca Baraldi, MECS / Acimac Research Dept. (l.baraldi@mecs.org)

جدول 1- صادرات چینی بهداشتی بر اساس منطقه )تن(

201020172018201920202021202220232024% 24/23CAGR 
24/10

% از صادرات 
جهان در 2024

%72.0%6.6%15.4 2,677,636  2,320,496  2,447,474  2,534,883  2,130,425  2,222,549  1,988,977  1,756,791 1,100,506آسیا

%11.6%1.3-%0.3- 432,128  433,459  519,758  539,775  477,931  541,584  585,034  0,549 57 522,118اتحادیه اروپا

%4.8%2.1%10.9- 177,360  199,051  253,113  291,352  246,162  237,166  220,127  203,077  132,132سایر کشورهای اروپا

%7.4%0.2%28.5- 275,899  385,924  284,032  402,166  368,508  365,828  375,412  366,973 268,401نفتا

%2.0%2.0-%9.3 75,830  69,362  84,479  99,853  78,814  86,782  89,375  79,513 100,043آمریکای جنوبی

%2.1%5.8%1.5- 78,655  79,814  79,787  79,237  64,605  75,238  66,113  65,933 35,861آفریقا

%0.0%0.5-%102.2 1,824  902  867  364  315  580  583  411 1,960اقیانوسیه

%100.0%4.0%6.6 3,719,332  3,489,008  3,669,510  3,947,630  3,366,760  3,529,727  3,325,621  3,043,247 2,161,021کل جهان

%6.6%4.9-%7.0-%17.3%4.6-%6.1%9.3%5.1  % تغییرات سالانه

Mecs / Acimac Research dept. on BSRIA and ITC data :منبع
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تجربه کردند )10.9- درصد تا 177 هزار تن(. ترکیه، اصلی‌ترین صادرکننده 
این منطقه و چهارمین صادرکننده بزرگ جهان، با کاهش 16.5 درصدی 

فروش خارجی خود به 128 هزار تن رسید.
در نهایت، آفریقا و آمریکای جنوبی حجم صادرات نسبتاً مشابهی داشتند. 
صادرات آفریقا تقریباً در سطح چهار سال گذشته باقی ماند و به 79 هزار 
تن رسید )1.5- درصد(، در حالی که صادرات آمریکای جنوبی با رشد 9.3 

درصدی به 76 هزار تن افزایش یافت.
در مجموع، 10 کشور بزرگ صادرکننده چینی بهداشتی، 86 درصد صادرات 

جهانی را به خود اختصاص دادند.
بررسی تغییرات صادرات در هر یک از مناطق تولید طی 14 سال گذشته، رشد 
چشمگیر آسیا را به‌وضوح نشان می‌دهد. صادرات این قاره طی این دوره بیش از 
140 درصد رشد کرده و از 1.1 میلیون تن در سال 2010 به 2.68 میلیون تن در 
سال 2024 رسیده است )CAGR 2024/2010 برابر با 6.6+ درصد( و در نتیجه 

سهم تقریباً تمام مناطق دیگر جهان از صادرات جهانی کاهش یافته است.
سهم اتحادیه اروپا از صادرات جهانی از 24.2 درصد در سال 2010 به 11.6 
درصد در سال 2024 کاهش یافت؛ سهم منطقه NAFTA از 12.4 درصد به 
7.4 درصد رسید؛ و سهم آمریکای جنوبی از 4.6 درصد در سال 2010 به 2 

درصد کاهش یافت، در حالی که حجم صادرات این منطقه طی دوره مورد 
بررسی روندی نزولی داشت.

کشورهای اروپایی خارج از اتحادیه اروپا توانستند به لطف رشد 34 درصدی 
حجم صادرات، کاهش سهم خود از تجارت جهانی را محدود کنند )از 6 درصد 
به 4.8 درصد(. آفریقا تنها استثنا بود و با رشد 119 درصدی حجم صادرات طی 

این دوره، سهم خود از تجارت جهانی را از 1.7 درصد به 2.1 درصد افزایش داد.
تحلیل واردات چینی بهداشتی در سال 2024 بر اساس قاره‌ها نه تنها جایگاه 
آسیا و آمریکای شمالی را به‌عنوان دو منطقه اصلی مقصد تأیید می‌کند، بلکه 
نشان می‌دهد حجم واردات آن‌ها تقریباً برابر بوده است. آسیا 1.13 میلیون تن 
واردات داشت )13.3+ درصد نسبت به 2023( که معادل 30 درصد واردات 
جهانی است، در حالی که آمریکای شمالی با واردات 1 میلیون تن )3.4+ درصد 

نسبت به 2023( سهمی 27 درصدی از کل واردات جهانی داشت.
اتحادیه اروپا با فاصله‌ای اندک در رتبه بعدی قرار گرفت و واردات آن در سال 
2024 به 753 هزار تن رسید )6.8+ درصد نسبت به 2023( که معادل 20.3 

درصد کل واردات جهانی است.
23 درصد باقی‌مانده واردات جهانی میان آفریقا، آمریکای جنوبی، کشورهای 

اروپایی خارج از اتحادیه اروپا و اقیانوسیه تقسیم شد.

چینـــی بهداشـــتیچینـــی بهداشـــتی

جدول 2- برترین کشورهای صادرکننده چینی بهداشتی )تن(

201020172018201920202021202220232024% 24/22CAGR 
24/10

% از صادرات 
جهان در 2024

%58.4%6.5%19.7 2,171,280  1,814,586  1,917,768  1,968,003  1,698,152  1,747,579  1,532,833  1,378,951  901,962 چین
%6.8%0.8%28.1- 253,310  352,146  251,566  351,835  333,366  335,997  342,666  326,289  226,569 مکزیک

%6.8%22.3%4.6- 252,934  265,110  251,195  264,253  171,698  199,371  182,691  137,717  15,076 هند
%3.5%2.2%16.5- 128,401  153,712  186,656  203,467  166,370  164,809  154,285  140,759  94,354 ترکیه

%2.0%0.7%2.4- 74,657  76,529  91,397  91,206  82,537  77,470  78,617  76,620  67,572 لهستان
%1.9%7.6%22.2 71,756  58,728  57,865  52,869  48,893  46,469  46,573  35,206  25,895 ایران
%1.9%1.5%2.4- 70,626  72,382  88,218  111,703  87,129  92,094  96,067  86,512  57,189 تایلند
%1.9%0.7%1.7- 70,180  71,424  84,735  88,863  75,861  80,382  81,952  75,478  63,742 آلمان
%1.8%0.8-%1.8- 66,925  68,165  82,012  82,200  65,438  81,574  101,654  94,164  75,049 پرتغال
%1.2%6.2%9.8 45,508  41,449  57,669  67,565  51,986  52,982  41,292  40,457  19,590 ویتنام

%5.3%7.8 3,205,577 2,974,231 3,069,081 3,281,964 2,781,430 2,878,727 2,658,630 2,392,153 1,546,998کل

%86.2%85.2%83.6%83.1%82.6%81.6%79.9%78.6%71.6% از کل صادرات جهان

Mecs / Acimac Research dept. on BSRIA and ITC data :منبع
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جدول 4- برترین کشورهای واردکننده چینی بهداشتی )تن(

201020172018201920202021202220232024% 24/22CAGR 
24/10

% از واردات 
جهان در 2024

%22.9%3.9%4.7 851,394  812,909  831,538  954,238  837,646  817,904  811,329  738,424  500,415 ایالات متحده آمریکا
%3.3%1.0%5.2 123,351  117,201  149,626  155,331  144,325  150,445  148,431  140,282  107,509 آلمان

%3.3%2.7%25.8 123,124  97,845  141,505  156,902  127,185  142,658  142,732  142,706  84,543 کره جنوبی
%3.1%0.8%2.9 116,442  113,132  112,302  131,784  119,104  143,764  138,454  151,904  103,815 انگلستان
%3.1%0.0%5.4- 115,864  122,535  130,060  150,811  125,226  135,313  125,738  116,870  115,108 فرانسه
%3.0%2.1%12.8 111,169  98,576  103,707  118,467  86,835  104,981  108,096  89,036  83,634 اسپانیا

%2.8%8.5%19.1 105,762  88,765  88,088  70,855  82,903  74,034  51,814  58,100  33,592 عربستان سعودی
%2.5%25.5%27.2 92,918  73,062  84,719  75,538  68,354  55,237  32,342  20,855  3,866 ویتنام

%2.1%12.4%17.6 79,478  67,601  48,980  62,218  41,451  42,018  32,887  22,188  15,404 مکزیک
%2.1%2.1-%18.0- 78,173  95,347  108,422  138,487  107,013  107,464  103,682  106,137  104,680 کانادا

%3.2%6.6 1,797,675 1,686,974 1,798,947 2,014,631 1,740,042 1,773,818 1,695,505 1,586,502 1,152,566کل

%48.3%48.4%49.0%51.0%51.7%50.3%51.0%52.1%53.3% از کل واردات جهان

Mecs / Acimac Research dept. on BSRIA and ITC data :منبع

در مجموع، در سال 2024 ده کشور بزرگ واردکننده چینی بهداشتی 48.3 
این  دادند.  اختصاص  به خود  را  تن(  میلیون   1.80( واردات جهانی  درصد 

رتبه‌بندی نسبت به سال قبل تغییراتی را نشان می‌دهد.
ایالات متحده با واردات 851 هزار تن )4.7+ درصد نسبت به 2023( جایگاه خود را 
به‌عنوان بزرگ‌ترین واردکننده چینی بهداشتی جهان تثبیت کرد. این حجم معادل 

23 درصد واردات جهانی بود؛ همان سهمی که در سال 2010 نیز در اختیار داشت.
سایر کشورهای واردکننده با فاصله زیادی در رتبه‌های بعدی قرار گرفتند: 
آلمان و کره جنوبی هر کدام 123 هزار تن، بریتانیا و فرانسه 116 هزار تن، 
اسپانیا و عربستان سعودی بین 106 تا 111 هزار تن، و ویتنام، مکزیک و کانادا 

بین 78 تا 93 هزار تن واردات داشتند.

در میان 10 کشور بزرگ واردکننده، تنها فرانسه و کانادا در سال 2024 کاهش 
واردات داشتند )به‌ترتیب 5.4- درصد و 18- درصد(. از میان هشت کشور 
دیگر، پنج کشور رشد دو رقمی ثبت کردند که بالاترین آن مربوط به ویتنام با 

رشد 27 درصدی بود.
مکزیک، آلمان و ویتنام هم‌زمان در فهرست 10 صادرکننده و 10 واردکننده 
برتر قرار دارند، هرچند تنها مکزیک صادرات بیشتری نسبت به واردات خود 

دارد.
در نهایت، بررسی مقاصد اصلی صادرات بر اساس مناطق جغرافیایی تولید 
نشان می‌دهد که در چهار منطقه از هفت منطقه مورد بررسی، بخش عمده 

صادرات همچنان در همان منطقه یا قاره باقی می‌ماند.

جدول 3- واردات چینی بهداشتی بر اساس منطقه )تن(

201020172018201920202021202220232024% 24/22CAGR 
24/10

% از واردات 
جهان در 2024

%30.3%6.3%13.3 1,126,994  994,498  1,116,825  1,079,850  944,896  1,024,457  926,612  833,259 478,338آسیا
%20.3%0.6%6.5 753,362  707,168  769,859  837,868  719,995  769,968  742,413  685,235 692,328اتحادیه اروپا 

%6.2%6.4%0.8 230,285  228,453  208,934  242,830  215,899  231,626  228,641  229,665 96,507سایر کشورهای اروپا
%27.1%3.5%3.4 1,009,113  975,898  989,033  1,154,980  986,250  967,417  948,435  866,815 620,716نفتا

%6.3%4.9%20.7 234,386  194,218  183,174  217,462  143,668  158,335  145,579  140,950 119,957آمریکای جنوبی
%7.9%7.1%9.5- 293,423  324,107  316,491  336,669  288,422  310,865  259,390  221,986 111,952آفریقا

%1.9%4.0%11.0 71,769  64,667  85,194  77,971  67,629  67,059  74,551  65,337 41,223اقیانوسیه
%100.0%4.0%6.6 3,719,332  3,489,008  3,669,510  3,947,630  3,366,760  3,529,727  3,325,621  3,043,247 2,161,021کل جهان

 6.6  4.9- 7.0- 4.7- 6.1  9.3  5.1  1.9-% تغییرات سالانه

Mecs / Acimac Research dept. on BSRIA and ITC data :منبع
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شکل 4- صادرات به داخل و خارج مناطق ویژه )همان قاره تولید( - درصد سهم سال 2024

صادرات داخل محدوه جغرافیاییصادرات به خارج از محدوده جغرافیایی

حدود 97.5 درصد صادرات منطقه NAFTA )عمدتاً مکزیک( در آمریکای 
شمالی باقی می‌ماند )عملًا ایالات متحده(؛ 77 درصد صادرات آمریکای جنوبی 
در آمریکای لاتین توزیع می‌شود؛ 79 درصد صادرات اتحادیه اروپا به بازارهای 
داخل اتحادیه اروپا اختصاص دارد؛ و 69 درصد صادرات اقیانوسیه نیز در همان 

منطقه باقی می‌ماند.

در نقطه مقابل، 83 درصد صادرات کشورهای اروپایی خارج از اتحادیه اروپا به 
سایر مناطق جهان ارسال می‌شود که عمدتاً اتحادیه اروپا، بازار اصلی صادراتی 
ترکیه، را شامل می‌شود. به همین ترتیب، 76 درصد صادرات آفریقا و 60 درصد 
صادرات آسیا به خارج از منطقه خود صادر می‌شود؛ موضوعی که بازتاب‌دهنده 

توانایی چین در فروش محصولات خود تقریباً در تمامی مناطق جهان است. 

گروه‌های پیشرو در این صنعت
گروه اسپانیایی Roca با تولید 23 میلیون قطعه در کارخانه‌های خود در 
اروپا، آمریکای جنوبی، شمال آفریقا، آسیا و اقیانوسیه، در سال 2024 بار 
دیگر جایگاه خود را به‌عنوان بزرگ‌ترین تولیدکننده چینی بهداشتی جهان 
تثبیت کرد. محصولات این گروه تحت برندهای Rocaو، Laufenو، Celiteو، 
Parrywareو، Jika و Ying عرضه می‌شوند. درآمد تلفیقی این گروه در سال 

2024 به 1.948 میلیارد یورو رسید )5- درصد نسبت به 2023(.
شرکت آمریکایی Kohler نیز با ظرفیت تولید برآوردی حدود 25 میلیون 
قطعه و کارخانه‌هایی در آمریکا، مکزیک، برزیل، مراکش، تایلند، هند، چین 

و اندونزی در میان رهبران جهانی قرار دارد.
 دیگر بازیگران اصلی با تولیدی در حدود 10 میلیون قطعه شامل Geberitو،

TOTO و Villeroy & Boch هستند که در صفحات بعدی با جزئیات 

بیشتری به آن‌ها پرداخته شده است.
در آمریکای جنوبی، شرکت کلمبیایی Corona دارای ظرفیت تولید 10.9 
میلیون قطعه است و در سال 2024 در مجموع 7.2 میلیون قطعه در هفت 
کارخانه خود )دو کارخانه در کلمبیا، سه کارخانه در مکزیک و یک کارخانه 

در هر یک از کشورهای نیکاراگوئه و گواتمالا( تولید کرد.
این گروه که در بخش کاشی نیز فعالیت دارد، سال 2024 را با درآمد 
تلفیقی 663.2 میلیون یورو به پایان رساند که از این میزان، 292.4 میلیون 

یورو مربوط به بخش چینی بهداشتی بود.

چندین شرکت دیگر نیز دارای حجم تولید بین 4 تا 7 میلیون قطعه هستند 
،  که از جمله آن‌ها می‌توان به Lixil، Huidaو، Arrowو، Dexcoو، VitrAو
 Cersanit اشاره کرد. شرکت Cersanit و گروه لهستانی RAK Ceramics

در سال 2024 با ظرفیت 6.2 میلیون قطعه، 4.4 میلیون قطعه تولید و 
فروش داشت و درآمدی معادل 160 میلیون یورو ایجاد کرد. این رقم 
معادل 37 درصد درآمد تلفیقی گروه به میزان 435 میلیون یورو، شامل 

کسب‌وکار کاشی، بود.
پس از آن، شرکت Duravit  با 3.9 میلیون قطعه تولید در 9 کارخانه قرار 
دارد که اخیراً دهمین کارخانه آن در کانادا نیز به مجموعه افزوده شده است 
)به مقاله صفحه 64 مراجعه شود(. سپس شرکت مصری Lecico  با 3.7 
میلیون قطعه و شرکت ترکیه‌ای Turkuaz Seramik  با 3.6 میلیون قطعه 

قرار دارند.
 2.85 ظرفیت  با   )Ece Holding(و  Isvea شرکت  بعدی،  رتبه‌های  در 
میلیون قطعه، شرکت تایلندی SCG با تولید 1.6 میلیون قطعه و شرکت 

پرویی Trebol با 1.34 میلیون قطعه قرار دارند.
میلیون  تا 3  بین 1  تولیدی  نیز حجم  برند شناخته‌شده دیگر  چندین 
 قطعه دارند که از جمله آن‌ها می‌توان به Hindwareو، Ceraو، Ferrumو،

Saudi Ceramicsو،  Cisa، Cleopatraو،  و)Creavit(و،   Canakcilar

Ceramic Industries و Viglacera اشاره کرد.

پـرونده ویـژه
چینـــی بهداشـــتیچینـــی بهداشـــتی
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گروه Geberit  در دوره ژانویه تا سپتامبر 2025 نتایج مثبتی ثبت کرد و بار 
دیگر استحکام مالی و توانایی خود برای رشد حتی در شرایط دشوار اقتصاد 
جهانی را به نمایش گذاشت. فروش خالص این گروه نسبت به سال قبل 2 
درصد افزایش یافت و به 2.45 میلیارد فرانک سوئیس )2.6 میلیارد یورو( 
رسید. با تعدیل اثرات منفی نرخ ارز، رشد فروش به 4.4 درصد رسید که ناشی 
از رشد قوی حجم فروش و ادامه عملکرد مطلوب محصولات جدید عرضه‌شده 

بود.
EBITDA  گروه به 753 میلیون فرانک سوئیس رسید )3.1+ درصد بر مبنای 

نرخ ارز ثابت(. با حذف هزینه‌های غیرتکرارشونده مربوط به تعطیلی یکی از 
کارخانه‌های تولید چینی بهداشتی در آلمان که در ژانویه 2025 اعلام شد، 
حاشیه EBITDA نسبت به سال قبل بدون تغییر و در سطح 30.8 درصد باقی 

ماند.
فروش خالص سه‌ماهه سوم به 783 میلیون فرانک سوئیس رسید که نسبت 

به دوره مشابه سال 2024 رشد 2.7 درصدی بر حسب فرانک سوئیس را نشان 
می‌دهد. با تعدیل نرخ ارز، این رشد معادل 5.4 درصد بود؛ پس از رشد 2.5 

درصدی در سه‌ماهه دوم و 5.3 درصدی در سه‌ماهه نخست سال.
سود خالص با کاهش 1.2 درصدی به 494 میلیون فرانک سوئیس رسید.

فروش خالص بر اساس بازارها و حوزه‌های محصول
بررسی بازارها و حوزه‌های مختلف محصول نشان‌دهنده عملکردهای متفاوت 

در چارچوبی کلی مثبت است.
در اروپا، فروش خالص تعدیل‌شده بر مبنای نرخ ارز 3.9 درصد افزایش یافت 
و رشد قابل‌توجهی در اتریش )10+ درصد(، منطقه Benelux  و)6+ درصد(، 

اروپای شرقی )6+ درصد( و آلمان )5.6+ درصد( ثبت شد.
سوئیس  و  درصد(   +1.1( ایتالیا  درصد(،   +2.1( اروپا  شمال  در   رشد 
)0.3+ درصد( محدودتر بود، در حالی که اروپای غربی کاهش 1.1 درصدی را 

Geberit maintains growth in 2025

Geberit رونـد رشـد خـود را در 2025 حفظ کرد

In the period January to September 2025, the Geberit Group posted positive results, confirming its financial solidity and 
ability to grow even in a challenging global economic environment. Net sales rose by 2% year on year to CHF 2.45 billion 
(€2.6 billion). Adjusted for negative currency effects, the increase was 4.4%, driven by strong volume growth and the contin-
ued good performance of newly introduced products. EBITDA totalled CHF 753 million (+3.1% at constant exchange rates). 
Excluding one-off costs relating to the closure of a ceramic sanitaryware plant in Germany announced in January 2025, the 
EBITDA margin re-mained stable year on year at 30.8%.
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تجربه کرد.
خارج از اروپا، عملکرد منطقه خاورمیانه/آفریقا )21.7+ درصد( و قاره آمریکا 
)5.9+ درصد( بسیار قوی بود، در حالی که منطقه خاور دور/اقیانوسیه با کاهش 
6 درصدی مواجه شد؛ موضوعی که عمدتاً ناشی از رکود بخش مسکن در چین 

بود.
رشد   Bathroom Systems واحد  نیز،  محصول  مختلف  بخش‌های  در 
5 درصدی فروش خالص تعدیل‌شده بر مبنای نرخ ارز را ثبت کرد، در حالی 
 Installation & Flushing Systems و Piping Systems که بخش‌های

به‌ترتیب رشدهای 3.2 درصدی و 4.9 درصدی داشتند.
چشم‌انداز 2025

اگرچه چشم‌انداز بازار همچنان به دلیل ریسک‌های ژئوپلیتیکی و نوسانات 
اقتصاد کلان نامطمئن باقی مانده است، Geberit نشانه‌هایی از تثبیت تقاضا 

در صنعت ساختمان مشاهده می‌کند.
در اروپا انتظار می‌رود کاهش محدود فعالیت‌های ساخت‌وساز جدید تا پایان 
2025 ادامه یابد؛ موضوعی که بازتاب افت 2 درصدی مجوزهای ساختمانی 
در سال 2024 و کاهش بیشتر 3 درصدی در نیمه نخست 2025 است. با این 
حال، انتظار می‌رود این روند با رشد بخش نوسازی جبران شود؛ بخشی که در 

حال حاضر حدود 60 درصد فروش Geberit را تشکیل می‌دهد.
خارج از اروپا، انتظار می‌رود تقاضا در هند و کشورهای حوزه خلیج فارس 

همچنان قوی باقی بماند، در حالی که بازار چین احتمالاً به دلیل ضعف بخش 
مسکن همچنان در وضعیت رکودی خواهد بود.

در ایالات متحده نیز Geberit تا حد زیادی از تعرفه‌های وارداتی تأثیر نخواهد 
پذیرفت، زیرا این شرکت عمدتاً محصولاتی را عرضه می‌کند که به‌صورت محلی 

نیز تولید می‌شوند.
صرف‌نظر از شرایط بازار، اولویت‌های استراتژیک Geberit در سال 2025 
بدون تغییر باقی مانده‌اند و شامل ادامه توسعه برنامه‌های رشد خارج از اروپا، 
گسترش کسب‌وکار دوش و توالت و بهینه‌سازی کارخانه‌های تولید چینی 

بهداشتی است.
این گروه برای کل سال 2025 رشد فروش خالص در ارزهای محلی در حدود 

4.5 درصد و حاشیه EBITDA حدود 29 درصد را پیش‌بینی می‌کند. 

چینـــی بهداشـــتیچینـــی بهداشـــتی
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شرکت ژاپنی TOTO، یکی از رهبران جهانی صنعت چینی بهداشتی، در 
تاریخ 22 آگوست یک کارخانه پیشرفته تولیدی را در Morrow  ایالت جورجیا 
افتتاح کرد. این پروژه 224 میلیون دلاری، سرمایه‌گذاری مهمی در استراتژی 
انتقال  رشد گروه در قاره آمریکا محسوب می‌شود؛ استراتژی‌ای که شامل 

تدریجی بخشی از تولیدات از کارخانه‌های آسیایی به آمریکای شمالی است.
این کارخانه جدید ظرفیت تولید TOTO USA  را در بخش توالت‌های یک‌تکه 
رده‌بالا 150 درصد افزایش خواهد داد و امکان تحویل سریع‌تر محصولات و 
پاسخ‌گویی مؤثرتر به تقاضای رو‌به‌رشد بازار برای این نوع محصولات را فراهم 
می‌کند. همچنین این پروژه موجب تقویت زنجیره تأمین منطقه‌ای، افزایش 

تاب‌آوری تولید و پیشبرد اهداف بلندمدت پایداری شرکت خواهد شد.
در مراسم افتتاح، Taro Muroi  مدیرعامل TOTO USA  اظهار داشت که این 
کارخانه جدید بخشی از »فصل بعدی داستان تولید ما در آمریکا« خواهد بود. 
وی افزود: »از زمان آغاز تولید در اینجا در سال 1991، ما تخصص تولیدی 
TOTO، فناوری نوآورانه، مهارت‌های بومی و تعهد به پایداری را با یکدیگر 

ترکیب کرده‌ایم تا محصولات ممتاز ساخت آمریکا را ارائه دهیم. این کارخانه 
جدید بر پایه همین میراث بنا شده و پیوندهای عمیق و پایدار اعتماد، همکاری 

و چشم‌انداز مشترک را با کارکنان، 
شرکا، مشتریان و جوامع محلی در 

سراسر قاره آمریکا تقویت می‌کند.«
جدید،  واحد  این  راه‌اندازی  با 
قاره  در    TOTO تولید  ظرفیت 
یک  حدود  به  مجموع  در  آمریکا 
در سال  در  دستگاه   میلیون 
  Lakewood ،و Morrow کارخانه‌های

)جورجیا( و مکزیک خواهد رسید.
  Morrow در  جدید  ساختمان 

به‌تنهایی حدود 300 هزار دستگاه توالت یک‌تکه در سال به ظرفیت تولید 
اضافه می‌کند و حضور صنعتی گروه را در این منطقه به‌طور قابل‌توجهی تقویت 

خواهد کرد.
در ژوئن TOTO ،2023  عملیات اجرایی ساخت این کارخانه را در محل 
کارخانه قدیمی خود در Morrow  آغاز کرد. عملیات ساخت در نوامبر 2024 

به پایان رسید و تولید در پاییز 2025 آغاز شد.
این توسعه حدود 15 هزار مترمربع فضای تولید پیشرفته به مجموعه اضافه 
کرده و مساحت کل کارخانه جدید را به بیش از 33,800 مترمربع رسانده است. 

همچنین این پروژه موجب حفظ 420 شغل محلی شده است.
کارخانه جدید با تمرکز ویژه بر پایداری زیست‌محیطی و در راستای استراتژی 
جهانی WILL2030  شرکت TOTO  و اهداف توسعه پایدار سازمان ملل متحد 

ساخته شده است.

رباتیک، AGV ها و ریخته‌گری فشار بالا
کارخانه جدید Morrow  به فناوری‌های نسل جدید تولید مجهز شده است که 

با هدف ارتقای کیفیت، دقت و بهره‌وری عملیاتی طراحی شده‌اند.
یکی از مهم‌ترین این راهکارها، سیستم 
Tank  است؛   Bonding Robot

سیستمی اتوماتیک که مخزن‌ها را با 
توالت‌های  بدنه  روی  بالا  بسیار  دقت 
می‌کند؛  متصل  و  داده  قرار  یک‌تکه 
به‌گونه‌ای که کیفیت محصول نهایی و 
قابل‌توجهی  به‌طور  را  تولید  بهره‌وری 

افزایش می‌دهد.
علاوه بر این، 34 ربات تمامی مراحل 
فرایند، از قالب‌گیری تا پرداخت نهایی، 

TOTO strengthens its presence in 
the North American luxury segment

TOTO حضـور خـود را در بخـش لوکـس
بـازار آمریکای شـمالی تقویت می‌کند

TOTO, a Japanese multinational company and one of the world leaders in the sanitaryware sector, inaugu-rated a state-of-
the-art manufacturing facility in Morrow, Georgia, on 22 August. The $224 million project marks a major investment in the 
group’s growth strategy in the Americas, which involves gradually trans-ferring part of its production from Asian plants to 
North America. The new facility will increase TOTO USA’s production capacity in the high-end one-piece toilet segment by 
150%, allowing for faster deliveries and responding more effectively to growing market demand for this type of product. 
It will also strengthen its regional supply chain, enhance manufacturing resilience and advance its long-term sustainability 
goals.

Ribbon-cutting ceremony
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را ساده‌سازی می‌کنند.
برای پشتیبانی از لجستیک داخلی نیز شش وسیله نقلیه خودران )AGV(  به 
کار گرفته شده‌اند که هر کدام سه توالت را در مسافتی حدود 40 متر میان 
مراحل قالب‌گیری، خشک‌کن، لعاب‌زنی و پخت جابه‌جا می‌کنند؛ اقدامی که 
ضمن افزایش بهره‌وری، فشار فیزیکی بر نیروی انسانی را به‌طور چشمگیری 

کاهش می‌دهد.
محصولات با استفاده از سیستم ریخته‌گری فشار بالا تولید می‌شوند؛ سیستمی 
که محدودیت‌های قبلی تولید را برطرف کرده و امکان ساخت طراحی‌های 
بزرگ‌تر و پیچیده‌تر را فراهم می‌کند و در نتیجه دامنه محصولات پریمیوم 

تولیدشده در قاره آمریکا را گسترش می‌دهد.
هر قطعه دارای QR Code مقاوم در برابر حرارت است که امکان رهگیری 
لحظه‌ای، کنترل کیفیت و تحلیل Big Data را برای بهینه‌سازی فرایندهای 

تولید فراهم می‌کند.
گرمایش  سیستم  به  مجهز  کوره  دو   2027 سال  در  است  قرار  همچنین 

Convection همراه با عایق‌کاری پیشرفته و کنترل دیجیتال دما نصب شوند.

این سیستم‌ها میزان انتشار CO2 را در مقایسه با کوره‌های فعلی حدود 23 
درصد کاهش خواهند داد و در عین 
تولید  قابلیت  انرژی،  بهره‌وری  حال 
محصولات بلندتر و یکنواختی فرایند 

پخت را بهبود خواهند بخشید.

تعهدی 36 ساله به قاره آمریکا
شرکت TOTO فعالیت خود را در قاره 
آمریکا در سال 1989 در کالیفرنیا آغاز 
کرد و از طریق ایجاد روابط مستحکم با 
مشتریان، شرکای استراتژیک و جوامع 

محلی، به‌تدریج رشد کرد.
در سال 1991، این شرکت تولید در آمریکا را در Lakewood جورجیا آغاز 
 Morrow کرد و در سال 1996 نخستین کارخانه بزرگ تولیدی خود را در

افتتاح نمود.
Muroi در ادامه گفت: »این توسعه، رهبری ما را در نوآوری حمام‌های لوکس 

تثبیت می‌کند و هم‌زمان شبکه تولیدی چابک‌تر و مقاوم‌تری ایجاد می‌کند. 
این پروژه به ما امکان می‌دهد خدمات مؤثرتری به مشتریان ارائه کنیم، از 
ایمن‌تر و کارآمدتر حمایت کنیم و در عین حفظ  فناوری‌های  با  کارکنان 
پیوندهای عمیقی که طی دهه‌ها اعتماد ایجاد شده‌اند، سهم معناداری در 

پایداری سیاره خود داشته باشیم.«
در سال مالی 2024، فروش TOTO USA به 464 میلیون دلار رسید که 
نشان‌دهنده تقاضای قوی برای محصولات پریمیوم حمام این شرکت، علی‌رغم 

رکود بازار مسکن آمریکا، است.
گروه جهانی TOTO که در سال 1917 در Kitakyushu ژاپن تأسیس شد، در 

سراسر جهان به دلیل سطح بالای نوآوری و طراحی شناخته می‌شود.
این گروه که در بخش کاشی و سایر حوزه‌های صنعتی نیز فعالیت دارد، در 
سال 2024 به فروش تلفیقی 724.5 
میلیارد ین )حدود 4.4 میلیارد یورو( 

دست یافت.
این شرکت دارای 16 کارخانه تولیدی 
است: 4 کارخانه در ژاپن و 12 کارخانه 
در چین، تایوان، اندونزی، هند، تایلند، 

ویتنام، مکزیک و ایالات متحده.
در سال 2024، این گروه 9.9 میلیون 

قطعه چینی بهداشتی تولید کرد. 

چینـــی بهداشـــتیچینـــی بهداشـــتی

TOTO factory in Morrow, Georgia, USA
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صنعت چینی بهداشتی در حال گذر از دوره‌ای از تحول عمیق است. پویایی‌های 
جدید بازار جهانی، فناوری‌های نوین تولید و اهداف بلندپروازانه پایداری، نحوه 
اولیه و بهینه‌سازی فرایندهای تولید را در میان تولیدکنندگان  تأمین مواد 

سرامیک دگرگون کرده‌اند.
در حالی که بازارهای بالغی مانند اروپا و چین با کاهش ساخت‌وساز مسکونی و در 
نتیجه افت تقاضای چینی بهداشتی روبه‌رو هستند، تولیدکنندگان در مناطق با 
رشد بالا نظیر شمال آفریقا، خاورمیانه و آسیا-اقیانوسیه در حال افزایش تولید 

برای پاسخ‌گویی به تقاضای فزاینده پروژه‌های ساختمانی جدید هستند.
هم‌زمان، برندهای بزرگ جهانی چینی بهداشتی اهداف بی‌سابقه‌ای در حوزه 
پایداری تعیین کرده‌اند و تولیدکنندگان در سراسر جهان تحت فشار فزاینده‌ای 

برای کاهش ردپای کربنی خود قرار دارند.
انطباق با مقررات و دستیابی به این اهداف زیست‌محیطی مستلزم آن است که 
تمامی بخش‌های زنجیره ارزش، از جمله تولیدکنندگان مواد اولیه، خود را با 

شیوه‌های تولید پایدارتر تطبیق دهند و در این مسیر مشارکت کنند.
 High-Pressure Casting در این میان، گسترش فناوری‌های پیشرفته‌ای نظیر
و)HPC(  که تحت تأثیر افزایش هزینه‌های نیروی کار و کمبود نیروی متخصص در 

بسیاری از مناطق جهان شکل گرفته، بیش از پیش نیاز به منابع پایدار مواد معدنی 
با کیفیت یکنواخت و بالا را برای تضمین بهره‌وری فرایند و کیفیت محصول 

برجسته می‌کند.
شرکت Imerys، بزرگ‌ترین تأمین‌کننده جهانی راهکارهای معدنی برای صنعت 
سرامیک، آماده است تا از طریق سبدی جهانی از مواد اولیه باکیفیت، حضور 
محلی قدرتمند و تیم‌های پشتیبانی فنی مستقر در نزدیکی خوشه‌های اصلی 
صنعت سرامیک، به تولیدکنندگان چینی بهداشتی در سراسر جهان برای پاسخ 

به این روندها و چالش‌ها کمک کند.
این شرکت با در اختیار داشتن واحدهای تولید، Blend و آزمایشگاه‌هایی که 
به‌صورت استراتژیک در اروپا، خاورمیانه و آسیا-اقیانوسیه مستقر شده‌اند، قادر 
است راهکارهایی سفارشی ارائه دهد که عملکرد، ثبات کیفیت و پایداری را برای 

مشتریان در هر منطقه‌ای تضمین می‌کنند.

حمایت از رشد پویای خاورمیانه و آفریقا
خاورمیانه و آفریقا )MEA( از پویاترین بازارهای چینی بهداشتی جهان محسوب 
می‌شوند؛ بازاری که رشد آن ناشی از شهرنشینی، توسعه زیرساخت‌ها و افزایش 

تقاضا برای محصولات باکیفیت، طراحی‌محور و پایدارتر است.
شرکت Imerys  از طریق پلتفرم Imerys Ceramics Egypt و )ICE(  که در قلب 
یکی از مهم‌ترین خوشه‌های سرامیکی مصر قرار دارد، از این توسعه منطقه‌ای 

پشتیبانی می‌کند.
این سایت شامل واحدهای Blend و فرآوری، آزمایشگاه اختصاصی و تأسیسات 
انبارداری است و از طریق فرآوری مواد محلی همراه با مواد معدنی وارداتی، 

راهکارهای سفارشی خاک رس، کائولن و شاموت را تأمین می‌کند.
این انعطاف‌پذیری به مشتریان در مصر، شمال آفریقا و سراسر خاورمیانه امکان 
می‌دهد به تأمین پایدار محصولات با عملکرد بالا و کیفیت یکنواخت متناسب با 

نیازهای خاص خود دسترسی داشته باشند.
علاوه بر این، تیم پشتیبانی فنی Imerys  در مصر نقش مهمی در کمک به 
مشتریان منطقه برای توسعه و Fine-tune فرمولاسیون بدنه و فرایندهای تولید 

ایفا می‌کند.
 ICE و  ProxiClay می‌توان به MEA از جمله محصولات کلیدی برای بازارهای

Chamotte  اشاره کرد.

ProxiClay  که توسط تیم تحقیق و توسعه منطقه‌ای Imerys  در مصر توسعه 

یافته، مجموعه‌ای از بال‌کلی‌های نیمه‌فرآوری‌شده است که به‌طور ویژه برای بازار 
MEA طراحی شده‌اند.

به دلیل میزان پایین Residue، این خاک‌ها عیوب ریخته‌گری را به حداقل 
رسانده و تعادل بسیار خوبی میان استحکام و Fluidity ایجاد می‌کنند.

این مجموعه شامل دو گرید اصلی است:
و  مناسب   Fluidity بالا،  استحکام  ریز،  دانه‌بندی  توزیع  با    ProxiPlast  •

Mineral solutions to meet the evolving 
challenges of world sanitaryware markets 

راهکارهـای معدنـی برای پاسـخ‌گویی به 
چالش‌هـای در حال تحـول بازار جهانی چینی بهداشـتی

The sanitaryware industry is undergoing a period of profound transformation. Global market dynamics, new production 
technologies, and ambitious sustainability targets are reshaping how ceramics producers source materials and optimize their 
manufacturing processes. While mature markets such as Europe and China are witnessing a slowdown in residential con-
struction - and a corresponding dip in sanitaryware de-mand - manufacturers in high-growth regions such as North Africa, 
the Middle East, and Asia-Pacific are stepping up production to meet rising demand from new builds. 

Imerys (Paris, France)
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با  بهداشتی  چینی  قطعات  تولید  برای  و  می‌دهد  ارائه  را  پایین   Residue

پلاستیسیته مطلوب ایده‌آل است؛
• ProxiCast  با دانه‌بندی کمی درشت‌تر، استحکام خام بیشتری ایجاد می‌کند 

که حمل و شکل‌دهی را آسان‌تر می‌سازد.
این گریدها به مشتریان منطقه MEA کمک می‌کنند به عملکرد پایدار در 

ریخته‌گری و یکنواختی بالای محصول دست یابند.
محصول ICE Chamotte  نیز که در مصر تولید می‌شود، شاموتی مبتنی بر 
کائولن است که ضریب انبساط آن متناسب با فرمولاسیون بدنه چینی بهداشتی 

قابل تنظیم است.
این محصول با ارائه انبساط متوسط تا بالا و توزیع یکنواخت دانه‌بندی، عملکردی 

پایدار را تضمین می‌کند.
محصولات ProxiClay  و ICE Chamotte  مکمل ایده‌آلی برای بال‌کلی‌های 
  Imerys ،ترتیب تولید فرانسه هستند. بدین  بریتانیا و شاموت  از    Imerys

مجموعه‌ای کامل از راهکارهای چینی بهداشتی متناسب با نیازهای متنوع 
مشتریان در تمامی مناطق ارائه می‌دهد.

افزایش بهره‌وری انرژی در آسیا - اقیانوسیه
در منطقه آسیا - اقیانوسیه، صنعت چینی بهداشتی تحت تأثیر توسعه شهری، 
انرژی،  نوسانات هزینه  و  استانداردهای زیست‌محیطی  سخت‌گیرانه‌تر شدن 

به‌سرعت در حال تحول است.
 Super Fine Fire Clay هم‌زمان، بازارهای سرامیک آسیا شاهد رشد بخش 

)وSFFC( مورد استفاده در محصولاتی مانند سینک و روشویی هستند.
در این بخش، تقاضا برای طراحی‌های هنری منحصربه‌فرد، فرم‌های ساده‌تر و 

محصولاتی که راحت‌تر با مبلمان ترکیب شوند، رو به افزایش است.

SFFC-01B SUPER FINE FIRE CLAY  از تایلند

در پاسخ به این روندها، Imerys محصول SFFC-01B را توسعه داده است؛ 
فرمولاسیون جدیدی از Super Fine Fire Clay که برای کاهش دمای پخت در 

عین حفظ خواص مکانیکی عالی طراحی شده است.
این محصول با لعاب‌های استاندارد چینی بهداشتی سازگار است و نسبت به 

بدنه‌های سنتی FFC استحکام خشک بالاتری دارد.
SFFC-01B پاسخ‌گوی تقاضای بازار آسیا برای بدنه‌های Low-Firing است که 

قابلیت پخت در دمای 1200 درجه سانتی‌گراد را دارند؛ دمایی که به‌طور قابل 
توجهی پایین‌تر از بدنه‌های سنتی Fine Fireclay و )FFC( با دمای معمول حدود 

1240 درجه سانتی‌گراد است.
این کاهش دما به تولیدکنندگان امکان می‌دهد مصرف انرژی را کاهش داده و 
هم‌زمان قطعات SFFC و Vitreous China را در یک کوره پخت کنند که موجب 

ساده‌سازی عملیات کوره می‌شود.
ارائه  نیز  بالاتری  انرژی، SFFC-01B استحکام خشک  بر صرفه‌جویی  علاوه 
می‌دهد )40.1 کیلوگرم بر سانتی‌متر مربع در برابر 28.5 کیلوگرم بر سانتی‌متر 
مربع برای بدنه‌های استاندارد FFC( و تحمل بهتر قطعات ریخته‌گری‌شده در 

برابر حمل و ترک‌خوردگی پیش از پخت را فراهم می‌کند.

چینـــی بهداشـــتیچینـــی بهداشـــتی

Imerys Ceramics Egypt (ICE)
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)HPC( و High-Pressure Casting راهکارهایی برای
فناوری High-Pressure Casting و )HPC( نقش روزافزون و مهمی در تولید 
چینی بهداشتی در سراسر جهان ایفا می‌کند و تولیدکنندگان برای افزایش 

سرعت تولید و حفظ کیفیت یکنواخت، به‌طور فزاینده‌ای به آن روی آورده‌اند.
در مقایسه با روش‌های سنتی ریخته‌گری، HPC مزایایی نظیر پر شدن سریع‌تر 
قالب، دانسیته بالاتر، کاهش زمان سیکل و پایداری ابعادی بهتر را فراهم می‌کند 

که همگی به افزایش نرخ تولید و کاهش ضایعات منجر می‌شوند.
با این حال، این فرایند نیازمند مواد اولیه با عملکرد بالا، دانه‌بندی کنترل‌شده، 

Residue پایین و پلاستیسیته یکنواخت است.

برای پشتیبانی از این تحول، Imerys مجموعه‌ای کامل از کائولن‌ها، بال‌کلی‌ها و 
راهکارهای Blend را ارائه می‌دهد که متناسب با نیازهای عملکردی فرایندهای 

HPC در تمامی مناطق طراحی شده‌اند.

High-Pressure Casting کائولن‌ها برای
سبد محصولات کائولن Imerys برای کاربردهای HPC در سراسر جهان عرضه 
می‌شود و راهکارهایی متناسب با شرایط مختلف ریخته‌گری و الزامات عملکردی 

ارائه می‌دهد.
• Remblend و )UK( معیار مرجع بازار برای فرمولاسیون بدنه است و تعادل 
بهینه‌ای میان Fluidity، استحکام خشک و غلظت/سرعت ریخته‌گری فراهم 
 Yield می‌کند. دانسیته بالای آن امکان ریخته‌گری در دانسیته بالا و در نتیجه
بیشتر را فراهم می‌سازد و آن را به انتخابی قابل اعتماد برای فرمولاسیون‌های 

چینی بهداشتی در سراسر جهان تبدیل کرده است.
• SPK و )UK( مرجع صنعت برای ریخته‌گری سریع در چینی بهداشتی است و 
نرخ ریخته‌گری 11 میلی‌متر مربع در دقیقه را ارائه می‌دهد. این محصول نسبت 

به Remblend دانه‌بندی درشت‌تر و Fluidity کمتری دارد، اما سرعت تولید را هم 
در ریخته‌گری سنتی و هم در HPC افزایش می‌دهد. با این حال، استحکام خشک 

پایین‌تر آن معمولاً نیازمند ترکیب با کائولن‌هایی مانند Remblend است.
• KaoCast ND10 و )India( به‌طور ویژه برای ایجاد دوغاب پایدار در تولید 
Vitreous China )چینی زجاجی(، وFine Fireclay و بدنه‌های HPC طراحی 

شده است. توزیع دانه‌بندی خاص این محصول کیفیت دوغاب، رئولوژی و پایداری 
آن را بهبود می‌دهد و انتقال آسان‌تر دوغاب، تخلیه بهتر و قطعات خام مستحکم‌تر 
را فراهم می‌کند. نیاز پایین این محصول به Deflocculant و میزان کم نمک‌های 
محلول، مصرف مواد شیمیایی را کاهش داده و عمر قالب‌ها را افزایش می‌دهد و در 

نتیجه مزایای اقتصادی و عملیاتی ایجاد می‌کند.

High-Pressure Casting بال‌کلی‌ها برای
Imerys همچنین مجموعه‌ای از بال‌کلی‌های با عملکرد بالا را ارائه می‌دهد که در 

 Residue و Fluidity ،سراسر جهان در دسترس هستند و ترکیبی از پلاستیسیته
پایین را برای افزایش تولید و کاهش ضایعات فراهم می‌کنند.

 Residue یک بال‌کلی ریزدانه با پلاستیسیته بالا و )UK( و Hycast Plastic •
پایین است که برای کاربردهای HPC ایده‌آل محسوب می‌شود. قابلیت کارپذیری 
عالی و استحکام خام بالاتر آن ترک‌ها و عیوب را کاهش داده و Yield را افزایش 
می‌دهد. Residue پایین نیز ضایعات الک را کاهش می‌دهد، در حالی که میزان 
 Fluidity .جلوگیری می‌کند Bloating و Black Coring پایین کربن از بروز

مناسب موجب کاهش مصرف آب و مواد افزودنی شیمیایی می‌شود.
• ProxiCast و )Egypt( خاکی با دانه‌بندی درشت‌تر است که استحکام خام 

بیشتری فراهم می‌کند و امکان کاهش زمان سیکل ریخته‌گری را می‌دهد.
 Imerys یک خاک نیمه‌فرآوری‌شده است که در سایت )Thailand( و Flow80 •
Lampang تولید می‌شود و با ترکیب بخش فرآوری‌شده با خاک بریتانیایی، 

عملکرد ریخته‌گری را بهبود می‌بخشد. این محصول دارای سطح پایین کربن و 
Residue، استحکام و Fluidity بالا بوده و عملکردی مشابه بهترین خاک‌های 

چینی بهداشتی بریتانیا ارائه می‌دهد.

حمایت از تولید پایدار
آینده صنعت چینی  تعیین‌کننده  از عوامل  به یکی  عملکرد زیست‌محیطی 

بهداشتی تبدیل شده است.
شرکت Imerys تعهد محکمی برای ادغام پایداری در تمامی جنبه‌های فعالیت 
خود اتخاذ کرده است؛ موضوعی که شامل حمایت از گذار مشتریان به اقتصاد 
کم‌کربن از طریق مجموعه‌ای رو‌به‌رشد از راهکارهای 
مبتنی بر بازار است که نوآوری و پایداری را با هم 

ترکیب می‌کنند.
این تعهد در نوآوری‌های اخیر شرکت برای صنعت 
چینی بهداشتی به‌خوبی نمایان است؛ راهکارهایی که 
ضایعات و اتلاف را کاهش می‌دهند، مصرف انرژی و 
انتشار CO2 را کم می‌کنند و عمر محصول نهایی را 

افزایش می‌دهند.

پـرونده ویـژه

جدول. عملکرد SFFC-01B در مقابل چینی شیشه‌ای و خاک نسوز مرغوب

SFFC-01Bخاک نسوز مرغوبچینی زجاجی مشخصه

خوبمتوسطمتوسط/خوباستحکام خشک

کمکمزیاددفرمگی

کم )C°1200(زیاد )C°1280-1240(کم )C°1200-1180(دمای پخت
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پخـت  بـرای   MODISCAST S7

سریع‌تر و ضایعات کمتر
در  که   Modiscast S7 محصول 
تایلند توسعه یافته و در سال 2024 
Wet- بال‌کلی  یک  شد،  عرضه 

Refined است که تعهد Imerys به 

نشان  را  منابع  از  چرخشی  استفاده 
می‌دهد.

به   Wet-Refining نوآورانه  فرایند 
را  موادی  امکان می‌دهد  این سایت 

بازیابی کند که پیش‌تر قابل استفاده نبودند؛ گامی مهم در مسیر اقتصاد چرخشی.
این محصول که برای تولید چینی بهداشتی طراحی شده، به تولیدکنندگان اجازه 

می‌دهد سیکل‌های پخت سریع‌تر و نرخ عیب پایین‌تری داشته باشند.
میزان بالای آلومینا و کربن پایین Modiscast S7 خطر عیوب سطحی را کاهش 

داده و ضایعات ناشی از قطعات مردود را کم می‌کند.
فرایند Wet-Refining همچنین میزان آلودگی‌ها و نمک‌های محلول را کاهش 

داده و یکنواختی و کارپذیری بهتری فراهم می‌سازد.

Wollastonite برای لعاب‌های کم‌مصرف انرژی

گریدهای Nyad M200 و M325 wollastonite شرکت Imerys جایگزین‌های 
پایداری برای کربنات کلسیم و سیلیس در لعاب‌های چینی بهداشتی هستند که 

کیفیت سطح را بهبود داده و انتشار CO2 را کاهش می‌دهند.
این محصولات با میزان بسیار پایین مواد آلی و افت حرارتی، خطر Pinholes را به 

حداقل رسانده و عملکرد لعاب را ارتقا می‌دهند.

Lightweighting پایدار برای کاهش ضایعات و Kiln Furniture

Imerys همچنین مجموعه‌ای از راهکارهای پایدار Kiln Furniture ارائه می‌دهد 

که مستقیماً به کاهش ضایعات و صرفه‌جویی انرژی کمک می‌کنند.
یک‌بار  سرامیکی  صفحات  برای  پایدار  جایگزینی   ShrinkSan™ سیستم 
مصرف مورد استفاده در کنترل انقباض هنگام پخت محصولاتی مانند توالت 

فرنگی است.
این راهکار ثبت اختراع‌شده قابلیت استفاده بیش از 800 بار را دارد و از دفن حدود 

سه تن ضایعات )به ازای هر 1000 توالت( جلوگیری می‌کند.
مطالعه کامل Life-Cycle Analysis و)LCA( که در سال 2021 توسط PwC انجام 
شد، نشان می‌دهد اثرات کلی استفاده از ShrinkSan™ چهار برابر کمتر از صفحات 

یک‌بارمصرف است و ردپای کربنی تولید توالت را 6 درصد کاهش می‌دهد.
این سیستم همچنین با کاهش اصطکاک میان قطعه و تکیه‌گاه کوره در حین 
پخت، امکان تولید قطعات نازک‌تر و سبک‌تر را فراهم می‌کند که منجر به کاهش 

وزن کلی و مصرف مواد اولیه می‌شود.
امروزه تولیدکنندگان بزرگ چینی بهداشتی در اروپا این سیستم را پذیرفته‌اند 
و همچنان از آن - که به‌صورت Rental ارائه می‌شود - استفاده می‌کنند، زیرا 

مزایای زیست‌محیطی و عملکرد بلندمدت آن را تأیید کرده‌اند.

سیســتم  دیگــر،  پایــدار  راهکـار 
 Lightweight Extruded Batt

بــه  کـه  اســت   Imerys شــرکت 
تولیدکنندگان اجازه می‌دهد وزن کلی 
بار کوره را بدون افت عملکرد کاهش 

دهند.
همان   Cordierite Battهای  این 
تعداد قطعه را پشتیبانی می‌کنند اما 
سیستم‌های  از  سبک‌تر  درصد   17

استاندارد هستند.

شریک منتخب تولیدکنندگان چینی بهداشتی در سراسر جهان
از واحدهای فرآوری مصر گرفته تا آزمایشگاه‌های تحقیق و توسعه در تایلند و 
سایت‌های تولیدی در اروپا و هند، شبکه جهانی Imerys تضمین می‌کند که مواد 
اولیه باکیفیت و یکنواخت، تخصص فنی و خدمات پاسخ‌گوی مشتریان در هر 

نقطه‌ای که تولید چینی بهداشتی انجام می‌شود، در دسترس باشد.
Imerys با ترکیب حضور محلی و دانش جهانی و همچنین سرمایه‌گذاری مستمر 

در نوآوری پایدار، به تولیدکنندگان چینی بهداشتی کمک می‌کند تا با چالش‌های 
امروز - از بهره‌وری تولید و عملکرد گرفته تا کاهش کربن و اقتصاد چرخشی - 

مقابله کنند و هم‌زمان برای آینده‌ای مسئولانه‌تر و پایدارتر آماده شوند. 

احیای زمین در تایلند
مورد  کائولن  که  تایلند  در جنوب   Imerys Ranong شرکت  سایت 
استفاده در فرمولاسیون‌های چینی بهداشتی را تولید می‌کند، نمونه‌ای 
شاخص از برنامه احیای تنوع زیستی است که حیات تازه‌ای به اکوسیستم 
محلی بخشیده است. تیم‌های Ranong با همکاری نزدیک کشاورزان 
و متخصصان محلی، موفق شده‌اند 30 هکتار زمین را در منطقه‌ای با 
آب‌وهوای مرطوب، مستعد فرسایش و دارای کیفیت پایین خاک، احیا 

کنند.
هر سال در این پروژه حدود 4,800 درخت، از جمله گونه‌های در معرض 
خطر، کاشته می‌شود تا زیستگاه‌های بومی بازسازی شده و تنوع زیستی 
ارتقا یابد. نکته امیدوارکننده این است که گونه‌های گیاهی جدید اکنون 
بازمی‌گردند؛  منطقه  این  به  وحش  حیات  توسط  و  طبیعی  به‌صورت 

نشانه‌ای روشن از بازیابی اکوسیستم و موفقیت این برنامه.

پـرونده ویـژه
چینـــی بهداشـــتیچینـــی بهداشـــتی

بال کلی ایمریس برای چینی بهداشتی
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گروه Villeroy & Boch بار دیگر توانایی خود را برای حفظ عملکرد پایدار در 
شرایط پیچیده اقتصاد جهانی به نمایش گذاشت.

در دوره ژانویه تا سپتامبر 2025، فروش این گروه با رشد 6.7 درصدی نسبت 
به سال قبل به 1.0752 میلیارد یورو رسید؛ رشدی که عمدتاً ناشی از خرید 

شرکت Ideal Standard بود.
EBIT عملیاتی نیز با اندکی بهبود به 65.1 میلیون یورو رسید که کمی بالاتر از 

سطح سال گذشته بود.
رشد به‌ویژه در منطقه EMEA )اروپا، خاورمیانه و آفریقا( و در بخش شیرآلات 

و سیستم‌های دوش بسیار قوی بود.
Gabi Schupp مدیرعامل شرکت اظهار داشت: »با توجه به شرایط فعلی 

که  سرمایه‌گذاری‌ها  و  مصرف‌کنندگان  هزینه‌کرد  کاهش  و  جهانی  اقتصاد 
به‌ویژه بازارهای کلیدی رشد ما مانند چین و منطقه یورو را تحت تأثیر قرار 

داده است، عملکرد خوبی در بازار طی 9 ماه 
نخست سال داشتیم.«

وی افزود: »واکنش مثبت بازار به نوآوری‌های 
همچنین  و  کسب‌وکار  بخش  دو  هر  در  ما 
شرکت،  فعالیت‌های  شدن  بین‌المللی‌تر 
نتیجه بازآرایی استراتژیکی است که پس از 

خرید انجام شد.«

 Bathroom & بخش  دو  هر  در  رشد 
Dining & Lifestyle و Wellness

 Bathroom & در 9 ماه نخست سال، بخش
Wellness رشد فروش 8.3 درصدی را ثبت 

کرد و به 865.6 میلیون یورو رسید.
اصلی‌ترین عوامل این رشد، دو حوزه استراتژیک شیرآلات و سیستم‌های دوش 
)با رشد 37.9 میلیون یورویی( و سرامیک‌های بهداشتی و آشپزخانه )با رشد 

21.7 میلیون یورویی( بودند.
و   i.life کالکشن‌های  همچنین  و   Antao و   ALU+ جدید  محصولات 

Architectura با استقبال مطلوب بازار مواجه شدند.

از منظر جغرافیایی، منطقه EMEA رشد قدرتمند 13.4 درصدی را تجربه 
کرد، در حالی که مناطق آسیا - اقیانوسیه و قاره آمریکا کاهش فروش 26.9 

درصدی داشتند.
 EBIT در 9 ماه نخست 2025 به Bathroom & Wellness در مجموع، بخش

عملیاتی 52.5 میلیون یورو دست یافت که هم‌سطح با سال گذشته بود.
بخش Dining & Lifestyle نیز در 9 ماه نخست سال مالی 2025 فروش 
207.6 میلیون یورویی را ثبت کرد و با حذف 
درآمدهای حاصل از Licensing، رشد فروش 

2 درصدی داشت.
خرده‌فروشان  با  همکاری  بخش،  این  در 
فیزیکی رشد قابل توجه 11 درصدی را تجربه 
و  هتل‌ها  برای  پروژه‌ای  کسب‌وکار  و  کرد 
رستوران‌های سطح بالا نیز 8.9 درصد رشد 

داشت.
میلیون   12.6 عملیاتی   EBIT با  بخش  این 
یورو به کار خود پایان داد که نسبت به 9 ماه 
افزایش  درصد   3.3 معادل   2024 نخست 

داشت.

Villeroy & Boch 
reports positive nine-month results

 Villeroy & Boch
نتایـج مثبـت 9 ماهـه را گـزارش کرد

The Villeroy & Boch Group has once again demonstrated its resilience in a complex global economic envi-ronment. In the 
period from January to September 2025, sales rose by 6.7% year on year to €1,075.2 mil-lion, largely driven by the acquisi-
tion of Ideal Standard. Operating EBIT also improved slightly to €65.1 mil-lion, marginally higher than the previous year’s 
level. Growth was particularly strong in the EMEA region (Europe, Middle East and Africa) and in the fittings and shower sys-
tems business.
“Against the backdrop of the current global economic situation and the associated restraint in consumer spending and in-
vestment, which is particularly affecting key growth markets for us such as China and the eurozone, we performed well in 
the market in the first nine months,” commented CEO Gabi Schupp. “The positive response to our innovations in both busi-
ness segments and the further internationalisation of our business are the result of our strategic realignment following the 
acquisition.” 

Roberto Palomba with Sven Ullrich
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چشم‌انداز سال 2025
در شرایط بسیار نامطمئن بازار، هیئت‌مدیره Villeroy & Boch پیش‌بینی 

خود برای سال 2025 را تعدیل کرده است.
اکنون انتظار می‌رود فروش تلفیقی گروه در محدوده رشد تک‌رقمی پایین قرار 

گیرد و EBIT کمی پایین‌تر از سطح سال 2024 باشد.
همچنین پیش‌بینی می‌شود سرمایه‌گذاری در املاک، تجهیزات، ماشین‌آلات 

و دارایی‌های نامشهود اندکی پایین‌تر از سطح سال گذشته باقی بماند. 

چینـــی بهداشـــتیچینـــی بهداشـــتی

La Dolce Vita® (Atelier Collections) by Ideal Standard

 این مجموعه از کالکشن‌های تاریخی استادان طراحی، از جمله روشویی 
الهام گرفته است؛ محصولی که  نمادین Zeta متعلق به دهه 1950، 
Palomba فرم ساده و مینیمال آن را با نگاهی معاصر بازتفسیر کرده 

است.
  i.life O و جدیدترین عضو آن یعنی  i.life به همین ترتیب، مجموعه
نشان می‌دهند که چگونه راهکارهای هوشمند و چندمنظوره می‌توانند با 
هر سبک زندگی سازگار شوند و طراحی باکیفیت را بدون توجه به ابعاد یا 

چیدمان حمام در دسترس قرار دهند.
و مدیریت  توسعه  و  بازاریابی، تحقیق  اجرایی  Sven Ullrich  معاون 

محصول در Villeroy & Boch  گفت: »با تکیه بر میراث قدرتمند طراحی 
Ideal Standard ، هدف ما تثبیت این برند در سطح جهانی به‌عنوان نام 

پیشرو در طراحی معاصر و در دسترس است.«
وی افزود: »ما برنامه‌های بلندپروازانه‌ای برای آینده داریم و تصویر روشنی 
از مسیری که می‌خواهیم برند را به آن هدایت کنیم در اختیار داریم. رهبری 
خلاقانه Roberto Palomba  و درک عمیق او از فضای حمام، نقشی 
کلیدی در شکل‌گیری هویت متمایز Ideal Standard  داشته و همچنان 

عامل مهمی در رشد و موفقیت آینده این برند خواهد بود.«

سمت  در  را   Roberto Palomba با  همکاری   Ideal Standard

Chief Design Officer تمدید کرد

شرکت Ideal Standard در ماه نوامبر همکاری خود را با طراح ایتالیایی 
 Chief Design تمدید و او را بار دیگر به‌عنوان Roberto Palomba

Officer منصوب کرد.

ادامه این همکاری که از سال 2018 آغاز شده، نشان‌دهنده تعهد دیرینه 
Ideal Standard به طراحی نوآورانه است.

این برند سابقه‌ای طولانی در همکاری با طراحان و نوآوران برجسته‌ای 
و   Linda مجموعـه‌هـای  کـه  دارد   Achille Castiglioni ماننـد 
Aquatonda را خلق کرد؛ همچنین Paolo Tilche، خالق روشویی 

نمادین Conca، و نیز Gae Aulenti و Mario Bellini که آثار آن‌ها در 
حوزه طراحی معماری و صنعتی تأثیر ماندگاری بر فرهنگ طراحی مدرن 

گذاشته است.
رهبری خلاقانه Palomba ضمن احترام به این میراث، مرزهای طراحی 

حمام را در راستای سبک شاخص Ideal Standard گسترش می‌دهد.
یکی از جدیدترین آثار Palomba، مجموعه ®La Dolce Vita است که 

بخشی از کالکشن برنده جوایز Atelier Collections محسوب می‌شود.



گزيده‌دنيای‌سراميک 1405/70    42

Inco

در  فزاینده‌ای  به‌طور  خود،  نوآوری  مداوم  مسیر  در  سرامیک  صنعت 
و  زیبایی‌شناختی  کیفیت  میان  که  است  راهکارهایی  از  استفاده  حال 

مسئولیت‌پذیری زیست‌محیطی تعادل برقرار می‌کنند.
در این چارچوب، توسعه و استفاده از جوهرهای دیجیتال پایه‌آبی گامی مهم 
رو به جلو محسوب می‌شود؛ راهکاری که محدودیت‌های سیستم‌های سنتی را 

پشت سر گذاشته و فرصت‌های جدیدی را از نظر تولید فراهم کرده است.
 Inco این فناوری جدید اکنون کل مجموعه مواد عملکردی سرامیکی شرکت
را در بر می‌گیرد؛ از چسب‌های دیجیتال مات و براق گرفته تا جدیدترین نسل 

جوهرهای براق پایه‌آبی.
استفاده از این فرمولاسیون‌های پایه‌آبی نقشی کلیدی در تولید محصولات 
فنی پیشرفته ایفا می‌کند و به صنعت اجازه می‌دهد به تقاضای روزافزون برای 

بهره‌وری و پایداری پاسخ دهد.
معرفی جوهر براق پایه‌آبی، گامی بزرگ در توسعه قابلیت‌های دکوراسیون 

دیجیتال به شمار می‌رود.
این ماده سرامیکی که برای ایجاد سطحی براق و عمیق روی کاشی طراحی 
شده، در مقایسه با محصولات پایه‌حلال مزایای عملکردی قابل توجهی ارائه 

می‌دهد.
انتشار  مدیریت  همواره  پایه‌حلال  سیستم‌های  محدودیت  اصلی‌ترین 
VOC و بوهای ناشی از فرایند پخت بوده است؛ موضوعی که محدودیت‌های 

سخت‌گیرانه‌ای بر میزان قابل استفاده از این مواد اعمال می‌کرد.
فرمولاسیون پایه‌آبی جوهر براق جدید Inco این مشکلات را تا حد زیادی 
تحمیل  بدون  می‌دهد  اجازه  کاشی  تولیدکنندگان  به  و  می‌دهد  کاهش 

هزینه‌های زیست‌محیطی، مقادیر بیشتری از ماده را اعمال کنند.
امکان اعمال حجم بالاتر مواد موجب دستیابی به سطوح براقیت بیشتر شده و 

ظاهر نهایی محصول را ارتقا می‌دهد.
سیستم  یک  اصلی  عنصر  به‌عنوان  همچنان  پایه‌آبی  دیجیتال  چسب‌های 

تولیدی سازگارتر با محیط‌زیست شناخته می‌شوند.
استفاده از آن‌ها فرایند تولید کاشی را متحول کرده و امکان تولید محصولاتی را 
فراهم آورده است که علاوه بر پایداری بیشتر، از نظر زیبایی‌شناسی و عملکرد 

فنی نیز برتری دارند.
مهم‌ترین مزیت این محصولات، کاهش انتشار مواد آلی در گازهای خروجی 
است که در نتیجه، کیفیت هوا را بهبود داده و اثرات کلی زیست‌محیطی را 

کاهش می‌دهد.
از نظر فنی، فرمولاسیون‌های نسل جدید عملکردی قابل اعتماد، رفتار مطلوب 

در ماشین‌آلات و چسبندگی بهینه گریت‌های شیشه‌ای را تضمین می‌کنند.
چسب‌های براق و مات پایه‌آبی Inco با انواع مختلف گریت‌ها و گرایش‌های 
طراحی سازگار هستند و امکان ایجاد جلوه‌های براق عمیق یا سطوح مات 

طبیعی و ظریف را فراهم می‌کنند.
شرکت‌هایی که این راهکارها را به‌کار می‌گیرند، هم‌زمان به دو هدف دست 
می‌یابند: ارتقای کیفیت و طراحی محصولات نهایی و تقویت جایگاه خود در 
بازاری جهانی که روزبه‌روز بیشتر به سمت پایداری زیست‌محیطی و ایمنی 

عملیاتی حرکت می‌کند.
این استراتژی باعث شده راهکارهای دیجیتال پایه‌آبی به یکی از محرک‌های 

کلیدی رقابت‌پذیری آینده صنعت سرامیک تبدیل شوند. ◼

تـازه‌ترین فنـاوری‌هاتـازه‌ترین فنـاوری‌ها
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چینـــی بهداشـــتیچینـــی بهداشـــتی

Genitec

در صنعت چینی بهداشتی سرامیکی که به‌سرعت در حال تحول است، لعاب‌زنی 
به یکی از مهم‌ترین حوزه‌های نوآوری فناوری تبدیل شده است.

امروزه سیستم‌های رباتیک استانداردهای جدیدی از دقت، بهره‌وری و یکنواختی 
را در تمامی مراحل تولید تعریف می‌کنند و عملکردی سطح بالا را با تجهیزاتی 

مطمئن و پرسرعت ارائه می‌دهند.
شرکت Genitec سال‌هاست که سیستم‌های تمام‌اتوماتیک لعاب‌زنی را برای 

پاسخ‌گویی به تمامی نیازهای لعاب‌زنی ارائه می‌دهد.
بسته به نوع محصولات موردنظر برای لعاب‌زنی و همچنین ترجیحات مشتری، 
پیکربندی‌های عملیاتی مختلفی در دسترس هستند که هرکدام مزایای خاص 

خود را دارند.
این سیستم دارای Carousel دوطرفه با دو محور اضافی یکپارچه در ربات 
است. این ویژگی امکان عملکرد 8 محوره را فراهم می‌کند و در صورت ترکیب با 
Conveyor و Manipulator اتوماتیک، سیستم را برای استفاده تمام‌اتوماتیک 

یا نیمه‌اتوماتیک مناسب می‌سازد و در نتیجه نیاز به نیروی انسانی را به‌طور 
قابل‌توجهی کاهش می‌دهد.

این سیستم اساساً از یک ربات صنعتی Kuka با ساختار 2+6 محور، یک کابین 
لعاب‌زنی استیل ضدزنگ و یک واحد فیلتراسیون خشک تشکیل شده است.

کابین به سیستم بارگذاری Carousel دو بازویی و Servo Positioner برای 
Carousel مجهز شده است. بخش الکترونیکی سیستم شامل رابط کاربری 

Touch-Screen،و PLC پرسرعت نسل جدید و تمامی تجهیزات ایمنی موردنیاز 

است. سیستم فیلتراسیون خشک شامل فن مکش پرقدرت، تجهیزات اتصال و 
Collector لعاب ضایعاتی است.

تجهیـزات لعاب‌زنی شـامل واحـد کنترل 
هـوای  آماده‌سـازی  سیسـتم  جـرم، 
 Spray پمـپ لعـاب و دو ،Proportional

بـرای  طراحی‌شـده  فنـاوری  بـا   Gun

و  نگهـداری  هزینه‌هـای  حداقل‌سـازی 
قطعـات یدکـی اسـت.

حفاظ‌های  به  همچنین  سیستم  این 
سایر  و  ضایعاتی  لعاب  میکسر  ایمنی، 

تجهیزات جانبی مجهز است.
 Conveyor اختیـاری شـامل  امکانـات 
 Manipulator بارگـذاری،  اتوماتیـک 
 Booth تخلیـه و Conveyor ،بارگـذاری
هسـتند.  )Touch-up Booth( ترمیـم 

یکی از مهم‌ترین مزایای سیستم لعاب‌زنی 

Genitec، قابلیت برنامه‌نویسی Offline مبتنی بر نرم‌افزار شبیه‌سازی است که 

نیاز به توقف عملکرد ربات را از بین می‌برد.
Point-to- پس از تکمیل برنامه‌نویسی، نیازی به تغییر کل برنامه نیست؛ قابلیت

Point امکان به‌روزرسانی نقاط مشخص را به‌صورت لحظه‌ای فراهم می‌کند و در 

نتیجه برنامه‌نویسی را ساده و انعطاف‌پذیر می‌سازد.
این سیستم از طریق رابط Remote Access به اینترنت متصل است و امکان 

ارائه خدمات Remote Assistance را در مواقع ضروری فراهم می‌کند.
از آنجا که هر محور ربات Kuka توسط Servo Motor کنترل می‌شود، سیستم 

آزادی کامل حرکت زاویه‌ای در حین لعاب‌زنی را فراهم می‌کند.
برای چینی بهداشتی ویتره استاندارد، از ربات سایز متوسط استفاده می‌شود، در 
حالی که برای قطعات بزرگ مانند سینک آشپزخانه، Shower Tray یا توالت‌های 

یک‌تکه، مدل Long-Reach در دسترس است.
استحکام و انعطاف‌پذیری ربات Kuka به تولیدکنندگان اجازه می‌دهد فرایند را 

ساده‌سازی کرده و به حداکثر بهره‌وری دست یابند.
در بخش لعاب‌زنی، ربات به Spray Gun با کنترل هوای Proportional مجهز 

شده است که نیاز به تعمیرات و قطعات یدکی را به حداقل می‌رساند.
و  با عمر طولانی   Helical Rotor لعاب  دارای پمپ  این سیستم همچنین 
کنترل سرعت، سیستم دوگانه آماده‌سازی هوای پنوماتیک Proportional و 
سیستم کنترل Flow است که قابلیت نمایش لحظه‌ای مقادیر جرم، دانسیته و 

ویسکوزیته را دارد.
در پایان باید گفت این سیستم‌ها با ترکیب دقت، یکنواختی و انعطاف‌پذیری، 
سطح بالایی از بهره‌وری را همراه با کاهش چشمگیر توقفات و حداقل نیاز به 

تعمیر و نگهداری فراهم می‌کنند.
طراحی هوشمند آن‌ها عملکردی پایدار را 
حتی در شرایط دشوار تضمین می‌کند، در 
حالی که قابلیت انطباق بالای آن‌ها امکان 
تغییر  و  پیچیده  هندسه‌های  مدیریت 
فراهم  را  بین محصولات مختلف  سریع 

می‌سازد.
تولید  سیکل‌های  فرایند،  این  نتیجه 
سریع‌تر و تنوع بیشتر محصولات بدون 

افت کیفیت یا قابلیت اطمینان است.
بنابراین، لعاب‌زنی رباتیک نمایانگر پارادایم 
جدیدی در تولید است که نوآوری فناوری، 
پایداری و ثبات عملیاتی بلندمدت را با 

یکدیگر ترکیب می‌کند. ◼

تـازه‌ترین فنـاوری‌هاتـازه‌ترین فنـاوری‌ها
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شرکت Effediesse بیش از سی سال تجربه در تولید مواد اولیه برای بدنه‌های 
سرامیکی دارد و دانش و تخصص خود را از طریق حضور فعال در مهم‌ترین 

قطب‌های تولید جهانی گسترش داده است.
این شرکت در سال‌های اخیر سرمایه‌گذاری‌های خود را در حوزه تحقیقات 
معدنی و توسعه محصول در برزیل افزایش داده است؛ کشوری که ترکیبی 
منحصربه‌فرد از تنوع زمین‌شناسی، دانش فنی محلی و همکاری‌های صنعتی 

استراتژیک را ارائه می‌دهد.
این فعالیت‌ها موجب افزایش توجه به Anorthosite شده است؛ ماده اولیه‌ای 
که همچنان تا حد زیادی برای صنعت سرامیک ایتالیا ناشناخته باقی مانده 

است.
Anorthosite یک سنگ آذرین دانه‌درشت با میزان بالایی از پلاژیوکلاز غنی 

از کلسیم و آلومینا است؛ ترکیبی که جایگاه آن را میان خاک‌های کائولنی و 
فلدسپات‌های سنتی قرار می‌دهد و فرصت‌هایی برای ایجاد تعادل‌های ذوب 

جدید و تولید بدنه‌های سرامیکی پایدارتر در حین پخت فراهم می‌کند.
فنی  پروفایل  دارای  ماده  این  که  داده‌اند  نشان  آزمایشگاهی  آزمایش‌های 

جالب‌توجهی برای تولید پرسلان لعاب‌دار و بدون لعاب است.
ساختار مینرالوژیکی آن عمدتاً از Anorthite و)57 درصد( تشکیل شده و در 
کنار آن مقدار قابل‌توجهی Kaolinite )بیش از 30 درصد( و درصدهای کمی از 

کوارتز و موسکوویت وجود دارد.
ترکیب شیمیایی آن شامل 29 درصد اکسید آلومینیوم )Al2O3( است که از 
میزان موجود در فلدسپات‌های استاندارد کلسیم-سدیم بیشتر است. همچنین 

این ماده دارای مقدار بسیار پایین اکسید آهن سه‌ظرفیتی )Fe2O3( معادل 
0.40 درصد است؛ ویژگی‌ای که برای حفظ روشنایی بدنه‌های سفید ایده‌آل 

محسوب می‌شود.
 )Na2O( به میزان 9.80 درصد و اکسید سدیم )CaO( ترکیب اکسید کلسیم
به میزان 4.70 درصد نقش Flux را ایفا می‌کند، هرچند با منحنی سینترینگ 

تدریجی‌تر اما به همان اندازه پایدار.
انقباض  منحنی   Anorthosite دقیقه‌ای،   50 سریع  پخت  سیکل  یک  در 
متوسطی نشان می‌دهد )از 1.3 درصد در 1180 درجه سانتی‌گراد تا 2.15 
درصد در 1240 درجه سانتی‌گراد( و نرخ جذب آب آن نیز به‌صورت پیوسته 

کاهش می‌یابد )از 18 درصد به 15.2 درصد در همین بازه دمایی(.
و 196 می‌رسد که   kgf/cm² استحکام مکانیکی پس از پخت به مقادیری تا

نشان‌دهنده تراکم ساختاری مناسب بدون Collapse یا Over-Fluxing است.
یکی از مهم‌ترین ویژگی‌های این ماده، رفتار Colorimetric آن است؛ مقدار 
L* به‌طور مداوم در سطح بالایی )87.3 تا 87.8( باقی می‌ماند که نشان‌دهنده 

بدنه‌ای بسیار روشن و پایدار در کل بازه دمایی است.
نبود تقریباً کامل مواد آلی نیز به ایجاد فرایند پختی تمیز و تکرارپذیر کمک 

می‌کند.
توسعه این ماده اولیه بخشی از استراتژی گسترده‌تر Effediesse در برزیل 
است؛ جایی که این شرکت با تکیه بر بیش از سی سال تجربه در صنعت 
سرامیک، در حال اجرای یک برنامه واقعی تحقیقات کاربردی با همکاری 

شرکای محلی است.

پـرونده ویـژه

Anorthosite: a new resource 
for ceramic bodies

آنورتوزیـت: منبعـی جدیـد بـرای
سـرامیکی بدنه‌های 

Effediesse has more than thirty years of experience in the production of raw materials for ceramic bodies, expanding its 
knowledge and expertise through an active presence in the main international production districts. 
In recent years, it has stepped up its investments in mining research and product development in Brazil, a country that offers 
a unique combination of geodiversity, local know-how and strategic industrial partner-ships. These efforts have fuelled inter-
est in anorthosite, a raw material that is still largely unexplored by the Italian ceramic industry.

Effediesse (Campogalliano, Italy)
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پـرونده ویـژه

را  غیرمتعارف  معدنی  مواد  می‌دهد  امکان  شرکت  به  مستقیم  حضور  این 
شناسایی کرده، ابتدا در مقیاس آزمایشگاهی و سپس در شرایط صنعتی آن‌ها 
را آزمایش کند و راهکارهایی را به صنعت سرامیک ارائه دهد که نوآوری را با 

قابلیت اطمینان تولید ترکیب می‌کنند.
Anorthosite فرصتی مهم برای گسترش دامنه مواد اولیه مورد استفاده در 

تولید نسل جدید بدنه‌های سرامیکی فراهم می‌کند؛ بدنه‌هایی که مطابق با 
نیازهای صنعت در حوزه کیفیت، پایداری و رقابت‌پذیری هستند.

شرکت Effediesse با تکیه بر تجربه چندین‌ساله خود و فعالیت‌هایش در 
برزیل، همچنان به جست‌وجوی منابع جایگزین مواد اولیه ادامه می‌دهد تا 

ارزش بیشتری برای صنعت سرامیک ایتالیا ایجاد کند.  ◼

مــواد اولیــهمــواد اولیــه

Anorthosite quarry in Brazil 

آنالیز شیمیایی

%

Al2O329.00
CaO9.80

Fe2O30.40
K2O0.50
MgO0.15
MnO0.05
Na2O4.70
SiO254.10
TiO20.10

LOI / P.F.1.06

آنالیز معدنی

%فاز شناسایی شده

Anorthite/Albite57.0

Kaolinite32.5

Quartz10.0
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در طول سفرهای کاری متعدد خود به آسیا، بارها خود را در حال پیمودن 
بخش‌هایی از آنچه در تاریخ به نام جاده ابریشم شناخته می‌شود یافته‌ام؛ شبکه 
باستانی مسیرهای زمینی و دریایی که کالاها، فرهنگ‌ها و فناوری‌ها از طریق 

آن میان شرق و غرب جریان داشتند.
سرامیک برای قرن‌ها پیوندی عمیق با این مسیرها داشته است. مواد اولیه و 
به  و  می‌شدند  جابه‌جا  مسیرها  این  در  باستان  دوران  از  نهایی  محصولات 
گسترش تکنیک‌ها و سبک‌ها کمک کرده و روند تکامل تولید سرامیک را شکل 

می‌دادند.

چین: خاستگاه پرسلان
هر بحثی درباره سرامیک و جاده ابریشم باید از چین آغاز شود؛ به‌ویژه از استان 

.Jiangxi

در نزدیکی Jingdezhen، مرکز تولید پرسلان مشهور امپراتوری در دوران 
سلسله Ming، روستای Gaoling قرار دارد؛ روستایی که نام کائولن از آن 

گرفته شده است.
در این منطقه فرصت بازدید از چندین معدن را داشتم؛ جایی که هنوز هم 

ماده‌ای سفید و درخشان با نام محلی Chinastone استخراج می‌شود.
این ماده که در چین با نام Petunse )سنگ پرسلان( شناخته می‌شود، نقش 

اساسی در توسعه پرسلان باستانی چین داشت.
دگرسانی جزئی گرانیت اولیه، به آن خاصیت پلاستیسیته می‌دهد، در حالی 
که قابلیت ذوب آن - که با حضور لیتیوم تقویت می‌شود - امکان دستیابی به 
ویژگی‌های فنی منحصربه‌فرد پرسلان را حتی در دماهای نسبتاً پایین پخت 

فراهم می‌کند.
 Père یسوعی  مذهبی  مبلغ  هجدهم،  قرن  اوایل  در  افسانه‌ها،  اساس  بر 
d’Entrecolles نمونه‌هایی از این سنگ سفید اسرارآمیز را به دست آورد و 

آن‌ها را به اروپا برد.
در نتیجه، تولیدکنندگان اروپایی سرانجام توانستند تولید پرسلان ظریفی را 

آغاز کنند که در دربارهای سلطنتی اروپا بسیار مورد توجه بود.

پـرونده ویـژه

Along the silk road: a journey through history, 
ceramics and raw materials

در امتـداد جـاده ابریشـم: سـفری در تاریـخ،
اولیـه مـواد  و  سـرامیک 

During my many business trips to Asia, I have often found myself retracing stretches of what is historically known as the Silk 
Road, the ancient network of land and sea routes along which goods, cultures and tech-nologies flowed between East and 
West.
For centuries, ceramics have been closely linked to these routes. Raw materials and finished products have travelled along 
them since ancient times, helping to spread techniques and styles and shaping the evolu-tion of ceramic production. 

Gian Paolo Bertolotti (geo.bertolotti@libero.it)

“Chinastone”, Jiangzi Yifeng, China 2003 Ming porcelain vase, Shanghai
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پـرونده ویـژه

ازبکستان: سرامیک و فرهنگ در مسیر کاروان‌ها
یکی دیگر از کشورهای مهم واقع در مسیر جاده ابریشم، ازبکستان است؛ 
کشوری که در آن به‌عنوان مشاور فنی در راه‌اندازی یک کارخانه جدید تولید 

چینی بهداشتی محلی همکاری داشتم.
سفرم به پایتخت، Tashkent، همچنین مرا با غذای سنتی Plov آشنا کرد؛ 
غذایی متشکل از برنج و گوشت گوسفند که گفته می‌شود ریشه آن به دوران 

Alexander the Great بازمی‌گردد.

این غذا که مغذی و آماده‌سازی آن در حجم بالا آسان بود، به‌عنوان غذای 
ایده‌آل برای سربازان و بعدها برای بازرگانان شناخته می‌شد.

ایران: معادن، آبی کبالت و سنتی هزارساله
در ادامه مسیر به سمت غرب، خاطرات بسیار زنده‌ای از سفرهای کاری خود 
به ایران دارم؛ کشوری با سنت دیرینه در صنعت سرامیک که امروز نیز یکی از 

تولیدکنندگان بزرگ کاشی جهان محسوب می‌شود.
بازدید از یک معدن خاک رس در ارتفاع بیش از 2000 متر از سطح دریا، 

فرصتی برای تحسین مهارت و تخصص تکنسین‌های ایرانی فراهم کرد.
شایان ذکر است که از همان قرون وسطی، اکسید کبالت استخراج‌شده از 
معدنی در نزدیکی اصفهان به چین صادر می‌شد و برای تولید رنگ آبی کبالت 

مشهور پرسلان‌های سلسله مینگ )Ming( مورد استفاده قرار می‌گرفت.

این ماده به یکی از ارزشمندترین کالاهای جاده ابریشم تبدیل شد و اثری 
ماندگار در تاریخ پرسلان بر جای گذاشت.

روسیه و قزاقستان: مواد اولیه و یادمان‌ها
در ادامه مسیرهای زمینی بازرگانان باستان، به مرز روسیه و قزاقستان سفر 
کردم؛ جایی که همراه با یک استاد برجسته روس از یک معدن بزرگ کائولن 

بازدید داشتم.
دیده  سیاسی‌ای  زندانیان  یاد  به  پلاک‌هایی  هنوز  منطقه،  این  نزدیکی  در 
می‌شود که در اردوگاه‌های کار اجباری شوروی )Gulag( جان باختند؛ یادآور 

تلخ گذشته‌ای که همچنان سایه خود را بر منطقه حفظ کرده است.

آذربایجان: نفت، گاز و »کوه سوزان«
ارمنستان  مرز  نزدیک  کوهستانی  منطقه  آذربایجان،  به  سفری  جریان  در 
را که به مواد اولیه با آلومینای بالا مشهور است، بررسی کردم و همچنین از 
دریاچه‌های نفتی شگفت‌انگیز نزدیک دریای خزر بازدید داشتم؛ دریاچه‌هایی 

که قرن‌ها پیش توسط مارکو پولو در کتاب The Travels توصیف شده بودند.
شاید بسیاری ندانند که نخستین چاه نفت صنعتی جهان با عمق 21 متر در 
سال 1846 در همین منطقه حفر شد؛ رویدادی که آغاز صنعت مدرن نفت را 

رقم زد.

مــواد اولیــهمــواد اولیــه

Clay deposit, Abadeh, Iran Kaolin mine, Russia 
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امروزه آذربایجان یکی از تولیدکنندگان و صادرکنندگان مهم گاز طبیعی نیز 
به شمار می‌رود؛ منبع انرژی حیاتی برای اروپا که از میدان‌های گسترده نزدیک 

دریای خزر استخراج می‌شود.
تپه‌ای  است؛  »کوه سوزان«   Yanar Dağ منطقه  این  از شگفتی‌های  یکی 
کوچک در شبه‌جزیره Abşeron در نزدیکی Baku که شعله‌های آتش حدود 

70 سال است به‌طور مداوم بر دامنه آن می‌سوزند.
این شعله‌ها که از گاز طبیعی خارج‌شده از میان ماسه‌سنگ‌های متخلخل 

تغذیه می‌شوند، می‌توانند تا ارتفاع سه متر برسند.
بر اساس افسانه‌های محلی، این آتش در دهه 1950 به‌طور تصادفی با سیگار 

یک چوپان آغاز شد و حتی باران نیز نتوانست آن را خاموش کند.

گرجستان: میان اسطوره و زمین‌شناسی
در میان سفرهایم به منطقه قفقاز، خاطرات بسیار خوشایندی از سفرهای 

متعدد به گرجستان برای تحقیق و مطالعه خاک‌های رس در منطقه غربی این 
کشور، نزدیک دریای سیاه، دارم.

این منطقه همان Colchis افسانه‌ای است؛ مقصد سفر Jason و آرگونات‌ها در 
.Golden Fleece جست‌وجوی مشهور

ترکیه: پلی میان قاره‌ها و منبعی استراتژیک برای صنعت سرامیک
هیچ روایتی از جاده ابریشم بدون اشاره به ترکیه کامل نخواهد بود؛ کشوری که 

چهارراه میان آسیا و اروپا محسوب می‌شود.
ترکیه با سنت دیرینه خود در صنعت سرامیک، امروز به لطف ذخایر گسترده 
فلدسپات سدیم با خلوص بالا، یکی از تولیدکنندگان مهم پرسلان در جهان 

است.
این مواد اولیه نه‌تنها توسط تولیدکنندگان داخلی، بلکه توسط بسیاری از 

تولیدکنندگان اروپایی نیز مورد استفاده قرار می‌گیرند.   ◼

پـرونده ویـژه
مــواد اولیــهمــواد اولیــه

Oil lakes, Azerbaijan Yanar Dağ, the burning mountain, Azerbaijan

Kaolin deposit, GeorgiaFeldspar quarry, Turkey
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مقـررات اروپایـی و ایتالیایـی مربـوط بـه آلایندگی‌هـای صنعتـی، به‌ویـژه در 
مورد ترکیبـات کلـردار و فلوئـوردار، روزبه‌روز سـخت‌گیرانه‌تر می‌شـوند. برای 
شـرکت‌هایی کـه از فرایندهـای حرارتـی اسـتفاده می‌کننـد، تطبیـق بـا ایـن 
محدودیت‌هـای جدیـد دیگر یـک انتخاب نیسـت، بلکـه ضرورتی فـوری برای 

پایـداری زیسـت‌محیطی و انطبـاق بـا الزامـات قانونی به شـمار مـی‌رود.

پلنت دومنظوره: راهکاری انعطاف‌پذیر
در چنیـن شـرایطی، شـرکت Poppi Clementino یـک پلنـت نوآورانـه 
دومنظـوره بـرای تصفیـه گازهـای دودکـش معرفی کـرده اسـت که بـا هدف 
حـذف آلاینده‌هـای اسـیدی بـا حداکثـر انعطاف‌پذیـری و بهـره‌وری طراحـی 

شـده اسـت.
این سیسـتم بسـته به نیازهـای فرایند و پیک‌هـای آلایندگـی، می‌توانـد از دو 

نـوع مـاده واکنش‌دهنده مختلـف اسـتفاده کند:
• سـدیم بی‌کربنـات )NaHCO3( کـه راهـکاری ایـده‌آل بـرای حـذف 
اسـید   ،)HCl( اسـید هیدروکلریـک  مؤثـر آلاینده‌هـای اسـیدی نظیـر 
هیدروفلوئوریـک )HF( و ترکیبـات مبتنـی بـر اکسـید گوگـرد )SOx( در 

طیـف گسـترده‌ای از شـرایط عملیاتـی اسـت؛
• آهـک هیدراتـه Ca(OH)2، مـاده‌ای سـنتی امـا همچنـان مؤثـر کـه 
به‌عنـوان جایگزینـی قابل اتـکا، به‌ویـژه بـرای حـذف اکسـیدهای گوگرد و 

آلاینده‌هـای اسـیدی، مناسـب اسـت.
ایـن انعطاف‌پذیـری بـرای تضمیـن عملکـرد پایـدار و سـطح بـالای تصفیـه، 

همـراه بـا بهینه‌سـازی هزینه‌هـای عملیاتـی و مدیریـت مـواد واکنش‌دهنده، 
اهمیـت اساسـی دارد.

فناوری هوشمند دوزینگ و مدیریت
ویژگـی کلیـدی ایـن سیسـتم، اتوماسـیون هوشـمند و مدیریـت لجسـتیکی 
مـواد واکنش‌دهنـده اسـت. برای ایـن منظـور، سـیلوهای دومنظـوره‌ای نصب 

شـده‌اند کـه دو روش مختلـف شـارژ را فراهـم می‌کننـد:
• شـارژ مسـتقیم از تانکرهـا در مـورد آهـک هیدراتـه؛ راهکاری کـه برای 
بهینه‌سـازی لجسـتیک در جابه‌جایـی حجم‌هـای بـالا طراحـی شـده 

اسـت؛
• اسـتفاده از سیسـتم تخلیـه Big-Bag همـراه بـا انتقـال پنوماتیـک برای 
سـدیم بی‌کربنـات دانه‌ریـز؛ راهـکاری کـه امـکان مدیریـت انعطاف‌پذیر یا 

اسـتفاده در مواقـع ضـروری را فراهـم می‌کند.
سیسـتم بسـیار پیشـرفته دوزینـگ، نـرخ جریان مـاده انتخاب‌شـده )سـدیم 
بی‌کربنـات یـا آهـک هیدراتـه( را به‌صـورت لحظـه‌ای و بـر اسـاس داده‌هـای 

آنـی گازهـای خروجـی کنتـرل می‌کنـد.
ایـن کالیبراسـیون دینامیـک تضمین می‌کنـد که تنهـا مقدار مـاده‌ای مصرف 
شـود که دقیقاً بـرای نگـه داشـتن آلایندگی‌هـا در سـطحی پایین‌تـر از حدود 

قانونی لازم اسـت. ایـن موضـوع مزایای زیـر را به همـراه دارد:
• انطباق مداوم با محدودیت‌های جدید قانونی؛

• صرفه‌جویی اقتصادی از طریق کاهش هدررفت مواد واکنش‌دهنده؛

ECO-SUSTAINABLE INNOVATION IN RESPONSE 
TO NEW EMISSION LIMITS

نـوآوری پایدار زیسـت‌محیطی در پاسـخ
بـه محدودیت‌های جدیـد آلایندگی

European and Italian regulations on industrial emissions are becoming increasingly stringent, particularly for chlorinated and 
fluorinated compounds. For companies that adopt thermal processes, adapting to these lower emission limits is no longer 
optional but an urgent necessity for the purposes of both environmental sustainability and regulatory compliance.
Against this backdrop, Poppi Clementino has introduced an innovative dual-use flue gas treatment plant designed to abate 
acidic pollutants with maximum flexibility and efficiency.

Poppi Clementino (Reggio Emilia, Italy)
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فنــاوریفنــاوری

• کاهش اثرات زیست‌محیطی به دلیل بهینه‌سازی تولید پسماندها.

بازیافت و مدیریت محصول اینرت
کلیـدی  ویژگی‌هـای  از  دیگـر  یکـی 
ایـن سیسـتم، مدیریـت بقایـای مـواد 
واکنش‌دهنـده مصرف‌شـده اسـت کـه 
از طریـق تخلیـه غبـار فیلتـر بازیابـی 
می‌شـوند؛ بخشـی کـه در آن نیـز پلنت 
رویکـردی انعطاف‌پذیـر و مبتنـی بـر 

چرخـه بسـته ارائـه می‌دهـد.
اگـر ویژگی‌هـای شـیمیایی محصـول 
اینـرت )ماننـد خنثـی بـودن( امـکان 
اسـتفاده مجـدد ایمـن آن را در فراینـد 
تولیـد فراهـم کند، ایـن مـواد می‌توانند 
بـه  پنوماتیـک  سیسـتم  طریـق  از 
سـیلوهای اختصاصـی منتقـل شـده و 
دوبـاره وارد برخـی سـیکل‌های تولیـد 

شـوند.
در غیر این صورت، بقایا به سیلوهایی 
برای دفع کنترل‌شده، ایمن و مطابق با 

مقررات هدایت می‌شوند.

عملکرد بالا و خدمات پشتیبانی از راه دور
کل سیسـتم اتوماسـیون به‌گونـه‌ای 
طراحـی شـده اسـت کـه عملکـرد و 
قابلیـت اطمینـان عملیاتـی بالایی را 

تضمیـن کنـد.
برای دستیابی به این هدف، شرکت 
ابزارهای   Poppi Clementino

پیشرفته Remote Assistance را 
در سیستم ادغام کرده است تا تیم 
خدمات فنی بتواند پلنت را به‌صورت 
مداوم پایش کرده و در صورت نیاز 
موضوعی  کند؛  مداخله  به‌سرعت 
که موجب تداوم عملکرد سیستم با 

حداقل توقف می‌شود.
منظـوره  دو  پلنـت  نـوع  ایـن 
کـه  اسـت  آن  از  روشـن  نمونـه‌ای 
چگونـه مهندسـی نوآورانـه خطـوط 
پاسـخی عملـی  صنعتـی می‌توانـد 
و پایـدار بـه چالش‌هـای رو‌به‌رشـد 
زیسـت‌محیطی و مقرراتـی صنایـع 

دهـد.  ارائـه  مختلـف 
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سـورتینگ  سیسـتم‌های  نسـل  جدیدتریـن    Flawmaster+ سیسـتم 
اتوماتیـک توسـعه‌یافته توسـط Sacmi-Italvision  بـرای کنتـرل کیفیـت 
سـطوح سـرامیکی اسـت. دقـت، ابعـاد فشـرده، سـهولت اسـتفاده و سـرعت 
عملکـرد، مهم‌تریـن ویژگی‌هـای ایـن سیسـتم هسـتند؛ سیسـتمی کـه برای 
ایفـای نقـش به‌عنـوان »مغـز« یـک خـط تولیـد دیجیتـال و به‌هم‌پیوسـته 

طراحـی شـده اسـت.
ایـن مـاژول می‌توانـد پیـش از خـط سـورتینگ، پـس از مرحلـه سـاب یـا در 

خروجـی کـوره نصـب شـود.
+Flawmaster  بـا اسـتفاده از سـه دوربیـن بـا وضـوح بـالا و منابـع نـوری 

قرارگرفتـه در زوایـای مختلـف، قادر اسـت تمامـی انـواع عیوب شـامل عیوب 
سـطحی، مکانیکـی، دکوراسـیون، شـید و رنـگ و سـایر ایـرادات را بـا دقـت، 

صحـت و ثبـات بـالا شناسـایی کنـد.
خودآموزی پیشرفته

برای محصـولات دارای دکـور دیجیتـال، تنظیـم Recipeها تنها بـا بارگذاری 
فایـل گرافیکی مرجـع انجام می‌شـود.

کنتـرل کیفیـت دقیـق در ایـن 
سیسـتم بـا مفهـوم خودآمـوزی 
ترکیب شـده اسـت؛ مفهومی که 
صرفـاً بر مبنـای تعداد مشـخصی 
بـرای  »سـالم«  کاشـی‌های  از 
بازرسـی عمـل نمی‌کنـد، بلکـه 
کل فایـل گرافیکـی را مبنـا قـرار 
تمامـی  کـه  فایلـی  می‌دهـد؛ 
هـر  ممکـن  واریاسـیون‌های 
 Canvas بـه  نسـبت  را  کاشـی 
مرجـع در بـر دارد. نتیجـه ایـن 
بســیار  فراینـــدی  رویکـــرد، 
ســریع‌تر و به‌مراتــب دقیق‌تـر 

اسـت کـه از شناسـایی اشـتباه عیـوب جلوگیـری می‌کنـد.

AI سهولت استفاده و
بـه  بـازار اسـت کـه  تنهـا راهـکار موجـود در    Flawmaster+ سیسـتم 
تولیدکننـدگان امـکان می‌دهد مدل مرجـع را با اسـتفاده از هـوش مصنوعی و 
به‌عنـوان جایگزینی بـرای فایل‌هـای گرافیکـی چاپگـر دیجیتال ایجـاد کنند.

در عمل، پـس از شناسـایی نـوع عیـب، اپراتور دیگـر نیـازی به تنظیم دسـتی 
دسـتگاه نـدارد. +Flawmaster به‌صورت خـودکار تنظیم می‌شـود و بهترین  
تنظیمـات اولیـه را متناسـب با نـوع عیـب موردنظـر بـرای شناسـایی انتخاب 

می‌کنـد؛ بـرای مثال یـک خـراش کوچک سـطحی.
ایـن سیسـتم همچنین به‌مـرور زمـان تکامـل می‌یابـد و بـا اسـتفاده از منطق 
شـبکه عصبـی، داده‌هـای به‌دسـت‌آمده را ذخیـره و از آن‌هـا بـرای بهبـود 

عملکـرد اسـتفاده می‌کنـد.
در مقایسـه بـا راهکارهـای جایگزیـن، +Flawmaster  امکانـات زیـر را نیـز 

می‌کنـد: تسـهیل 
• تغییـر خـودکار سـایز، از طریق 
 Canvas مجــدد  بارگــذاری 
اتوماتیـک،  تنظیـم  و  مرجـع 
نقالـه و  نـوار  Aligner سـرعت 

سنسـورها؛ و  لنزهـا  ارتفـاع 
به‌صـورت  محصـول  تعویـض   •
پیکربنـــدی  در   .On-the-fly

 ،)machine-to-machine( و M2M

کامـاًل  به‌طــور  بعــدی  بــچ 
 خــــودکار پـردازش می‌شــود 
مطابـــق  بعـــدی   Recipe  و 
تنظیـــم  برنامـــه سفارشــات 

می‌گـردد.

INCREASINGLY ADVANCED QUALITY CONTROL 
WITH AI

AI کنتـرل کیفیت پیشـرفته‌تر با

Flawmaster+ is the latest-generation automatic sorting system developed by Sacmi-Italvision for quality control of ceramic 
surfaces. Precision, compactness, ease of use and immediacy of operation are the key characteristics of a system designed 
to function as the “brain” of an interconnected digital production line.
The module can be installed upstream of the sorting line, downstream of grinding or at the kiln exit.
Using three high-resolution cameras and light sources positioned at different angles, Flawmaster+ is able to detect all types 
of defects (surface, mechanical, decoration, shade and colour defects, and more) with precision, accuracy and consistency.

Sacmi Group (Imola, Italy)
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 Caliber Planarity دو دسـتگاه در یـک سیسـتم بـا تجهیـز یکپارچـه
Integrated

 Caliber Planarity یکپارچـه  تجهیـز  بـا   Flawmaster+ سیسـتم 
Integrated و)CPI( و/یـا مـاژول کنتـرل پـخ در دسـترس اسـت و در نتیجـه، 

عماًل دو دسـتگاه را در یک سیسـتم و بـدون افزایش ابعـاد کلی ارائـه می‌دهد.
در نسـخه مجهـز بـه سیسـتم یکپارچـه CPI، کنترل‌هـای اضافـی روی ابعاد، 
قطرهـا، عیـوب شـکل اضالع، عیـوب موضعـی، لبه‌هـای منحنـی، انحرافـات 

شـکلی، تابیدگـی، تقعـر و تحـدب انجـام می‌شـود.

به‌سوی مدل جدیدی از کارخانه دیجیتال
سیسـتم +Flawmaster بـه لطـف قابلیـت پیشـرفته Mapping و تحلیـل 

عیـوب و همچنیـن توانایـی ارائـه Feedback بـرای حفـظ پایـداری جریـان 
تولیـد، کیفیـت و بهـره‌وری بالاتـری را فراهـم می‌کنـد.

زمانی که این سیستم در پایین‌دست خط ساب نصب شود، علاوه بر دسته‌بندی 
کاشی‌ها، اطلاعات اصلاحی لازم را برای دستگاه اسکوارینگ بالادست ارسال 

می‌کند و تنظیمات سورتینگ را به‌صورت خودکار Fine-tune می‌کند.
این بـدان معناسـت کـه قطعـات معیـوب از همـان مرحلـه ایجاد مـدل مرجع 

محصـول، از مدل‌هـای مرجـع دسـتگاه حـذف می‌شـوند.
+Flawmaster  مسـیر را بـرای تحقـق مفهـوم Easy Factory  شـرکت 

Sacmi  همـوار می‌کنـد؛ کارخانـه دیجیتـال سـرامیکی بـا »عیـب صفـر«، 

»جابه‌جایـی غیرضـروری صفـر« و » بـازکاری قطعـات نامنطبق صفـر« که از 
طریـق فراینـدی سـاده، خـودکار و همـواره دقیـق حاصـل می‌شـود. 

تبلیغات
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همـکاری نزدیـک میـان شـرکت‌های La Favorita Italia  و Saitek  منجـر 
به توسـعه فنـاوری دیجیتـال نوآورانـه‌ای بـرای مدیریت نسـبت هوا بـه گاز در 

مشـعل‌های کوره‌هـای سـرامیکی شـده اسـت. 
امـکان   )Stoichiometric Combustion Control(و  SCC سیسـتم 
تنظیم بسـیار دقیق‌تـر کـوره را فراهـم می‌کنـد و در نتیجـه، بهـره‌وری انرژی 
را به‌طـور قابـل توجهـی افزایـش داده، انتشـار CO2  را کاهـش می‌دهـد و 
انعطاف‌پذیـری عملیاتـی را در عیـن حفـظ بالاتریـن اسـتانداردهای کیفیـت 

تولیـد ارتقـا می‌بخشـد.
ایـن راهـکار کـه در مرحلـه ثبـت اختـراع قـرار دارد، دانـش و تخصـص دو 
شـرکت باسـابقه در منطقـه سـرامیک ایتالیـا را بـا یکدیگـر ترکیـب می‌کنـد: 
اتوماسـیون صنعتـی، و شـرکت  La Favorita Italia، متخصـص  شـرکت 
Saitek  که سـال‌ها تجربـه در طراحی و تولیـد تجهیـزات الکترونیکی صنعتی 

شـامل الکترونیـک مشـعل، سنسـورها، سیسـتم‌های کنتـرل و تابلوهـای 
بـرق دارد. هـدف مشـترک ایـن دو شـرکت، توسـعه راهکارهـای هوشـمند 
و انعطاف‌پذیـری اسـت کـه بتواننـد به‌طـور مؤثـر بـه نیازهـای صنعتـی کـه 

به‌سـرعت در حـال تحـول اسـت پاسـخ دهنـد.

Laminam تجربه
نخسـتین شـرکتی کـه فنـاوری جدیـد SCC را بـا موفقیـت آزمایـش کـرد، 
شـرکت Laminam بـود؛ یکـی از پیشـگامان تولیـد پنل‌هـا و اسـلب‌های 
پرسالنی سـایز بزرگ که فرایندهـای تولیـد پایـدار زیسـت‌محیطی را به یکی 

از ارکان اصلـی کسـب‌وکار خـود تبدیـل کـرده اسـت.
Michele Perozzi مدیـر عملیـات Laminam توضیـح می‌دهـد: »مـا علاقـه 

زیـادی بـه آزمایش ایـن راهـکار جدید داشـتیم، زیـرا وعده مـی‌داد کـه بتواند 
دو هـدف مـا را هم‌زمـان محقـق کنـد: کاهـش مصـرف گاز از طریـق کنتـرل 
بهتـر کـوره و دسـتیابی بـه ایـن هـدف بـا اسـتفاده از یـک راهـکار دیجیتال، 

بـدون اتـکا بـه سیسـتم‌های آنالوگـی کـه سـال‌ها در دسـترس بودنـد.«
وی ادامـه می‌دهد: »در جولای 2025 سیسـتم SCC را روی دو کـوره دوکاناله 
در یکـی از کارخانه‌هـای خـود نصـب کردیـم و بایـد بگویـم کـه نتایـج فراتر از 
حـد انتظـار بـود. مصـرف گاز بیـش از 10 درصـد کاهش یافـت؛ کاهـش قابل 
 ”white certificates“ توجهی کـه همچنین به مـا امـکان داد بـرای دریافـت
]گواهی‌هـای بهـره‌وری انـرژی[ از وزارتخانـه اقـدام کـرده و آن‌هـا را دریافـت 

کنیـم.
مـا همچنیـن شـاهد بهبـود در Fine-tuning کـوره بودیـم کـه منجـر بـه 
کنتـرل بهتر ماشـین و پایـداری بیشـتر فرایند تولید شـد. عالوه بر ایـن نتایج 
ملمـوس، مزیت مهـم SCC این اسـت که نخسـتین راهـکار دیجیتـال کنترل 
احتـراق محسـوب می‌شـود کـه قابلیـت Retrofit روی کوره‌هـای موجـود را 

دارد.«

SCC ویژگی‌ها و عملکرد
در قلـب سیسـتم SCC یـک شـیر مدولاسـیون هـوا-گاز قـرار دارد که فشـار 
هـوای ورودی بـه مشـعل را متناسـب بـا فشـار گاز به‌صـورت خـودکار تنظیم 
می‌کنـد و در عیـن حـال نسـبت اسـتوکیومتریک موردنظـر را ثابـت نگـه 

مـی‌دارد.
ایـن سیسـتم شـامل ترنسدیوسـرهای تأییدشـده بـرای اندازه‌گیـری فشـار 
هـوا و گاز، اکچویتورهـای پروپورشـنال بـرای تنظیـم پیوسـته شـیر هـوا، یک 

REDUCING KILN ENERGY CONSUMPTION 
THROUGH DIGITAL INNOVATION

کاهـش مصـرف انـرژی کـوره 
نـوآوری دیجیتال از طریق 

Close collaboration between La Favorita Italia and Saitek has led to the development of an innovative digi-tal technology 
for managing the air-gas ratio in ceramic kiln burners. The SCC (Stoichiometric Combustion Control) system makes kiln reg-
ulation far more precise, significantly improving energy efficiency, reducing CO2 emissions and increasing operating flexibil-
ity while maintaining the highest standards of production quality.
This patent-pending solution brings together the expertise of two well-established companies in the Italian ceramic district: 
La Favorita Italia, a specialist in industrial automation, and Saitek, a company with many years’ experience in the design and 
manufacture of industrial electronic equipment (burner electronics, sensors, control systems and electrical panels). Their 
shared goal is to develop intelligent, flexible solutions that respond effectively to the needs of a rapidly evolving sector. 

La Favorita Italia (Castelvetro, Italy), Saitek (Casalgrande, Italy)
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واحـد کنتـرل الکترونیکـی و یـک رابـط دیجیتـال اسـت کـه Setpointهـا و 
پارامترهـای عملیاتـی را بـه سیسـتم‌های مانیتورینـگ ارسـال می‌کنـد.

نسـبت  می‌تواننـد  اپراتورهـا  اسـت،  روشـن  مشـعل  کـه  هنگامـی 
اسـتوکیومتریک هـوا-گاز را متناسـب بـا نـوع محصـول در حال پخـت تنظیم 
کننـد و اتمسـفر اکسـیدکننده، خنثـی یـا احیایـی در کـوره ایجـاد نماینـد.
زمانـی که مشـعل خاموش یـا غیرفعـال باشـد، امکان تنظیم فشـار مشـخصی 
از هـوا بـرای تزریـق وجـود دارد؛ موضوعـی کـه یـا از خنک‌شـدن ناخواسـته 

فراینـد جلوگیـری می‌کنـد یـا امکان 
متناسـب  کنترل‌شـده  خنک‌سـازی 
بـا جریـان هـوای انتخابـی را فراهـم 

می‌سـازد.
سیسـتم SCC روشـن یـا خامـوش 
بـودن مشـعل را تشـخیص می‌دهـد 
از  را  هـوا  شـیر  واقعـی  موقعیـت  و 
mA صنعتـی  سـیگنال‌های  طریـق 

20-4، هـم در ورودی )کنتـرل( و  و 

هـم در خروجـی )موقعیـت(، کنتـرل 
. می‌کنـد

کـوره  بهینه‌سـازی  پـروژه  در 
سیسـتم  از  همچنیـن   Laminam

کنتـرل احتـراق ®Optima متعلـق 
شـد.  اسـتفاده   OXYCOMB بـه 
ترکیـب واحدهـای کنتـرل SCC بـا 

می‌شـود. بیشـتری  انـرژی  صرفه‌جویـی  موجـب   Optima® سیسـتم 
سیسـتم ®Optima کنتـرل اسـتوکیومتریک واحدهـای SCC را از طریـق 
اندازه‌گیـری مـداوم اکسیداسـیون اتمسـفر ارتقـا می‌دهـد. هم‌زمان، بـا پایش 
پیوسـته فشـار داخل محفظـه کوره و نـرخ جریـان در دودکـش، تعـادل بهینه 

انـرژی را تضمیـن می‌کنـد.
این دو فنـاوری مکمـل یکدیگر هسـتند و گامی بـزرگ در مدیریـت کوره‌های 
سـرامیکی بـه شـمار می‌رونـد، زیـرا کنتـرل دقیق‌تـری بـر میـزان اکسـیژن 
فراهـم  کـوره  اتمسـفر  در  موجـود 

. می‌کننـد

سیستم جدید مدیریت کوره
پـروژه  یـک  صرفـاً   SCC سیسـتم 
بلکـه  نیسـت،  انـرژی  صرفه‌جویـی 
یـک سیسـتم کاماًل جدیـد مدیریت 
اتوماتیـک کـوره اسـت کـه امـکان 
کنتـرل کامل هـر مشـعل را به‌صورت 

می‌کنـد. فراهـم  مجـزا 
ایـن سیسـتم بـا حـذف تنظیمـات 
دسـتی، تمامـی مراحل فراینـد پخت 
کیفیـت  می‌کنـد،  بهینه‌سـازی  را 
پایـدار و بـالای محصـول را تضمیـن 
کـرده و کل چرخـه تولیـد را سـاده‌تر 

 . د ز می‌سـا
Michele Perozzi, Operations director Laminam



by Paola Giacomini - p.giacomini@kairosmediagroup.it

editorial

2025 was a year of recovery for the Italian and 
Spanish ceramic industries. 
In Italy, preliminary year-end figures published by 
Confindustria Ceramica indicate a 5% increase in 
tile production to approximately 388 million sqm, 
following a two-year period in which volumes 
remained stagnant at around 370 million sqm. Sales 
also continued their upward trend, albeit slowly, 
reaching 386 million sqm (+2% on 2024). Domestic 
sales remained stable (85 million sqm; +0.8%), while 
exports showed a more dynamic overall performance 
(approximately 300 million sqm; +2.4%), despite 
variations across different markets. In the main EU 
markets, the recovery was more subdued due to 
weaker economic conditions and a slowdown in 
construction investment, particularly in France and 
Germany, while growth was more pronounced in 
Eastern Europe. The US also performed strongly, 
confirming its status as the third largest export 
market for Italian tiles, as did the Middle East, where 
the Gulf states remain a key destination. 
The situation in Spain followed a similar pattern. 
Preliminary figures released by Ascer show 
production volumes rising to 427 million sqm 
(+2.7%) and total turnover of €4,834 million (+1%), a 
combined result of a domestic market worth €1,350 
million (+3.1%) and exports stable at 2024 levels at 
€3,484 million (+0.2%). 51% of all export revenue 

was generated in Europe, home to seven of Spain’s 
top ten markets: France, the UK, Italy, Germany, 
Portugal, Greece and Belgium. Next comes North 
America (16% of exports by value), where the United 
States remains the Spanish tile industry’s largest 
foreign market with sales of €465 million (-1% on 
2024). In the Middle East, which accounts for 12% of 
exports by value, Israel saw a 17% increase in sales 
to become Spain’s fifth largest foreign market in 
2025. 
Italy and Spain remained the dominant forces in the 
US market in 2025, successfully increasing their sales 
despite an overall market contraction. Figures from 
the US Dept. of Commerce (updated to November) 
and reported by TCNA (see p. 34) confirm a further 
increase in the two countries’ market shares in 
terms of both volume and value compared to other 
countries exporting to the US. Spain remains the 
largest exporter by volume with a 21.4% share of US 
imports, followed by Italy at 17.7%. Italy, however, 
remains the undisputed leader in value with a 31.5% 
share of US imports (CIF value plus duties), followed 
by Spain at 28%. 
Coverings in Las Vegas will be the ideal setting to 
gauge the market’s evolution this year while keeping 
a close eye on the Middle East, as the conflict is 
bound to have an impact on the global ceramic 
industry and market. ◼
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